Veka Romania mizeaza pe cresterea
exporturilor si in acest an

xporturile de tamplarie ter-
moizolanta au devenit singu-
rul motor de crestere al pietei
de profil din tara noastra, in

contextul tuturor pro-
vocdrilor intdmpinate
in anul 2013, ne-a de-
clarat Gabriel Nico-
laescu, directorul ge-
neral al ,Veka Roma-
nia”. Compania a
constatat o dezvol-
tare tot mai mare la
nivel international a
producadtorilor parte-
neri din Roménia.

Domnul Nicolaescu ne-a precizat:
“Astfel, ferestrele cu profile Veka produ-
se in Romania ajung acum fin tari pre-
cum ltalia, Germania, Austria, Elvetia,
Belgia, Franta, Canada si SUA. Pentru
2014 estimdm o consolidare a exportu-
rilor de tampldrie termoizolanta de
clasa A si apreciem cd exporturile de fe-
restre cu profile Veka vor reusi sd pa-
trunda si pe piete non-traditionale - cu

SOFTLINE 82 este un sistem Veka
necoplanar pentru ferestre cu
adancimea profilului de 82 mm, trei
garnituri de etansare si 0 geometrie
interna impartita in sapte camere de
izolare in toc si sase camere in cerce-
vea. Sistemul SOFTLINE 82 are un
design elegant, cu muchii usor rotun-
jite, potrivit informatiilor furnizate de
Veka. Cu sistemul SOFTLINE 82 pot fi
realizate toate tipurile de ferestre, in-
clusiv culisante in plan paralel.

Coeficientul de izolare termica, de
pand la Uw = 0,67 W/m2K, poate fi
obtinut in functie de tipul de vitraj
termoizolant folosit. Astfel, sistemul
SOFTLINE 82 indeplineste standardul
de eficientd implicit caselor pasive.

Grosimea peretilor exteriori de 3
mm respectd cu strictefe prevederi-
le celui mai ridicat standard de cali-
tate RAL “Clasa A” si corespunde
normativului european SR EN
12608 clasa A.
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preponderentd pe zona nord-america-
na si in Orientul Mijlociu”.

Oficialul ,Veka Romania” estimeaza cd
valoarea pietei de tamplarie PVC s-a ri-
dicat la finalul anului
2013 la aproximativ
300-330 milioane de
euro. In acelasi timp,
exporturile de tampla-
rie confectionatd in
Romania au cunoscut
o crestere de aproxi-
mativ 10-15 procente,
ne-a mentionat dom-
nia sa subliniind: ,in
2014, ca an electoral,
nu ne asteptdm la schimbari majore
fatd de 2013 in ceea ce priveste evolutia
pietei pe care activam. Cu toate ca ince-
putul de an se anunta promitator, este
incd prea devreme pentru prognoze fer-
me, dar speram ca piata sd intre pe o
panta ascendentd”.

Anul trecut, “Veka” a inregistrat o
crestere a vanzarilor pe piata locald de
7% in anul 2013, acest procent
insumand activitatea sucursalei din tara
noastrd, precum si vanzarile directe din
Germania. Gabriel Nicolaescu a afirmat
ca 2013 a fost un an plin de provocari
pentru sectorul constructiilor si, impli-
cit, pentru piata de tampldrie termoizo-
lanta intrucat se resimte neincrederea
consumatorului in cresterea sustinutd a
economiei si teama de a face investitii
consistente.

|
"Deblocarea
programelor de
reabilitare termicd
a locuintelor va
contribui semnificativ
la evolutia pozitivd a
pietei de tampldrie
termoizolantd”.

Este necesara imbunatatirea
mecanismelor de licitatie
Trendul de crestere al pietei de
tampldrie termoizolanta este legat de
amplificarea investitiilor, de reducerea
fiscalitatii si de absorbtia fondurilor eu-
ropene. Gabriel Nicolaescu ne-a mai
spus cd este nevoie de o consolidare a
increderii consumatorului in economia
nationald, dar cd acest lucru nu se poate
face imediat: “Este nevoie de timp si,
mai ales, de reluarea programelor de in-
vestitii ale statului. In plus, deblocarea
programelor de reabilitare termica a lo-
cuintelor va contribui semnificativ la

Gabriel Nicolaescu,
Deputy General Manager VEKA Romadnia:
“In anumite zone din tara noastrd pretul a cdpdtat
o importantd mai ridicatd, in detrimentul calitdtii sistemului
de tampldrie termoizolanta”.

evolutia pozitiva a pietei de tamplarie
termoizolanta. nsa este necesard o
imbunatdtire a mecanismelor de reali-
zare a licitatiilor, deoarece promovarea
pretului cel mai mic in detrimentul cali-
tatii produsului conduce in mare masu-
ra la nerealizarea scopului primar urma-
rit, respectiv acela de a eficientiza ener-
getic locuintele si a scddea factura la
utilitati”.

Domnia sa sustine ca in anumite zone
din tara noastra pretul a cdpatat o im-

portanta mai ridicata, in detrimentul
calitdtii sistemului de tampldrie termoi-
zolantd. Acest fenomen vine mai ales in
detrimentul beneficiarului, care nu se
poate bucura de investitia facutd decat
pe termen scurt si, cel mult, mediu, a
subliniat directorul ,Veka Romania”,
care a tinut sd precizeze: “De altfel, con-
secintele pretului mic — considerat ca
principal criteriu de achizitie - se re-
simt deja. Beneficiarii se vad nevoiti sa
investeasca mai mult in aclimatizarea



caminului, iar producatorii sunt nevoifi
sa mearga la reglaje suplimentare sau
chiar la inlocuiri de elemente”.

Conducerea ,Veka Romania” sustine
ca societatea a depdsit problemele pie-
tei, ramanand consecventd in productia
exclusiva de solutii de clasa A, pentru a
conferi o duratd cat mai mare de functio-
nalitate optimd a tamplariei. Profilele
termoizolante din PVC de calitate supe-
rioard compenseaza pe termen mediu si
lung diferenta de pret fatd de profilele
slab calitative, prin numeroasele bene-
ficii oferite, ne-a mai declarat domnul
Nicolaescu.

Potrivit ,Veka Romania”, un sistem de
profile de calitatea A este capabil sa
ofere o excelenta izolare termica si fo-
nica a locuintei, asigura durabilitate fe-
restrei (estimatd la 50 de ani), siguranta
in exploatare si, in plus, protejeazd in
fata actiunii factorilor externi. Astfel, o
fereastra buna poate insemna economii
in locuintd de pand la 90% pe an, in opi-
nia reprezentantului ,Veka Romania”.

Goana dupa cel mai mic pret
a afectat sectorul productiei

de tamplarie

Goana dupd cel mai mic pret a afectat
sectorul productiei de tampldrie din

tara noastrd, ne-a declarat Gabriel Nico-
laescu. In fuga dupd discount-uri, s-au
creat de-a lungul timpului fracturi, mai
ales in segmentul mediu al pietei, susti-
ne domnia sa. “Pentru a putea oferi un
pret competitiv esti nevoit sa scazi in alte
parti, iar atunci cand modifici calitatea
materialelor sau a manoperei, pe termen

mediu si lung poti afecta brand-ul cu lu-
crari inferioare calitativ si poti inregistra
pierderi financiare implicite remedierii
deficientelor tehnice”, a adaugat direc-
torul general al ,Veka Romania”.
Compania detine, in prezent, relatii
consolidate cu aproximativ 180 de par-
teneri la nivel national. Distributia, cat

il"\\

si cifrele de afaceri ale partenerilor sai
sunt destul de uniforme pe intregul te-
ritoriu al tdrii, diferentele intre regiuni
fiind de mica insemnatate, cele mai
multe comenzi fiind asigurate de secto-
rul rezidential.

+Veka Romania” si-a propus, pentru
acest an, dezvoltarea a solutiilor tehni-
ce cdtre platforma sistemului SOFTLINE
82 - sistem creat anticipativ pentru vii-
toarele normative europene de izolare
termica si cu o reciclabilitate totala in
conditii normale de prelucrare.

Accesul la finantare,
inca o problema

Referitor la posibilitatile de acces ale
companiilor la finantari din fondurile
europene, Gabriel Nicolaescu ne-a spus
i acestea par a se fi simplificat. in
schimb, domnia sa apreciaza ca finanta-
rea interna prin credite de la bancile
romanesti pare sa fie o procedura ane-
voioasa si tot mai putin atractivd, chiar
daca in ultima vreme dobanzile s-au re-
dus. Veka Romania, infiintatd in anul
2000, este detinutd in totalitate de ca-
tre Veka AG Germania si are peste 30 de
angajati. |
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