
Reporter: Cum a evoluat piaþa con-
strucþiilor din þara noastrã, în ultima pe-
rioadã?

Corneliu Fecioru: Datele disponi-
bile pânã în acest moment, legate de
evoluþia pieþei de zidãrie în 2013, indicã
un trend de stabilizare pentru prima
datã, dupã 4-5 ani de scãdere continuã.
Se pãstreazã, similar
anului anterior, propor-
þia între investiþiile în
case individuale ºi in-
vestiþiile orientate în
construcþia de locuinþe
multifamiliale (blocuri).
De remarcat este ten-
dinþa de scãdere a su-
prafeþei medii a aparta-
mentelor în comparaþie
cu suprafaþa medie a caselor individua-
le, care rãmâne relativ constantã. Spre
exemplu, suprafaþa medie a unui apar-
tament construit în 2012 în România
este cu aproximativ 20% mai micã
decât în 2008.

Reporter: Ce estimãri aveþi pentru
acest an, legate de piaþa de profil?

Corneliu Fecioru: Dacã anul acesta
consumul domestic va înregistra o
uºoarã creºtere, urmat de creºterea
încrederii clienþilor finali, pentru a in-
vesti în construirea de case, putem spe-
ra în mod justificat ca în 2015 sã avem o

creºtere de 2-3 procente
a consumului de ma-
t e r i a l e d e z i d ã r i e î n
România. Considerãm cã
existã premise ca evolu-
þia din 2014 a pieþei ma-
terialelor de zidãrie sã se
pãstreze relativ constan-
tã comparativ cu anul
anterior, dar cu mici de-
viaþii posibile. O creºtere

mai acceleratã a încrederii consumato-
rilor, manifestatã ºi la nivelul investiþii-
lor în construcþii rezidenþiale, ar face
posibilã revenirea mai rapidã pe un
trend pozitiv. În acelaºi timp, alþi factori,
cum ar fi o duratã mai lungã a vremii
nefavorabile lucrãrilor de zidãrie în
2014, pot avea o influenþã negativã ºi ar
anula uºor o creºtere firavã.

Wienerberger îºi va menþine orientarea
cãtre obþinerea unor calitãþi termice su-
perioare oferite de produsele Porotherm.
Mizãm pe faptul cã, pe termen mediu,
românii vor avea acces la informaþii uti-
le care le vor releva faptul cã îºi pot per-
mite o locuinþã de cali-
tate la preþuri accesibile
dacã se informeazã co-
rect asupra costurilor re-
ale, indiferent cã îºi do-
resc o casã construitã în
r e g i e p r o p r i e , u n a
într-un complex rezi-
denþial sau un apartament într-un bloc
nou construit.

Reporter: Cum a evoluat preþul ma-
terialelor de construcþii?

Corneliu Fecioru: Preþurile produ-
selor noastre sunt influenþate de mulþi
factori care au impact direct în costurile
de producþie ºi, implicit, în preþurile de
vânzare. Ca oricare alt producãtor din
România, ne uitãm cu atenþie la evolu-
þia preþurilor gazelor, energiei electrice,

dar ºi la eventuale taxe suplimentare
din zona fiscalã.

Reporter: Care este raportul cere-
re/ofertã pe piaþa noastrã?

Corneliu Fecioru: Noi vedem în
continuare o mare nevoie de locuinþe,
mai ales de locuinþe accesibile. Având în
vedere costul ridicat al terenului, solu-
þia cea mai la îndemânã pentru a da un
impuls construcþiei de locuinþe este
parteneriatul public-privat.

Personal, consider cã cel puþin în di-
recþia parteneriatului public-privat se
pot face paºi serioºi, dacã reprezentan-
þii industriei ºi cei ai Guvernului se aºazã
la aceeaºi masã ºi încearcã sã creioneze
soluþii concrete. Din partea mediului
privat, cu siguranþã existã un interes
real pentru deblocarea situaþiei actuale
ºi câteva demersuri au fost fãcute în
acest sens.

Probabil cã în zona aceasta pot inter-
veni ºi guvernanþii cu mãsuri care sã
sprijine astfel de demersuri. Mai precis,
ar fi de ajutor dacã autoritatea publicã
ar pune la dispoziþie terenul, în proximi-
tatea marilor oraºe, ar încuraja furnizo-
rii de utilitãþi sã facã racordurile ºi ar
atrage investitori privaþi, sã ridice con-
strucþia pe care fie sã o vândã, fie sã o
închirieze. Noi nu avem o piaþã corectã
de apartamente de calitate destinate
închirierii ºi acest lucru reduce mobilita-
tea geograficã ºi profesionalã, centrele

urbane importante fiind
în continuare net impor-
tatori de forþã de muncã
înalt ºi mediu calificatã.

Reporter: Ce mate-
riale de constructii pro-
duse de Wienerberger
sunt cele mai solicitate

în acest moment?

Corneliu Fecioru: Produsele Wei-
nerberger realizate în România se adre-
seazã pieþei interne. Suntem un produ-
cãtor local, care face parte dintr-o mare
companie recunoscutã internaþional.
Performanþele pe piaþa din România
sunt obþinute datoritã combinaþiei între
expertiza grupului Wienerberger ºi
competenþele ºi pasiunea angajaþilor
români.
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“Locuinþele accesibile ºi eficiente
energetic - o opþiune pentru viitor”
(Interviu cu Corneliu Fecioru, membru în Consiliul de Administraþie, Vânzãri ºi Marketing
din cadrul Wienerberger Sisteme de Cãrãmizi)

În contextul crizei economice ºi, implicit, a
celei imobiliare, clienþii de pe piaþa imobilia-
rã au devenit mai prudenþi ºi foarte atenþi la
costuri, ne-a spus, în cadrul unui interviu,
Corneliu Fecioru, membru în Consiliul de
Administraþie, Vânzãri ºi Marketing din ca-
drul Wienerberger Sisteme de Cãrãmizi.

Fiecare familie se confruntã cu un cost
mai ridicat al energiei de la an la an ºi de
aceea indicatorii de eficienþã energeticã ai
produselor utilizate în construcþia unei
case devin tot mai importanþi, potrivit
domnului Fecioru.

În opinia domniei sale, felul în care a funcþio-
nat industria noastrã în perioada 2006-2008
“nu avea baze solide pe termen lung”.

“Între 2009 ºi 2013, cu toþii ne-am resetat
aºteptãrile ºi suntem mult mai atenþi pe ce
ne cheltuim veniturile sau în ce investim”,
ne-a spus Corneliu Fecioru.

Reprezentantul Wienerberger ne-a vorbit
despre piaþa de construcþii din þara noastrã
ºi despre principiile care stau la baza alege-
rii materialelor de construcþii.

“Ne uitãm cu
atenþie la evoluþia
preþurilor gazelor,
energiei electrice,
dar ºi la eventuale
taxe suplimentare
din zona fiscalã”.

“Noi vedem în
continuare o mare
nevoie de locuinþe,

mai ales de
locuinþe accesibile”.



Cãrãmida este unul dintre cele mai vechi
materiale de construcþii. Zidãriile de cã-
rãmidã, care au trecut testul timpului,
stau mãrturie a durabilitãþii ºi a utilizãrii
diverse a acestui material natural de
construcþie. Avantajul major al con-
strucþiilor din cãrãmidã concretizat în
microclimatul sãnãtos asigurat de per-
meabilitatea ridicatã a acestui tip de
materiale duce la un mediu al locuinþei
plãcut ºi confortabil în orice anotimp.

Reporter: Ce cifrã de afaceri a reali-
zat Wienerberger anul trecut?

Corneliu Fecioru: Grupul Wiener-
berger comunicã rezultatele financiare
consolidat. Potrivit datelor publicate de
Grup, compania Wienerberger a rapor-
tat pentru anul 2012 o cifrã de afaceri
de 2,4 miliarde euro. De la intrarea pe
piaþa din România, în 1998, ºi pânã în
prezent, Wienerberger a investit peste
75 de milioane de euro pentru a con-
strui o reþea de trei fabrici ºi, în prezent,
opereazã cu o echipã de peste 200 de
angajaþi. În 2003 a fost inauguratã pri-
ma fabricã, cea de la Gura Ocniþei, jude-
þul Dâmboviþa, în 2006 cea de la Sibiu,
iar în 2008 - fabrica de
la Tritenii de Jos, în ju-
deþul Cluj.

Reporter: Ce strate-
gie a abordat compania
pentru a trece peste cri-
zã?

Corneliu Fecioru:

În contextul crizei eco-
nomice ºi, implicit, a ce-
lei imobiliare, toate ca-
tegoriile de clienþi au
devenit mai prudente ºi
foarte atente la costuri.
Eu cred cã felul în care a funcþionat in-
dustria noastrã în perioada 2006-2008
nu avea baze solide pe termen lung.
Însã, între 2009 ºi 2013, cu toþii ne-am
resetat aºteptãrile ºi suntem mult mai
atenþi pe ce ne cheltuim veniturile sau
în ce investim.

De exemplu, în 2008 au fost finalizate
aproximativ 64.000 de unitãþi locative,
care înseamnã suma dintre apartamen-
tele finalizate ºi casele individuale. În

2012, ultimul an la care avem cifre fina-
le, au fost construite circa 42.000 de lo-
cuinþe, în România. Estimãm cã în 2013
numãrul total de unitãþi locative finali-

zate rãmâne relativ simi-
lar cu cel din anul prece-
dent.

În ultimul an, clienþii
au devenit mai conºtienþi
de importanþa construi-
rii cu materiale de calita-
te. Trendul care este din
ce în ce mai vizibil este
acela de a privi construc-
þia ca pe o investiþie.
Clientul este mai educat
ºi mai conºtient de be-
neficiile construirii cu

materiale eficiente ºi durabile. În proce-
sul de construcþie a unei case, 50% din
volu m o r epr ez intã cãr ãmiz i le º i
planºeul ceramic, însã din punct de ve-
dere al costurilor, acestea reprezintã
doar aproximativ 5% din valoare. Din
acest motiv, este foarte importantã ale-
gerea unor produse de calitate ºi care sã
ofere beneficii pe termen lung. Locuirea
de calitate este principalul obiectiv al
Wienerberger, iar clienþii autohtoni de-

vin din ce în ce mai interesaþi de pro-
prietãþile unice ale construcþiilor de cã-
rãmidã, precum ºi de raportul foarte
bun între beneficiile oferite ºi costul
produselor.

Reporter: Ce planuri de investiþii are
compania pentru acest an?

Corneliu Fecioru: Anul trecut, ºi în
domeniul construcþiilor rezidenþiale au
existat multe semne de întrebare în pia-
þã, multe incertitudini ºi insolvenþe. În
acest context, o serie de jucãtori din
piaþã aleg o atitudine rezervatã faþã de
investiþii, iar accentul se pune pe ex-
ploatarea la maximum a celor deja rea-
lizate. Toate datele disponibile cu refe-
rire la evoluþia econo-
miei româneºti în an-
samblu ºi a pieþei mate-
rialelor de construcþii
indicã, deocamdatã, o
stabilizare a pieþei. Sunt
posibile mici deviaþii, în
sus sau în jos, faþã de
anul trecut, influenþate
de factori care vor avea
impact asupra tuturor
industriilor în 2014, cum ar fi stabilita-
tea mediului politic sau efectele unor

noi taxe ºi impozite.

Reporter: Ce produse urmeazã sã
lansaþi?

Corneliu Fecioru: Vom lansa noi
produse pe parcursul acestui an, care sã
rãspundã cât mai bine nevoilor clienþi-
lor noºtri, beneficiari finali sau dezvol-
tatori de construcþii multifamiliale. Gru-
pul Wienerberger are o experienþã de
peste 195 de ani în inovaþie, iar produ-
sele noastre sunt vândute cu succes în
þãri precum Germania, Franþa, Marea
Britanie, Austria, dar ºi în România.

Fiecare familie se con-
fruntã cu un cost mai ri-
dicat al energiei de la an
la an ºi de aceea indica-
torii de eficienþã energe-
ticã ai produselor utili-
zate în construcþia unei
case devin din tot mai
importanþi. Familiile din
România care îºi doresc
locuinþe confortabile,

construite din materiale naturale, pot be-
neficia de avantajele oferite de sistemul
complet de zidãrie ceramicã Porotherm.
Astfel, pot obþine o construcþie de cali-
tate ºi eficientã energetic, care sã înde-
plineascã cerinþele normelor europene
de performanþã energeticã a clãdirilor,
ce devin obligatorii din anul 2020 inclu-
siv în România, potrivit Directivei
2010/31/EU a Parlamentului European.

Reporter: Mulþumesc!
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“Având în vedere
costul ridicat al

terenului, soluþia
cea mai la

îndemânã pentru
a da un impuls
construcþiei de

locuinþe este
parteneriatul

public-privat”.

“Între 2009 ºi 2013,
cu toþii ne-am

resetat aºteptãrile
ºi suntem mult mai

atenþi pe ce ne
cheltuim veniturile
sau în ce investim”.

“În ultimul an, clienþii au
devenit mai conºtienþi

de importanþa construirii
cu materiale de calitate”.

“Noi nu avem o piaþã corectã de apartamente de calitate destinate închirierii
ºi acest lucru reduce mobilitatea geograficã ºi profesionalã”.
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