= ANDREI SULYOK:

1 4£Sunt increzator ca 2014
va aduce cresterea

) indicatorilor financiari
pentru Lindab”

dit, in mare masura, de numadrul autori-  cd aproximativ un milion de metri pa-

Andrei Sulyok, directorul general al zatiilor de constructie fluctuant, con-  trati de acoperisuri metalice.

Lindab SRL, este increzator ca 2014 va  form INS. Contractia piefei a fost cauza- Reporter: Care sisteme de acoperis

aduce cresterea indicatorilor financiari ~ td, in cea mai mare parte, de retinerea  Lindab s-au vandut cel mai bine anul

pentru compania pe care o conduce. consumatorilor de a investiin bunuride  trecut? Care este profilul cumparatoru-

Domnia sa ne-a declarat, intr-un interviu, ca piata acoperisurilor metalice a sci-  folosintd indelungata. lui de acoperisuri Lindab si in ce zone

zut in 2013 fatd de 2012, iar pentru acest an se asteaptd la o stagnare la nivelul 2013 afostun an greuin domeniulre-  ale tarii ati inregistrat cele mai multe
de anul trecut. Directorul general al Lindab sustine ci societatea a vandut, anul ~ zidential si nu numai, principala provo-  comenzi?

trecut, aproximativ un milion de metri patrati de acoperisuri si ne-a spus ca pro-  care fiind aceea de a identifica in timp ~ Andrei Sulyok: Datorita segment3-

blema majora cu care compania se confrunta pe piatd este rabatul la calitate. util cat mai multi clienti care aveau in i majore a clientilor din perspectiva

plan lucrdri de renovare. puterii de cumparare, sistemele care au

Reporter: Cum a evoluat piata aco-  Andrei Sulyok: Din punctul nostru ~ Reporter: Cati metri patrati de aco- inregistrat cele mai mari vanzari sunt,

perisurilor metalice in 2013 ca volumsi  de vedere, piata autohtond de acope- ~ Perisuri metalice a vandut Lindab in  pe de o parte, cele premium (Nordic
ca valoare? Ce tendinte noi ati remarcat  risuri din tigld metalica in anul 2013 a 2013 si cumau evoluat vanzarile fatade  400), iar pe de altd parte cele din cate-
pe piata? fostin scadere fata de 2012, lucru dove- 20127 goria low (LTM).
Andrei Sulyok: Pastrand in linii mari Conform studiilor realizate pe clientii
acelasi nivel al vanzarilor comparativ. ~ Lindab, cumpdrdtorul de acoperisuri
cu 2012, Lindab a fabricat si  este bdrbat, cu varsta intre 31 si 50 de
vandut pe piata romaneas-
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ani, cu venituri medii-superioare si stu-
dii superioare. Majoritatea cumparato-
rilor este din mediu urban.

Din punct de vedere geografic, juma-
tate din vanzarile de acoperisuri in 2013
s-au realizat in NE, SE, SV, Bucuresti si
lifov.

Reporter: Cum va asteptati sa evo-
lueze piata pe care activati in acest an?
Ce prognoze avefi pentru sectorul con-
structiilor si cresterea economica in
acestan?

Andrei Sulyok: Avand in vedere cd
in ultimii ani piata constructiilor a fost
puternic influentata de evolutia econo-
mica a tdrii, am experimentat cu totii ca
este foarte greu sa ne asteptam la mo-
dificari majore in sens pozitiv. in conse-
cintd, consider ca pe parcursul anului
2014, piata in care Lindab activeazd se
va mentine aproximativ la acelasi nivel
comparativ cu 2013 sau va inregistra o
usoara crestere generata de masurile
populiste care preced alegerile.

Reporter: Care sunt estimdrile dum-
neavoastra in privinta vanzdrilor de
acoperisuri Lindab in 20147

Andrei Sulyok: Sunt increzdtor cd
anul 2014 va aduce cresterea indicatori-
lor financiari pentru Lindab. Actiunile
strategice initiate in 2013 (lansdri de
produse, concentrare pe vanzare con-
sultativa catre clientul final, focus pe
proiecte de renovare) vor avea rezultate
pozitive in acest an.

Reporter: Ce produse noi urmeaza
sd lanseze Lindab Roménia in 2014?

Andrei Sulyok: Luna martie 2014 a
venit cu noutdti pe segmentul reziden-
tial, prin lansarea
unui nou sistem de
drenare a apei pluvia-
le, Lindab Craft, care
vine sd completeze
portofoliul de produse.
Sistemul se identificd

|
“Scdderea preturilor
acoperisurilor
metalice in 2013 fatd
de anul anterior a fost
cauzatd de

este rabatul la calitate. Se pare cd s-a
creat un cerc vicios intre ofertele produ-
catorilor de acoperisuri metalice si cere-
rile venite din partea clientilor. Din orice
perspectiva am gandi lucrurile, vertica-
litatea ar trebui sa fie datd de produca-
torii de materiale si solutii pentru aco-
peris, insa presiunea pe pret conduce la
gasirea de mijloace mai mult sau mai
putin ortodoxe, afectand astfel calitatea
produselor.

Din pacate, atunci cdnd vorbim despre
standardele pentru tigla metalica, le-
gislatia nu este foarte clard si nu este
facutd astfel incat sa protejeze interesele
cumpardtorului. Vezi
SR EN 14782:2007. Tn
Romania de astazi, ori-
ce firmd poate vinde
orice tigld metalicd in-
diferent de grosimea
tablei si a stratului de

printr-o notd de acce- compromisurile la zinc daca are Agre-
sibilitate pentru clientii calitate féicute de ment Tehnic, chiar
gnall care Fau'Fa soll;ljcu producdtorii de pe gii?n;u&cjcr);;za:nzg
e acoperisuri cu bu- . < ,
gete reduse. piata autohtond”. altfel adoptata si cu

Alte lansari de pro-
duse preferdm sa le pdstrdm pentru
momentele potrivite. De reguld, orice
lansare de produs de anvergura medie
si mare implica, evident, investitii, si
cum suntem listati la Bursa din
Stockholm, avem limitari in declaratii.

Reporter: Care sunt principalele
probleme cu care vé confruntati pe pia-
ta de profil?

Andrei Sulyok: Problema majora
cu care Lindab se confruntd pe piatd

putere de lege in
Romania. De aici pana la o luptd surda a
preturilor in disperarea producatorilor
de a vinde, drumul este unul foarte scurt
si astfel se explica de ce gdsim pe piata
constructiilor tigla metalicd incepand de
la 17 lei/mp la 43 de lei/mp. Clientul final
nu stie ce cumpara!

Reporter: Cum au evoluat preturile
pe piata acoperisurilor metalice in 2013
si ce estimari aveti pentru acest an?

Andrei Sulyok: Scaderea preturilor
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acoperisurilor metalice in 2013 fata de
anul anterior a fost cauzatd de compro-
misurile la calitate facute de producdto-
rii de pe piata autohtond.

Reporter: Care sunt planurile de dez-
voltare a companiei in urmatorii ani?

Andrei Sulyok: Patru piloni cheie
stau la baza planului de dezvoltare Lin-
dab in Romania in urmatorii ani: Afaceri
- dezvoltam si livrdm produse care sim-
plifica constructiile si satisfac nevoile
clientului, tinand cont de asteptdrile ac-
tionarilor si mentinand standarde etice
ridicate; Mediu Tnconjurétor - dezvol-
tdm si realizdm produse cu impact mi-
nim asupra mediului si climei in timpul
ciclului de viata a acestora; Angajati -
respectam angajatii si drepturile
acestora, luptam impotriva discrimina-
rii, incurajam dezvoltarea aptitudinilor

Grupul Lindab este prezent in
32 de tdri si are peste 4.400 de anga-
jati. Principala piata pe care Grupul
activeaza si cea care cumuleaza 80%
din cifra de afaceri este cea a con-
structiilor non-rezidentiale, in timp
ce pe piata rezidentiald realizea-
za 20% din afaceri.

In 2013, vanzarile Lindab au fost
realizate, in proportie de 46%, pe
piata scandinavd, 24% in Europa
Centrala si de Est, 27% in Europa de
Vest si 3% pe alte piete.

Compania este listata pe bursele
Nasdag OMX Nordic Exchange,
Stockholm, Mid Cap sub denumirea
LIAB.

si oferim locuri de munca sigure si sd-
natoase; Societate - suntem cetateni
responsabili, “facem bine procedand co-
rect”, respectam legea si alte intelegeri in-
ternationale, dovedind suport si respect
pentru drepturile omului. Totul tintind
cresteri profitabile ale vanzarilor.

Reporter: Care este opinia dumnea-
voastra privind accesul companiilor la
finantare? Cum vedeti costurile de fi-
nantare?

Andrei Sulyok: Daca vorbim de fi-
nantarea proiectelor de investitii de ca-
tre banci, atunci putem spune cd timpul
de analiza si rdspuns este foarte lung.
Daca vorbim de finantarea cu ajutorul
fondurilor europene consideram ca s-au
facut progrese, dar suntem departe de
a ajunge la gradul de absorbtie al celor-
laltor tdri din regiune.

Reporter: Sunteti la curent cu proce-
dura de ,bail-in” a bancilor (salvarea in-
stitutiilor financiare cu banii deponenti-
lor) aprobata anul trecut de UE? Cum co-
mentati decizia UE si ce efecte credeti cd
va avea asupra mediului de afaceri?

Andrei Sulyok: Creditarea institu-
tiilor si firmelor aflate in dificultate fi-
nanciara prin procedura adoptata de UE
ar trebui sa aduca un beneficiu econo-
miei si sd fie un ajutor pentru furnizorii
firmelor care ajung sa fie instabile din
punct de vedere financiar. Insé faptul ci
aceasta directivd lasa loc interpretarilor,
ne determind sa fim, cel putin deocam-
datd, rezervati in declaratii.

Reporter: Va multumesc!
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