MARIUS MARIN, MACON:

‘“Piata materialelor
de constructii se va confrunta
cu inca un an dificil”

Piata materialelor de constructii si sectorul constructiilor in general vor avea
inca un an dificil, ne-a declarat Marius Marin, director general si membru al
Consiliului de Administratie al grupului Macon. In 2013, s-a inregistrat o scide-
re de circa 10% a volumului pietei de BCA fatd de anul precedent, ne-a declarat
domnia sa, care preconizeaza cd piata va fi afectata si in acest an de masuri
economice luate de autoritati si pe care le considera gresite precum acceptarea
calendarului de liberalizare a pretului gazelor din productia interna, impozitul
suplimentar de 1,5% pe constructiile speciale, acciza suplimentara la carburanti,
cresterea tuturor redeventelor cu 25%. Marius Marin sustine cd grupul Macon a
reusit sd-si mentind cota de piata in ciuda contextului dificil si cd a lansat o se-

Reporter: Cum a evoluat piata de BCA
in 2013 ca volum si ca valoare?

Marius Marin: Nu existd inca date fi-
nale oficiale privind dimensiunea pie-
tei de BCA in anul 2013, insa, din esti-
mdrile noastre si datele preliminare de
la INS, apreciem cd in 2013 s-a inre-
gistrat o scadere de circa 10% a volu-
mului pietei de BCA fatd de anul prece-
dent.

Datele statistice privind evolutia sec-
torului de constructii in 2013 indicd un
numar al autorizatiilor de construire
emise pentru cladiri rezidentiale la

acelasi nivel cu cel din 2012, volumul
lucrdrilor de constructii situandu-se,
de asemenea, la un nivel similar celui
din 2012, insa cu decalaje intre con-
structiile noi si lucrdrile de reparatii si
intretinere. Astfel, pe segmentul con-
structiilor noi s-a inregistrat o scadere
cu 10% fata de 2012, cresteri fiind pe
lucrdrile de renovari, reparatii si intre-
tinere.

Reporter: Cum au evoluat vanzarile
de BCA ale MACON in 2013 fatd de
20127

Marius Marin: in 2013, cu suportul

rie de produse noi de ziddrie.

unei echipe de vanzdri eficiente si pe
fondul constientizdrii in piatd a avan-
tajelor pe care le ofera blocurile de zi-
ddrie din BCA Macon, am reusit sa ne
mentinem cota de piata detinuta in
2012.

Reporter: Cum vd asteptati sd evolueze

de crestere la nivelul tuturor celor 4 i-
nii de business active in cadrul Macon
Group.

Pentru anul 2014, ne propunem sa
ramanem cel mai mare producator in-
tegrat de BCA si prefabricate din beton
din Romania.

pietele pe care activati Tn ace St |

an si ce prognoze aveti pentru
sectorul constructiilor in acest
an?

Marius Marin: Din cauza unor
masuri economice pe care le
consider gresite (acceptarea
calendarului de liberalizare a
pretului gazelor din productia
internd, impozitul suplimentar
de 1,5% pe constructiile spe-
ciale, acciza suplimentard la carburan-
ti, cresterea tuturor redeventelor cu
25%), a unei potentiale crize politice,
dar si a ineficientei utilizarii fondurilor
publice si lipsei unei strategii de dez-
voltare durabild la nivel sectorial, esti-
mez ca atat sectorul productiei de ma-
teriale de constructii pentru piata in-
ternd, cat si sectorul constructiilor in
general vor scadea in acest an compa-
rativ cu 2013. De asemenea, taxa de
cogenerare, care are o influentd nega-
tivd prin generarea de cresteri de pret
la energie, ar trebui eliminata, la fel
cum este posibil sa se intample in cazul
exportului de electricitate.

Ne vom confrunta cu incd un an difi-
cil, insd obiectivele noastre sunt in
continuare subordonate unei strategii

"Ca tendinte pe piata materialelor
de ziddrie am remarcat, in ultimii
ani, o evolutie in sensul unei mai
bune cunoasteri de cdtre clienti

a caracteristicilor fiecdrui material
de ziddrie si a unei constientizari

a avantajelor blocurilor
de ziddrie din BCA".

Actiunile noastre urmdresc cresterea
cotelor de piata la toate cele 4 catego-
rii de produse (BCA, prefabricate din
beton, var si teracotd).

De asemenea, ne vom concentra pe
promovarea noilor produse introduse
pe piata (din gama BCA MACON, ele-
mentele speciale din BCA tip U sau tip
0, parapete rutiere din beton, precum
si noua variantd de var insdcuit).

Reporter: Ce tendinte noi ati remar-
cat pe piata de BCA si care este profilul
cumparatorului de BCA?

Marius Marin: Contextul economic al
ultimilor ani a atras schimbdri la nive-
lul profilului de consumator, pe de o
parte, pozitive, data fiind atentia
crescuta asupra produsului cumparat,
beneficiilor generate de utilizarea
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h ,
acestuia si serviciilor incluse, dar si ne-
gative, daca ne referim la goana dupa
preturi mici ca o consecinta a unui ni-
vel redus de resurse financiare.

Ca tendinte pe piata materialelor de
ziddrie am remarcat, in ultimii ani, o
evolutie in sensul unei mai bune cu-
noasteri de catre clienti a caracteristici-
lor fiecarui material de zidarie si a unei
constientizdri a avantajelor blocurilor
de zidarie din BCA. Preocuparea mai
mare pentru reducerea consumului de
energie a beneficiarilor finali datorita
economiilor pe care le genereazd, dar
siimpunerea, la nivel european, a unor
standarde de eficientd energetica au
generat o crestere a numarului de
clienti care solicitd produse superioare
din punct de vedere energetic. Nevoia
de cladiri eficiente energetic, sigure si
care sd genereze costuri de intrefinere
reduse asigura premisele unei evolutii
viitoare bune pentru piata de BCA din
tara noastra.

Pentru Macon, cel mai mare produca-
tor de BCA si prefabricate din beton
din Romania, anul 2013 a cuprins com-
pletarea si extinderea gamelor de pro-
duse si servicii, astfel incat, in primul
trimestru al anului curent, am lansat
noua oferta de blocuri de zidarie, care
include atat produse pentru ziduri
structurale, cat si nestructurale si care
asigurd acoperirea tuturor domeniilor
de utilizare, in toate tipurile de proiec-
te, cu capacitati de izolare termica si
rezistente mecanice adaptate solutiilor
constructive alese. Ne-am concentrat
eforturile inspre a oferi beneficii supli-
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mentare precum timp redus de realiza-
re, izolare termicd superioard, protec-
tie excelentd la foc, suprafete perfect
plane si continue cu finisare rapida
odata cu restul ziddriei, costuri mai
mici de executie, astfel incat am asimi-
lat in procesul de fabricatie si produse
noi, speciale, pentru realizarea si izo-
larea centurilor, stalpisorilor sau
buiandrugilor, pentru realizarea
canalelor de comunicatie sau
pentru imbrdcarea tevilor,
cablurilor, etc in vederea
mascarii.

0O alta categorie de produse noi este
reprezentatd de elemente pentru pla-
cdri destinate diferitelor lucrdri de
amenajdri sau design interior.

Reporter: in ce zone ale tarii ati inre-
gistrat cea mai mare cerere de BCA?
Marius Marin: Gama sortimentald a blo-
curilor de ziddrie din BCA Macon
coperd toate solutiile con-

structive si se preteaza
\ pentru toate tipurile
\ de constructii. In
contextul unui

numar mai

Grupul Macon este controlat de
Enterprise Investors, unul dintre
cele mai mari fonduri de private
equity din Europa Centrald si de Est.
Grupul include patru companii (Ma-
con, Simcor Var, Simbeton si Simte-
rac), iar in perioada 2006-2010
Enterprise Investors a investit peste
90 de milioane de euro in achizitia
acestor societdti, la care se adauga
investitii de peste 14 milioane de
euro pentru modernizarea si dezvol-
tarea lor.

mic de proiecte noi sau al reducerii di-
mensiunilor pentru cele rezidentiale,
fiecare lucrare apdruta si cele existente
la care s-a reluat executia au reprezen-
tat oportunitdti pe care le-am urmarit
de la intentie si pana la finalizare. in
privinta ariei de distributie, blocurile
de ziddrie Macon sunt prezente la nivel
national, printr-un numar mare de par-
teneri, gradul de penetrare al pietei
fiind diferentiat in functie de distante-
le fata de cele doua unitati de produc-
tie, Deva si Oradea.

Blocurile de zidarie BCA Macon si
BCA Simcor au contribuit si in 2013 la
realizarea unor noi proiecte importan-
te precum baza de agrement Voineasa,
hale productie componente auto Cu-
gir, sala polivalenta Timisoara, labora-
tor de energii regenerabile Timisoara,
spital destinat bolnavilor de TBC si cen-
tru social Arad, extinderea unei hale de
productie a Sogema Oradea, Infra-
structura Regionala de afaceri si Inova-
re in domeniul IT&C Timisoara, dar si
imobile de locuinte, scoli, centre de re-
cuperare, pensiuni, centre comerciale,



extinderi sau reamenajdri ale unor
constructii existente.

Reporter: Ce produse noi urmeaza sa
mai lansatiin 2014?

Marius Marin: Dezvoltarea ofertei de
produse si servicii pentru fiecare dintre
cele 4 linii de business si inovarea re-
prezinta nucleul strategiei Macon.
Ne-am propus si pentru 2014 cateva
lansdri de produse noi pentru care acti-
vitatile de cercetare si asimilare in pro-
cesele de fabricatie sunt inca in de-
sfasurare.

Reporter: Cum au evoluat preturile
pe piata de BCA in 2013 si ce estimari
aveti pentru acest an?

Marius Marin: Nu au existat fluctuatii
importante la nivelul preturilor de BCA
comparativ cu 2012. A existat, insa, in
continuare o presiune puternicd asupra
acestora, pe de o parte din perspectiva
cresterii continue a costurilor de fabri-
catie, iar pe de altd parte din directia
unui mediu concurential puternic, con-
fruntat cu o cerere scazuta comparativ
cu capacitdtile de productie. Estimez ca
pe parcursul acestui an se vor inregistra
majordri de preturi, tinand cont de ca-
lendarul liberalizarii pietei energiei, de

cresterea pretului la combustibil sau de
masurile fiscale care genereaza costuri
suplimentare si de faptul ca acestea nu
mai pot fi suportate integral de cétre
producatori, fara o transpunere in pre-
turile de vanzare.

Reporter: Care este opinia dumnea-
voastra privind accesul companiilor la
finantare? Dar despre costurile de fi-
nantare?

Marius Marin: Accesul la finantare
este in continuare dificil. De la declara-
tiile de intentie venite dinspre mediul

"Taxa de cogenerare,
care are o influentd
negativd prin generarea
de cresteri de pret la
energie, ar trebui
eliminatd, la fel cum este
posibil s se intdmple in
cazul exportului de
electricitate.

bancar si pand la accesarea unor credi-
te rdmane un drum lung.
Reporter: Cand credeti ca se va relua con-
structia de locuinte noi in tara noastra?
Marius Marin: Pe termen mediu si

lung, este sigur ca vom avea o relansa-
re a constructiilor de locuinte noi, dat
fiind necesarul real de spatii de locuit.
Pe termen scurt este insa dificil sa fa-
cem estimari, avand in vedere ca reac-
tivarea marilor proiecte rezidentiale
sau anuntarea unora noi de catre dez-
voltatorii imobiliari sunt direct depen-
dente de finantare, de un mediu eco-
nomic si politic stabil si predictibil si de
capacitatea reald a statului de a contu-
ra o strategie la nivel national de susti-
nere a constructiei de locuinte noi prin
care sd redea increderea potentialilor
investitori, dar si mediului bancar si sa
transmita cd investitiile in sectorul rezi-
dential pot intra din nou in linie dreaptad si
pot avea o contributie majord in dez-
voltarea sectorului constructiilor si,
mai departe, intr-o crestere economicd
sustenabild la nivel national.
Reporter: Va multumesc!




