CATALIN DRAGULEANU, ARISTON THERMO ROMANIA:

“Debransarile de la incalzire au
sustinut piata centralelor termice”

iata centralelor termice
din tara noastra a rapor-
tat aproximativ acelasi
volum si aceeasi valoare
anul trecut, fata de 2012, desi in
primul semestru a fost observata
0 scadere usoard, ne-a spus
Catalin Draguleanu, Country Ma-
nager Ariston Thermo Romania.

Potrivit domniei sale, in dome-
niu a avut loc o schimbare a mixu-
lui de centrale termice vandute.
Astfel, chiar romanii aleg in conti-
nuare centralele termice conven-
tionale, cele in condensare
castiga tot mai mult teren, fiind
tot mai solicitate de cdtre clienti.

“Ca si in anii precedenti, vanzdrile
centralelor termice de apartament
au fost sustinute, in 2013, de dorin-
ta romanilor de independentd si
mai ales de reducere a costurilor lu-
nare pentru incalzire. Un impact
pozitiv l-au avut si debransarile
continue, mare parte dintre vanza-
rile de pe piata locald fiind desti-
nate locuintelor care au renuntat la
sistemul centralizat de incalzire”,
ne-a declarat Catalin Draguleanu.

Potrivit domniei sale, in acest
moment, este foarte greu de esti-
mat care va fi evolutia pietei in
2014, acest lucru fiind strans legat
de situatia CET-urilor din tard, de
impactul facturilor la caldura pe
care le-au platit romanii in iarna
anului trecut si de subventiile
care vor mai fi acordate.

“Nu trebuie neglijat cd 2014
este un an electoral si ca primarii-
le locale vor depune eforturi pentru a
sustine subventia la incalzire”, opineaza
reprezentantul Ariston Thermo.

Cu toate acestea, domnul Draguleanu
estimeazd cd ponderea centralelor ter-
mice in condensare in totalul vanzarilor
va creste, in acest an, “fapt ce aratd ca
romanii sunt tot mai mult interesati de
tehnologii noi care sa aduca o eficientd
sporitd si costuri reduse”.

Catalin Draguleanu spune cd nu au
fost resimtite modificari majore in ceea
ce priveste nivelul pretului unitar al
unei centrale termice de apartament.
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Catalin Draguleanu:
“Peste 1,5 milioane de
romani au achizitionat
produse Ariston”

Peste 1,5 milioane de romani au achi-
zitionat produse Ariston, dupd cum
ne-a spus Cdtdlin Drdguleanu, care su-
bliniaza cd acestea “se diferentiaza prin
tehnologiile inovatoare promovate si
prin design”, avand o perioada indelun-
gata de viata.

“Daca ar fi sa amintim produse Ariston
care au fost lansate in premiera pe piata
si reprezintd o adevarata inovatie,

gama de incdlzitoare de apa Velis este
un exemplu. Aceasta gama este forma-
ta din boilere electrice cu cea mai mica
adancime din Romania care dispun de
functii inedite precum programarea si
memorarea particularitatilor de con-
sum de apa caldd din locuintd”.

Ariston a lansat, anul trecut, si centra-
la termicd in condensare pentru aparta-
ment, conceputd cu schimbator de otel
inox si arzator cu premix - Clas Premium
Evo. Aceasta centrald presupune o eco-
nomie de gaz de pana la 35%, compara-
tiv cu una conventionald.

Reprezentantul Ariston ne-a mai spus:

“Am lansat pe piata locald si alter-
nativa ecologica la boilerele elec-
trice - incdlzitorul de apa cu pom-
pa de caldura Nuos, ce produce
apd caldd menajerd cu ajutorul
caldurii absorbite din aer. Astfel,
dacd un boiler electric foloseste
exclusiv energia electrica pentru a
incalzi apd, Nuos utilizeaza in pro-
portie de 70% céldura din aer si
doar in proportie de 30% electrici-
tatea. Noua gama de centrale ter-
mice lansatd in primdvara lui
2013, GalEvo, rdspunde actualelor
cerinte ale pietei si vine in
intampinarea romaniilor care fsi
doresc achizitionarea de sisteme
de incdlzire ce incorporeaza functii
performante, aducand o eficienta
ridicatd si un consum redus. Gal-
Evo este compusa din patru mo-
dele de baza si variantele acestora
doar pentru incalzire. Astfel, am
lansat modelele conventionale
Clas Evo si Genus Evo, dar si mo-
delele in condensare Clas Pre-
mium Evo si Genus Premium
Evo”.

De-a lungul ultimilor ani, Ari-
ston s-a focusat pe dezvoltarea si
imbunatatirea serviciilor oferite
prin retelele de distributie si ser-
vice. In prezent, compania dispu-
ne de o retea de 300 de parteneri
de service autorizati in intreaga
tara. In acest an, compania inten-
tioneazd sa investeasca in dez-
voltarea si imbunatdtirea ser-
viciilor oferite prin retelele de
distributie si service.

De asemenea, in 2014, societatea a
lansat, pentru al doilea an consecutiv, o
campanie de extindere a garantiei pen-
tru o parte dintre produsele Ariston, de
la trei la cinci ani.

Portofoliul de produse Ariston Ther-
mo Romania este compus din centrale
termice murale si de pardoseald, con-
ventionale si in condensare sub bran-
durile Ariston, Chaffoteaux si Renda-
max, boilere electrice si indirecte, in-
stanturi pe gaz, aparate de aer condi-
tionat, pompe de caldura si panouri
solare.



Profitul net al Grupului
Ariston Thermo a crescut cu
24% in 2013, fata de 2012

Ariston Thermo a incheiat anul 2013
cu o crestere a business-ului si cu o ma-
jorare a profitului si investitiilor derula-
te, la nivel global, urmand ca in acest an
sa isi continue consolidarea pozitiei pe
plan mondial.

“In 2013, ne-am crescut si mai mult
prezenta la nivel international, prin
operatiuni majore de dezvoltare, conso-
lidandu-ne pozitia din Europa si ltalia
prin cresterea investitiilor in Cercetare
si Dezvoltare”, a declarat Paolo Merloni,
Presedintele Executiv al Ariston Ther-
mo. Potrivit afirmatiilor sale, anul tre-
cut, investitiile facute de companie in
Cercetare si Dezvoltare au ajuns la un
total de 61 de milioane de euro, fata de
58 de milioane de euro in anul prece-
dent.

La jumadtatea anului trecut, Ariston
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Thermo a anuntat doud asocieri impor-
tante. Prima, realizatd pe piata italiand,
implicd achizitia unei companii ce pro-
duce componente electrice, DhE, in
timp ce a doua vizeaza un joint venture
in Uzbekistan, cu firma
Uztransgaz - o subsi-
diard a furnizorului de
utilitdti detinut de
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Catalin Draguleanu:
“Nu trebuie neglijat

de Sud, pe care compania nu avea o
prezenta directd, odatd cu achizitia unei
companii dinamice si cu cresteri rapide.
Astfel, Ariston Thermo a finalizat cum-
pararea integrald a Heat Tech Geysers,
cel de-al doilea juca-
tor al pietei de boilere
electrice sud-africa-
ne, care are 150 de

stat, Uzbekneftegaz - cd 2014 este angajati si un busi-
axata pe producerea si un an electoral si ca ness de 15 milioane
distributia de produse primdriile locale de euro in 2013, in
cu eficientd ridicata pe vor depune eforturi crestere comparativ

piata locald.

In prima parte a anu-
lui in curs, Ariston
Thermo a inaugurat o
noua unitate de pro-
ductie de boilere electrice, in apropiere
de Hanoi, Vietnam.

De asemenea, primele luni din 2014
au insemnat, pentru Grupul Ariston, si
continuarea expansiunii internationale,
prin intrarea directa pe piata din Africa
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pentru a sustine
subventia la
incdlzire”.

cu anul precedent.

La nivel de grup,
Ariston Thermo a rea-
lizat venituri anuale
de 1,33 miliarde de
euro, in 2013, in crestere cu 0,8% com-
parativ cu veniturile din 2012. Corpora-
tia a raportat o crestere cu 7,6% a
EBITDA (141 de milioane de euro) si un
avans cu 16,5% al EBIT, la 99 de milioa-
ne de euro. Profitul net s-a cifrat, in

2013, la 62 de milioane de euro, cu 24%
mai mult decét in anul precedent.

Pe parcursul anului acesta, Grupul va
continua sa se concentreze pe branduri-
le proprii, investind in marketing si co-
municare si va face noi investitii in pro-
ductie, dar si in Cercetare si Dezvoltare.

Corporatia are 6.600 de angajati, in
cele 45 de companii si 7 reprezentante
situate in 31 de tdri. Ariston Thermo fsi
distribuie produsele in peste 150 de
state din intreaga lume. Grupul oferd o
gama completd de produse, sisteme si
servicii destinate incalzirii si producerii
de apa caldd menajera, in special sub
brandurile Ariston, Elco, Chaffoteaux si
Racold.
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