
IULIA PASCU, VAILLANT ROMÂNIA:

“Interesul pentru încãlzirea
în pardosealã creºte exponenþial”

Reporter: Cât la sutã din popula-
þie mai este branºatã la sistemele
centralizate de încãlzire ºi ce pro-
porþie din locuitorii þãrii utilizeazã
centralele termice?

Iulia Pascu: Anul 2013 a marcat
schimbarea ponderii între consu-
matorii racordaþi la sistemul cen-
tralizat ºi cei care utilizeazã centra-
le termice, în favoarea celor
din urmã. Procentual
vorbind, locuitorii cu
centrale termice au
ajuns la 60% din
segmentul de piaþã
al încãlzirii pe gaz.

Reporter: Vã rog
sã ne faceþi o prezen-
tare, pe judeþe, a celor
care sunt branºaþi la siste-
mul termic central ºi utilizatorii
de centrale.

Iulia Pascu: Experienþa ultimilor
ani a dovedit cã în judeþele în care
accesul la debranºãri este facil ºi
nivelul birocratic scãzut, consu-
matorii sunt stimulaþi sã aleagã
sistemele individuale de încãlzire.
Existã judeþe precum Sibiu ºi Gorj
unde nivelul de debranºare este
de peste 90%. În ultimii ani, un ni-
vel ridicat al debranºãrilor am re-
gãsit în Mureº, Timiºoara, Galaþi,
ceea ce, în mod evident, a creat
oportunitãþi de vânzare a centrale-
lor termice în zonele respective.

Reporter: Care sunt avantajele
utilizãrii unei astfel de centrale?

Iulia Pascu: Încãlzirea individua-
lã are, în primul rând, avantajul au-
tonomiei, al confortului utilizato-
rului de a utiliza echipamentul în
mod eficient ºi potrivit propriilor
cerinþe. Un alt argument hotãrâtor
este raportul optim între cât con-

sum ºi cât plãtesc, ceea ce america-
nii numesc “Value for money”.

Reporter: Care sunt costurile
montãrii unei centrale de aparta-
ment sau de bloc ºi ce economii in-
tervin ulterior, la factura de încãlzi-
re?

Iulia Pascu: Pentru un aparta-
ment standard de 60 de metri pã-

traþi, costul instalaþiei termi-
ce se ridicã la aproxima-

tiv 6.000 de lei, iar o
centralã termicã con-
venþionalã Vaillant
ajunge la 2.500 lei.
În cazul achiziþionã-
rii unei centrale în

condensaþie, costul
acesteia este de 3.900

lei, iar economia la facturã
(n.r. faþã de sistemul centralizat)

variazã între 10% ºi 30% în funcþie
de instalaþie ºi tipul de centralã
ales.

Reporter: Aþi spus recent cã im-
portul de centrale termice conven-
þionale va fi interzis din a doua
parte a anului 2015, iar vânzarea
acestui tip de centrale va fi opritã
din 2016. Existã o tendinþã în piaþã
pentru achiziþia centralelor termi-
ce în condensaþie?

Iulia Pascu: Comportamentul
clientului a evoluat corespunzãtor,
el fiind cel care a determinat ºi de-
terminã, în continuare, evoluþia
pieþei sistemelor de încãlzire. Spre
deosebire de perioada iniþialã de
dezvoltare a pieþei, în care sisteme-
le convenþionale dominau incon-
testabil în topul preferinþelor, în ul-
tima perioadã putem observa un
interes sporit acordat tehnologiilor
eficiente, încadrând aici centralele
în condensaþie. Cu toate acestea,

nivelul de preþ joacã în continuare
un rol decisiv în decizia de cumpã-
rare.

Reporter: Ce tipuri de produse
de încãlzire sunt cele mai cãutate?

Iulia Pascu: Cele mai cãutate
sunt, în continuare, centralele ter-
mice pe gaz, acolo unde existã

branºament în acest sens, iar în zo-
nele rurale interesul este crescut
pentru cazane pe lemn ºi centrale
electrice.

Reporter: Ce recomandãri faceþi
utilizatorilor de centrale ºi, respec-
tiv, celor care doresc sã utilizeze un
astfel de produs?
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Piaþa autohtonã a centralelor termice va înregistra o
stagnare, în acest an, la nivelul unitãþilor vândute,
dar cu o pondere crescutã a proiectelor ºi a înlocuiri-
lor, în pofida debranºãrilor care îºi vor continua
trendul ascendent, ne-a declarat Iulia Pascu, country
manager al Vaillant România.
Domnia sa ne-a precizat cã, în ultima perioadã, în to-

pul preferinþelor, se observã creºterea ponderatã a
interesului pentru tehnologiile eficiente, dar ºi inte-
resul celor care folosesc resurse regenerabile. De
asemenea, compania a constatat o creºtere semnifi-
cativã a înlocuirilor, estimãrile pentru 2014 ridicând
ponderea acestora la 20% din totalul pieþei. În opinia
doamnei Pascu, interesul pentru încãlzirea în pardo-

sealã creºte exponenþial ºi creeazã cea mai dinamicã
creºtere din domeniu, în acest moment.
Iulia Pascu susþine cã valoarea pieþei centralelor termi-
ce este de circa 65 de milioane de euro, iar preþul unei
astfel de instalaþii este constant descendent din cauza
puterii de cumpãrare limitate ºi a atitudinii rezervate a
populaþiei privind nesiguranþa mediului economic.

de lei - costul instalaþiei
termice pentru un

apartament standard
de 60 de metri

pãtraþi.



Iulia Pascu: Recomand clienþilor
sã aleagã un produs bazându-se
pe caracteristicile tehnice, servicii-
le pre ºi post-vânzare ºi notorieta-
tea mãrcii. Consider cã valoarea
adãugatã a serviciilor ar trebui sã
fie un argument hotãrâtor în ale-
gerea clienþilor.

Reporter: Cum a evoluat piaþa
pe care activaþi, în ultimii ani?

Iulia Pascu: În ultima perioadã,
în topul preferinþelor, putem ob-
serva creºterea ponderatã a intere-
sului pentru tehnologiile eficiente,
dar ºi interesul celor care folosesc
resurse regenerabile. De aseme-
nea, se constatã o creºtere semnifi-
cativã a înlocuirilor, estimãrile
pentru 2014 ridicând ponderea
acestora la 20% din totalul pieþei.

Reporter: Ce estimãri aveþi pen-
tru acest an, legate de piaþa de
profil?

Iulia Pascu: Anul acesta va fi si-
milar cu anul trecut, ca numãr de
unitãþi, respectiv 150.000, dar cu o
pondere crescutã a proiectelor ºi a
înlocuirilor în pofida debranºãrilor
care îº i vor continua trendul
descendent.

Reporter: La ce valoare se ridicã
piaþa, în acest moment?

Iulia Pascu: Valoarea estimatã a
pieþei centralelor murale este de

circa 65 de milioane de euro.
Reporter: Cum au evoluat preþu-

rile din domeniu (atât preþurile
centralelor termice, cât ºi cele din
segmentul panourilor solare, pom-
pelor de cãldurã ºi aparatelor de
aer condiþionat)?

Iulia Pascu: Preþul are un trend
descendent constant, bazat pe pu-
terea de cumpãrare redusã ºi atitu-
dinea rezervatã a populaþiei pri-

vind nesiguranþa mediului econo-
mic. În ceea ce priveºte piaþa de
aer condiþionat, preþul are un ca-
racter ascendent datorat obligati-
vitãþii de a comercializa doar inver-
tere, cu un nivel de eficienþã ener-
geticã acceptat de legislaþia euro-
peanã.

Reporter: Care este raportul ce-
rere/ofertã pe piaþa noastrã, în do-
meniul în care activaþi ºi cum a

evoluat acesta?
Iulia Pascu: Structura pieþei cen-

tralelor murale înregistreazã o
transformare, ponderea segmen-
telor înlocuirilor ºi a construcþiilor
noi fiind ascendentã.

Reporter: Ce alte alternative de
încãlzire existã ºi în ce proporþie
sunt acestea utilizate la noi?

Iulia Pascu: Referitor la alternati-
vele de încãlzire individualã – cele
mai populare, în acest moment,
sunt cele pe gaz, combustibil solid
ºi electric. În lipsa unui program de
subvenþii, interesul pentru varian-
tele ce au la bazã energii regenera-
bile este limitat.

Reporter: Existã pe piaþa localã
un interes pentru sistemele de
încãlzire prin pardosealã? Care
este valoarea acestei pieþe? Dar un
interes pentru achiziþia pompelor
de cãldurã?

Iulia Pascu: Interesul pentru
încãlzirea în pardosealã creºte ex-
ponenþial ºi aduce, probabil, cea
mai dinamicã creºtere din dome-
niu, în acest moment. În ceea ce
priveºte piata pompelor de cãldu-
rã, nivelul acesteia este încã unul
redus din cauza costului ridicat.

Reporter: Vã mulþumesc!
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"În ultima perioadã, în topul preferinþelor, putem observa
creºterea ponderatã a interesului pentru tehnologiile eficiente,

dar ºi interesul celor care folosesc resurse regenerabile".

Anul trecut, Vaillant România a avut o cifrã de
afaceri de 16,3 milioane de euro ºi o cotã de
piaþã de 23%, potrivit Iuliei Pascu, directorul
general al companiei. Domnia sa a menþionat
cã afacerile companiei s-au menþinut la acelaºi
nivel din 2012.

Pentru anul acesta, grupul Vaillant se
aºteaptã la o creºtere cu 3% a cifrei de afaceri
ºi a profitului, a declarat Carnsten Voigtlan-
der, directorul general al grupului. Domnia
sa a menþionat: “Ne propunem sã ne consoli-
dãm succesul de piaþã, în perioada urmãtoa-
re, acordând atenþie egalã tuturor segmen-

telor de piaþã - premium, mediu, economic,
prin abordarea dedicatã a celor trei mãrci pe
care le reprezentãm în România, respectiv
Vaillant, Saunier Duval, Protherm. Pregãtirea
întregii arhitecturi comerciale - canale de
d ist r ibu þ ie , g ama d e prod u se , serv ic i i
pre/post vânzare, în vederea îndeplinirii tu-
turor cerinþelor ºi prevederilor noilor norme
europene ERP (Energy Related Products), ce
vor fi aplicate începând cu a doua jumãtate a
anului viitor, reprezintã o prioritate pentru
Vaillant România”.

Importul de centrale termice convenþionale

va fi interzis din a doua parte a lui 2015, pe teri-
toriul Uniunii Europene, iar vânzarea acestui
tip de centrale va fi opritã din 2016, a precizat
directorul Vaillant România.

Pentru moment, Vaillant nu are planuri sã
construiascã o fabricã în þara noastrã, din cau-
zã cã volumul de vânzãri de pe piaþa autohto-
nã nu este destul de mare, a subliniat Carnsten
Voigtlander.

Cele mai multe produse comercializate de
Vaillant România sunt importate din Slovacia ºi
Germania.
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