Producatorii de mobila clasica se tem
ca rusii ar putea interzice importurile

Producatorii nostri de mobila clasica sunt ingrijorati
de situatia din Rusia si se tem ca rusii ar putea inter-
zice importurile de mobila din UE. Acestia afirma ca
angajatii din aceasta industrie ar ramane fara locuri
de munca a doua zi dupa ce Rusia ar tdia importurile,
intrucat cea mai mare parte a produselor fabricate la
noi merg catre piata rusa.

Potrivit doamnei Aurica Sereny, presedintele Asocia-

tiei Producatorilor de Mobild din Romania (APMR),
in prezent, productia de mobila este destinatd in
principal pietei externe, anul trecut mergand in afara
81,9% din productie. Pentru 2014, asteptarile referi-
toare la export se ridica la o proportie de 75% din
productie, aceasta ridicandu-se, in 2013, 1a 2,025 mi-
liarde euro.

Presedintele APMR sustine ca sectorul se confrunta

cu doua probleme majore: asigurarea de resurse de
masa lemnoasa si alocarea de fonduri suficiente pen-
tru participarea producatorilor romani la targurile
internationale de mobila.

Intr-o piatd unde cererea este in scidere, cumparito-
rii incearca tot mai mult sa echilibreze calitatea cu
pretul, privind mai ales catre produsele din lemn ma-
siv, tapiterii, obiecte finisate cu materiale ecologice.

Monica Tomescu, Monte
Cristo Mobili: “in Romania
lipseste reteaua comerciala”

Situatia din Rusia si deciziile poli-
tice care au fost luate in ultima vre-
me in zona respectiva ii ingrijorea-
za pe producatorii de mobila clasi-
ca din tara noastra, care se tem ca
rusii ar putea interzice si importuri-
le europene de produse de mobi-
lier, dupa cum ne-a spus Monica

“Ne-am chinuit in ultimii
ani sd dezvoltdm piata din
URSS pe care Romdnia o
pierduse si nu a fost
simplu. Este usor sd faci
declaratii dintr-un birou,
dar in fabricile de mobild
lucreazad sute de oameni”,
a precizat Monica Tomescu.
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Tomescu, reprezentantul Monte
Cristo Mobili.

Domnia sa ne-a precizat: “Sun-
tem toti foarte preocupati de ceea
ce se intampla in Rusia. Este foarte
usor sa faci declaratii politice, cand
realitatea din teren este cu totul
alta. Ne-am chinuit in ultimii ani sa
dezvoltam piata din URSS pe care
Romania o pierduse si nu a fost
simplu. Este usor sa faci declaratii
dintr-un birou, dar in fabricile de
mobilad lucreaza sute de oameni.
Acestia raman acasa fara locuri de
munca dacd ni se taie piata rusa.
Toti exporta in Rusia, pe segmen-
tul clasic. Ar fi o tragedie de la o zi
la alta. Si de partea cealalta (n.r. pe
piata rusa) sunt foarte suparati
pentru toate aceste miscdri politi-

ce, care produc pierderi in ambele
tari. In Ucraina este acelasi lucru,
pentru ca noi am lucrat foarte
bine cu ucrainenii. Nu poti sa
opresti toatd aceasta activitate de
laozilaalta”

Domnia sa ne-a spus ca nu exista
nicio solutie care sa fie adoptata in
regim de urgenta: “Nu poti face ni-
mic de la o zi la alta. Noi lucrdm
intr-un domeniu in care proiectele
se planificd, produsele se producin
timp de cateva luni, nu ne putem
replia imediat”.

Potrivit doamnei Tomescu, pro-
ducatorii din domeniu au demarat
negocieri cu tarile arabe si le-au re-
lansat pe cele din Occident, insa
cererea care vine dinspre aceste
piete este diferita de oferta autoh-
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Potrivit doamnei
Tomescu, producdtorii din
domeniu au demarat
negocieri cu tdrile arabe si
le-au relansat pe cele din
Occident, insd cererea care
vine dinspre aceste piete este
diferitd de oferta autohtond
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tona.

“Nu ne putem reorienta total pe
modern. Nu putem raspunde nici
din punct de vedere tehnologic
daca ne repliem pe modern. Nu
putem trece maine de la clasic la
modern”.

In ceea ce priveste cererea inter-
na, aceasta ar fi mare, dar la noi nu
exista retele de distributie, care
sunt foarte importante pentru pro-
ducétori.




Produse Zetam PLM

“In Romania este aceastd anoma-
lie - lipseste reteaua comerciala si
nu este rolul producatorului sa o
construiascd, ea trebuie sa prinda
viata singura.

Pentru a vinde in afard, exista un
mix. Noi vindem in Italia, in Rusia,
in Cecenia - fiecare piata avand
particularitatile ei. Pentru unele
tari lucram cu exportatorii, iar pen-
tru altele - cu retailerii mari”.

Monte Cristo Mobili urmareste
sa se extinda la export si conside-
ra ca o piata interesanta pentru
cei care produc mobila clasica
este Caucazul. Potrivit Monicai
Tomescu, toti producatorii de
mobild clasica se mutd spre est,
intrucat “clasicul va muri, in
curand, in Europa”.

“Aici va ramane mobila contem-
porand, probabil. Clasicul nu mai
are piatd, este vazut ca un produs
greoi, pretentios, iar generatiile
care vin vor ceva «ready to go».
Dispare incet-incet in Occident
ideea casei in sine. Mobila clasica
este pretentioasa, este gandita sa
o tii in casa cel putin 30 de ani”,
ne-a spus domnia sa.
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Finisajul ecologic constd in baituri, vopsele
silacuri pe baza de apd, potrivit lui Mate
Zoltan, care ne-a spus cd aceste produse

sunt mai scumpe, dar mai sdndtoase.

Angelica lacob, Monte Cristo
Mobili: “Lumea prefera sa
mai amane sau sa-si ia ceva
mai ieftin”

Producator din lasi, care acti-
veaza pe piata din anul 1992,
Monte Cristo Mobili a fost printre
primele companii care au expor-
tat mobila in Italia dupa 1990, sti-
lul in care sunt realizate produse-
le fiind influentat de piata italia-
nd. Reprezentantul companiei
ne-a precizat cd vinde 80% din
productie in Italia.

Referitor la gama de produse,
Monica Tomescu ne-a declarat:
“Acoperim toate zonele casei, de la
living si birou, pana la bucatarie si
dormitor. Am introdus bucatariile
abia acum trei ani, dar au avut un
mare succes de la inceput. Din
punct de vedere stilistic, avem 22
de colectii, care acopera aproape
toate stilurile
majore - de la
baroc la impe-
ro, art deco
etc. Ceea ce
avem deose-
bit anul acesta

este cad intreg conceptul este
gandit mai mult spre HoReCa, desi
cererea inca este redusa pe acest
segment, fie din cauza bugetului
mic, fie din cauza celor care au
anumite pretentii si doresc sa-si
cumpere produsele de mo-

bilier din strainatate”.

Potrivit Angelicai
lacob, director de
vanzari in cadrul
companiei, mate-
ria prima din care
sunt fabricate
obiectele de mo-
bilier este lemn
masiv de tei, la care
se adaugd panouri fur-
niruite de diferite culori, in
functie de solicitarile clientilor.

In ceea ce priveste cererea, tinere-
tul se adreseaza in general produ-
selor vopsite, cu patina sau nu, iar
cei de varsta mijlocie merg pe fini-
saje clasice, transpa-
rente, ne-a spus doam-
na lacob. Domnia sa a
subliniat ca, in timpul
crizei, a scazut atat bu-
getul cumparatorilor
dedicat mobilei, cat si
cererea din piatd: “Lu-
mea preferd sa mai
amane sau sa-si ia ceva
mai ieftin. Oamenii
fnca mai asteapta sa se

“Din punct
de vedere stilistic,
avem 22 de colectii, care
acoperd aproape toate
stilurile majore - de la baroc de euro, pand la
la impero, art deco etc”,
potrivit doamnei
Monica Tomescu.

construiascd, sa vada tendintele din
piata, asteapta alegerile”.

Angelica lacob ne-a spus c3, in
conditiile unei cereri aflate, in gene-
ral, in scddere, solicitarile pentru
mobilierul din lemn masiv au cre-

scut, consumatorii incepand
sd aprecieze calitatea.
Compania produ-
ce dormitoare la
preturi cuprinse

intre 2.500- 3.000

16.000 de euro,
costul unui living
pornind de la

3.500-4.00 de euro.

In cazul bucatariilor,

este nevoie ca producatorii

sa discute personal cu fiecare
client.

Mate Zoltan, Zetam PLM:
“Se simte o revenire a cererii
catre natural”

In ultima vreme, se simte o reve-
nire a cererii catre natural, lemnul
masiv si finisajele ecologice
incepand sa fie mai apreciate
decat palul melaminat sau mate-
rialele compozite, ne-a precizat
Mate Zoltan, manager in cadrul Ze-
tam PLM.

Producétor din Odorheiu Secu-
iesc, judetul Harghita, compania
Zetam este o afacere de familie
infiintata in 1996 avand ca obiect
fabricarea unei game largi de mo-
bilier individual si garnituri, din
lemn masiv (brad, cires, stejar, pal-
tin, nug, arin, tei), finisate cu mate-
riale ecologice, in ultima fiind fo-
losit si MDF-ul si MDF furniruit.
Atat piesele moderne, cat si cele
rustice, dar si piesele special anti-
chizate sunt confectionate in
nuantele naturale specifice esen-
tei lemnului sau bdituite in diferi-
te nuante.

Finisajul ecologic consta in baituri,
vopsele si lacuri pe bazd de apa,
potrivit lui Mate Zoltan, care ne-a
spus ca aceste produse sunt mai
scumpe, dar mai sandtoase.

Potrivit domniei sale, un dormi-
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Canapelele Marge
Home Collections pot fi
dehusabile in totalitate

sau capitonate,
extensibile sau cu spatiu
de depozitare si, optional,
pot fi alese finisaje cu
pasmanterie venetiand.

Paturile tapitate si
chiar intreg dormitorul
pot fi personalizate la

comandd.

tor alcatuit din pat matrimonial,
doud noptiere, dulap cu trei usi si o
bancutd la pat costa intre 3.500 si
9.000 de lei. O camerd pentru copii
ajunge la 2.000 - 5.000 de lei, in
functie de combinatia garniturii,
iar un pret mediu pentru living (bi-
blioteca, dulap tip soldat, comoda
tv si masa cu scaune) ar fi de 4.000
de lei. Bucdtaria se realizeaza doar
la comandd, mobilierul pentru o
astfel de camera, ce
contine masd, scaune si
mobild pentru cinci
metri liniari pornind de
la 4.000 de lei in sus.

In ceea ce priveste re-
zultatele financiare ale
companiei, anul in curs
se ridica la nivelul lui
2013, cand afacerea a
fostin crestere. “Pentru
acest an, speram la o
crestere de 5%, iar pen-
tru anul viitor - la 10%”,
ne-a spus domnia sa, subliniind ca
cifra de afaceri de anul trecut a fost
in jur de 1 milion de euro. 70% din
aceasta suma a provenit din ex-
port.

Pana in anul 2000, compania a lu-
crat doar pentru piata externa, po-

Perdele si draperiile
pentru dormitoare,
livinguri, dinninguri,
bucatdrii si mansarde
sunt confectionate la
comanda. Optional,
perdelele si draperiile
Marge pot fiinnobilate
cu pasmanterie aleasd
dintr-o colectie
exclusiva venetiand.
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trivit reprezentantului societatii,
care a adaugat ca acest mod de lu-
cru este cel mai sigur: “Pentru pro-
ducatori este mai eficient, pentru
ca fac serii mai mari. Pentru export,
comerciantii din alte tari comanda
de la zece bucati in sus”.

Pentru Zetam PLM, pe primul loc
la export este Franta, aceasta fiind
urmata de Elvetia, Germania, Olan-
da, Belgia si Italia, unde societatea

T
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exporta cel mai putin.

“Suntem deschisi pentru orice
oportunitate de extindere. Partici-
pam la targuri externe de la Buda-
pesta, Viena, Koln, Paris, Ber-
mingam”, ne-a mai spus domnul
Zoltan, subliniind ca tendinta, in

ultima perioada, se indreapta cdtre
culorile deschise, respectiv alb si
crem.

Carmen Anton, Marge Home
Collections: “Mobila tapitata
nu va fi niciodata pe
buzunarul tuturor”

Marge Home Collections din Bu-
curesti este specializata pe pro-
ductia de mobild tapitatd, lucrata
manual, realizand si ser-
vicii de decorare inte-
rioard la cheie.

Potrivit doamnei Car-
men Anton, reprezen-
tantul companiei, acest
segment este unul spe-
cial, in crestere de la an
la an: “Oamenii care nu
au venituri foarte mari
isi doresc si ei mobild ta-
pitata, iar noi incercam
sa ii consiliem si sa le
propunem solutii cat
mai apropiate de bugetul de care
dispun. Trebuie sa tinem cont,
insd, cd acest tip de mobild nu va fi
niciodata pe buzunarul tuturor,
pentru cad vorbim despre elemente
lucrate manual, iar acest lucru face
diferenta intre ceva produs in

Oglinzile Marge Home
Collections au rama din
lemn sau din ceramicad
lucratd manual. Sunt
executate la comandd in
Italia, in culoarea aleasd
de client. De asemenea,
pot fioglinzi in foitd de
argint sau auritd.




Larix Mobild a introdus
produse personalizate la
categoria mese si scaune,

clientul putéand sa-si
aleagda finisajul si
materialul dorit.

serie, unde gdsim si preturi foarte
joase, si obiectele lucrate manual.
Acestea din urma, pe langa faptul
ca sunt foarte frumoase, sunt si fo-
arte durabile. Eu spun ca cei care le
cumpara le pot avea pe viata. Noi
fncercam sa ne pastram stilul, care
se carcaterizeaza prin lucratura arti-
zanala in special pe tapterie, dar si
pe realizarea de decorare interioara
la cheie - perdele, draperii si alte
accesorii asortate cu mobila”.
Mobilierul poate fi realizat intr-o
serie de nuant, printre care se nu-
mard alb antic, nuc, alb mat, alb lu-
cios, cires, mobilier lemn pictat etc.
Doamna Anton ne-a spus ca anul
acesta mizeaza pe turcoaz, subli-
niind ca sunt si clienti care nu vor

_________________________________________________________________________________________________________________________|
Activand pe segmentul medium-medium plus, compania are preturi
care pornesc de la 5.000 - 7.000 de lei, pentru un dormitor dedicat segmentului de la mediu
cdtre plus, cu un pat, doud noptiere si un dulap.

sa riste si apeleaza la culori precum
galben pai si bej, dar ca turcoazul
se afla printre ultimele tendinte.

Compania comercializeaza si
obiecte de mobilier din lemn
masiv, care sunt importa-
te din Italia.

In ceea ce priveste
preturile, un pat
functional cu ladd
costa de la 3.000
de lei. Acesta poa-
te avea ca acceso-
rii o bancheta tapi-
tata, care costa in jur
de 900 de lei plus TVA,
sau un scaun la acelasi pret
sau o noptiera din lemn masiv la
300 de lei plus TVA. De asemenea,
patul mai poate fi accesorizat cu
un baldachin ce poate fi montat
deasupra.

Societatea nu vinde la export,
pentru ca nu produce obiecte de

60%

din productia Larix Mobild 0data cu criza,
merge la export, in Olanda,
Germania, Belgia, Italia si
Elvetia, producdtorul
propundndu-si
sd creascd pe piata
locala.

mobilier in serie.

Marge Home Collections a fost
infiintata in anul 2007 si a trecut
prin crizd fara sa simta dificultatile

acestei perioade, dupa cum
ne-a declarat Carmen
Anton: “La noi nicio-
datd nu a fost criza.

clientii incearca
sa ajunga la un
echilibru intre
calitate si pret.
Oamenii care au
bani nu vor accepta
niciodata sa fie in cri-
z4a, iar noi ne putem
adapta nevoilor lor. Spre exemplu,
un pat din piele costa destul de
mult, dar putem oferi un pat din
piele ecologica - o variantd mult
mai ieftind si la fel de spectaculoa-
sa si trainica. Fiind o lucratura ma-
nuald si avand o serie de modali-

In ceea ce priveste materia primd folositd de Larix Mobild, o nisd de produse se bazeazd pe
furnir, la productla de taplter/e fiind foIOSIte stofe, piele naturald si piele artificiald.
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tati de lucru, putem consilia clien-
tii. Serviciile pe care le oferim aco-
perd toata gama, de la consiliere
pana la montaj, realizand ambien-
tul complet”.

Andras Szocs, Larix Mobila:
“Criza a facut curatenie in
piata, multe companii care
nu erau sanatoase
disparand”

Criza economica a facut curate-
nie in piata mobilei, in sensul ca
multe companii care nu erau sana-
toase au disparut, sectorul
ajungand sa se compacteze, potri-
vit lui Andras Szocs, director de
vanzari in cadrul Larix Mobila.

Avand patru fabrici in
judetul Mures, Larix
Mobila produce obiecte de
mobilier pentru living,
dinning si dormitor,
scaune tapitate si mobilier
tapitat, canapele si
coltare, fixe si flexibile.



Referitor la cerere, “pe segmentul low cost, culorile solicitate sunt cele standard - crem si
maro -, insd, dacd ridicdm putin stacheta, culorile prind viatd si devin pastelate. Banul

-y

aduce culoare in viata noastrd”, ne-a spus lon lonut, administratorul Mob Store.

Domnia sa ne-a spus ca societa-
tea pe care o reprezinta are o cifra
de afaceri de circa 8 milioane de
euro din productie si 8-10 milioane
euro din retail, in 2014 inten-
tionand sd creasca vanzdrile cu
circa 26%.

Avand patru fabrici in judetul
Mures, compania produce obiecte
de mobilier pentru living, dinning
si dormitor, scaune tapitate si mo-
bilier tapitat, canapele si coltare,
fixe si flexibile.

In ceea ce priveste materia prima,
0 nisa de produse se bazeaza pe
furnir, la productia de tapiterie
fiind folosite stofe, piele naturald si
piele artificiala.

Circa 60% din productie merge la
export, in Olanda, Germania, Belgia,
Italia si Elvetia, producdtorul pro-
punandu-si sé creascd pe piata locala.

“Oamenii cumpara in special mo-
bila de inlocuire - scaune, mese,
canapele, iar cumparatorul a deve-
nit foarte dificil, fiind constient de

La Mob Store,
mobila pentru living,
alcdtuitd din canapea,
doud fotolii si un taburet
costd circa 6.000 de lei, iar
un dormitor (dulap, usi
culisante, pat, doud
comode, oglindd) ajunge la
4.500-10.000 lei.

In acest an, compania a
inregistrat o crestere la sase
luni cu 30% fata de aceeasi
perioadd din 2013.
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putera banului. Cumparatorul fisi
doreste un produs bun, ieftin si
care sa-i soseasca repede. Sunt
multi clienti care lucreazé in afara
si nu au timp sa astepte. De aceea,
pe piata locald daca nu ai stoc esti
inexistent”, ne-a declarat domnul
Szocs.

Compania a introdus produse
personalizate la categoria mese si
scaune, clientul putand sa-si alea-
ga finisajul si materialul dorit.

Fiind prezent din 1992 pe piata,
Larix Mobild a crescut ca urmare a
activitatii de export, debutand cu
fabricarea mobilierului de gradina,
pe care il vindea in totalitate in alte
tari. Ulterior, a inceput sa produca
scaune, canapele si corpuri de
mobilier.

“A fost mai usor dupa revolutie,
cand a fost explozia de cumpara-
tori din afara, sa exportam. Era
mult mai usor sa vinzi in alte tari”,
ne-a precizat reprezentantul socie-
tatii, subliniind ca, acum, importa
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si decoratiuni.

Activand pe segmentul me-
dium-medium plus, compania are
preturi care pornesc de la 5.000 -
7000 de lei, pentru un dormitor de-
dicat segmentului de la mediu c&-
tre plus, cu un pat, doud noptiere
si un dulap. O masa costd de la
1.000 pana la 2000 de lei, iar scau-
nele ajung la 140 - 600 de lei.

lon lonut, Mob Store:
"Banul aduce culoare in
viata noastra”

Societatea Mob Store, infiintata
in 2007, importa produse de mobi-
lier, in special din Turcia, si le vinde
pe piata noastra.

lon lonut, administratorul com-
paniei, ne-a spus ¢4, la noi, sunt din
ce in ce mai putini importatori:
“Noi importam dintr-o tara non UE
si suntem putin defavorizati pen-
tru cd platim TVA in vama. La im-
porturile din tarile membre UE,
TVA se plateste la incasare. De ace-

ea, importurile din statele care nu
sunt in Uniune au scazut foarte
mult, iar cele din UE sunt in
crestere”.

Domnia sa ne-a precizat ca in in-
dustria pe care o reprezinta au
avut loc si falimente, dar au fost
infiintate si firme noi, piata avand
de-a face cu falimente mascate
care au avut menirea sa scape fir-
mele de datorii, ulterior fiind
infiintate societati noi.

Referitor la cerere, “pe segmentul
low cost, culorile solicitate sunt
cele standard - crem si maro -, insa,
daca ridicam putin stacheta, culo-
rile prind viata si devin pastelate.
Banul aduce culoare in viata
noastra”, ne-a spus lon lonut.

Potrivit domniei sale, cererea pe
intern incepe sa creascd, in gene-
ral, de la jumatatea anului, revigo-
rarea pietei avand loc in cel de-al
doilea semestru: “In luna august,
cand se intorc multi din afarad si fac
achizitii, are loc o vanzare
sezoniera”.

La Mob Store, mobila pentru li-
ving, alcatuita din canapea, doua
fotolii si un taburet costa circa
6.000 de lei, iar un dormitor (dulap,
usi culisante, pat, doua comode,
oglinda) ajunge la 4.500-10.000 lei.

In acest an, compania a inregistrat
o crestere la sase luni cu 30% fata
de aceeasi perioada din 2013.

Reprezentantul companiei ne-a
Spus Ca urmeaza sa investeasca cir-
ca 200.000 de euro in largirea spa-
tiului de depozitare (un nou depo-
zit de 2.000 de mp) si in masini, in
contextul in care a deschis un busi-
ness complementar - importul de
accesorii pentru industria mobilei
tapitate.




