LIVIU MISTODINIS, COILPROFIL:

“Ne-am propus o crestere
de 10% a cifrei de afaceri
in acestan”

Coilprofil Romania si-a propus, in
acest an, o crestere de 10% a cifrei de
afaceri fata de 2013, cand a depasit
pragul de 10 milioane euro, ne-a decla-
rat Liviu Mistodinis, directorul general
al companiei. Coilprofil Romania a in-
vestit, in acest an, in productia de tabla
prefaltuita intrucat cererea pentru

Reporter: Care este valoarea to-
tala a investitiilor realizate de Coil-
profil in Romania, pand in prezent?

Liviu Mistodinis: Din 2001 pana
in prezent, Coilprofil a investit in
Romania aproximativ 15 milioane
de euro, suma dedicata dezvoltarii
fabricii (spatii de depozitare, de
productie, utilaje si linii de produc-
tie, spatiu administrativ etc.) din
judetul Prahova, dar si dezvoltarii
calitatii produselor si serviciilor.

Reporter: Cum estimati ca va

acoperisul din tabld este in continua
crestere, iar pentru anul viitor a plani-
ficat achizitionarea unor linii de pro-
ductie pentru produse noi, dezvoltarea
unui laborator de teste si va continua
imbunatatirea calitatii produselor si
serviciilor, ne-a mai spus domnia sa.
Liviu Mistodinis ne-a mai spus ca

incheia compania anul 2014 din
punctul de vedere al rezultatelor
financiare?

Liviu Mistodinis: Pana la finalul
acestui an, ne-am propus o
crestere de 10% a cifrei de afaceri
fata de 2013, an in care am reusit
sd depasim pragul de 10 milioane
euro si, pana in acest moment,
suntem in grafic desi, in aceasta
perioadd, piata nu mai este la va-
loarea preconizatd, iar cererea de
oferte este in scadere.

Tabla prefaltuita produsa de Coilprofil este disponibila in doua variante - Click si Faltz, care dife-
rd in functie de modalitatea de montare. Astfel, cumpadratorii pot alege intre montajul rapid prin
clipsare al tablei prefalfuite Click, sau montajul prin dubla falfuire al tablei prefaltuite Faltz, care
asigura etanseitate foarte buna chiar si pentru acoperisuri cu pante foarte mici (4-5<).

vanzarile de acoperisuri pot fi stimula-
te prin factori precum calitatea produ-
selor si preturile accesibile, dar si prin
oferte speciale pentru cumpardtorul
final.

Oficialul Coilprofil ne-a mentionat ca
tendinta pietei constructiilor nu poate
fi decat de crestere, avand in vedere ca

Reporter: De ce ati decis sa investiti
in productia de tabla preféltuita?

Liviu Mistodinis: Cererea pentru
acoperisul din tabla este in conti-
nua crestere. Prin investitia in noul
sistem de acoperis preféltuit vrem
sa raspundem cerintelor clientilor
nostri, venind in continuare cu so-
lutii moderne, de inalta calitate si
accesibile pentru acoperisuri, care
sa le asigure confortul. Tabla pre-
faltuita este obtinutd printr-o teh-
nologie de ultima generatie, care

nivelul ei actual este foarte jos. Dom-
nul Mistodinis a tinut sa precizeze ca
aceastd crestere nu va veni, insa, brusc
sinu va fi la nivelul asteptarilor.

utilizeaza un otel special, iar prin
designul simplu si elegant, se pre-
teaza usor atat constructiilor noi,
cu o arhitecturd moderna, cat si ce-
lor clasice, traditionale. Achizitio-
narea acestui produs vine cu nu-
meroase avantaje pentru clientii
nostri, de la greutate scdzuta,
designul pldacut, montaj usor si
rapid, pana la intretinere facila, re-
zistenta si durata mare de viata.

Reporter: Ce investitii preconizati
pentru 20157

35



Liviu Mistodinis: Ca in fiecare
an, compania are un program in-
vestitional. Vom achizitiona linii de
productie pentru produse noi,
vom dezvolta un laborator de teste
si vom continua imbunatatirea ca-
litatii produselor si serviciilor.

Reporter: Cum apreciati ca va
evolua piata acoperisurilor metali-
ce ca volum si ca valoare in 2014
fata de 20137

Liviu Mistodinis: Pana in pre-
zent, anul 2014 a fost unul compe-
titiv, in care fiecare companie a ca-
utat cele mai avantajoase solutii
pentru a-si diversifica oferta si ser-
viciile. Cu toate acestea, nu a fost
un an al schimbarilor majore in
acest domeniu, iar din punct de
vedere al volumelor, inca nu au
existat modificari semnificative.
Pretul ramane in continuare im-
portant pentru cumparatori, insa
putem vorbi de o restructurare a
pietei, in care clientii pun mai mult
accent pe calitatea si beneficiile
produselor.

Reporter: Care sunt planurile de
dezvoltare ale Coilprofil Romania
pe termen mediu si lung?

Liviu Mistodinis: Pe termen lung,
planurile de dezvoltare ale compa-
niei vizeazd imbunatétirea continua
a produselor, mentinerea calitatii
acestora si actualizarea permanen-
ta a ofertelor in concordanta cu ce-
rintele pietei si cu normele in vigoa-
re. Ne propunem sa investim in
motivarea si cresterea profesiona-
lismului angajatilor companiei.

Reporter: Care sunt factorii care
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Coilprofil este producator de solutii metalice moderne
pentru constructii atat in domeniul industrial, cat si rezi-
dential. Unitatea sa de productie a fost infiintata in 2001 in
Ceptura, judetul Prahova, si are ca domeniu de activitate
fabricarea produselor tigla metalicd, sistem pluvial, tabla

ar putea conduce la impulsionarea
vanzarilor de acoperisuri?

Liviu Mistodinis: Suntem de pa-
rere ca vanzarile de acoperisuri pot
fi stimulate prin factori precum cali-
tatea produselor si preturile accesi-
bile, dar si prin oferte speciale pen-
tru cumpératorul final. In aceasta
idee, cei care isi doresc o solutie
completa si accesibila pentru aco-
perisul locuintei beneficiazd la Coil-
profil de reducere 20% la tigld me-
talica si tabla prefaltuitd in diverse
nuante, pana la 30 noiembrie.

Reporter: in ce zone ale tarii ati
vandut cele mai multe acoperisuri
in 20147

|

Coilprofil a anuntat, la jumatatea lu-
nii octombrie, cd si-a adaugat in
portofoliul de productie un nou pro-
dus de invelitoare: tabla prefaltuita.
Acest nou produsul va fi executat la
comanda, in cadrul unei linii specia-
le de productie, infiintata in fabrica
din Ceptura, judetul Prahova.

Noua linie face parte dintr-un pro-
gram de investitii de 1,5 milioane
euro derulat in ultimul an, conform
conducerii companiei. Programul de
investitii efectuat de companie a vi-
zat atat finalizarea mai multor linii
de productie, retehnologizarea linii-
lor existente, cat si extinderea se-
diului administrativ si a halelor de
productie, imbundtatirea serviciilor
si cresterea numarului de salariati.

profile usoare.

Liviu Mistodinis: Noi suntem
prezenti prin colaboratori in special
in Moldova, Muntenia, in sudul si
centrul tdrii. Sigur cd regiunea con-
centrica locatiei fabricii este zona in
care se vand cele mai multe acope-
risuri datorita distantei, care este un
factor important atat in ofertare,
cat siin livrarea materialor.

Reporter: Care sunt cel mai bine
vandute produse Coilprofil in 2014?

Liviu Mistodinis: Cele mai im-
portante cresteri inregistrate in
primele sase luni ale anului in curs
au fost pentru sistemele livrate in
sectorul rezidential, respectiv pen-
tru tigla metalica, nuanta preferata
de clienti fiind maro inchis mat.
Am consemnat evolutii importan-
te ale vanzarilor de sisteme pluvia-
le Metidro, unde avem capacitate
mare de productie, stocuri impor-
tante de materie prima de calitate
si preturi competitive. Aceastd di-
vizie dispune, in continuare, de re-
surse importante de crestere.

Reporter: Cum au evoluat pretu-
rile pentru acoperisurile metalice
in 2014 fata de 20137

Liviu Mistodinis: Tendinta pre-
turilor din ultimii ani este de sca-
dere, iar 2014 s-a mentinut in acea-
sta tendinta.

Reporter: Cum vor fi influentate
vanzdrile de implementarea legii

cutatd, panouri sandwich, casete de fatada si structurale,

Fabrica ocupa, in prezent, o suprafatd de 12 hectare, este
dotata cu utilaje si tehnologie de ultima generatie si benefi-
ciaza de toate facilitatile necesare.

eficientei energetice?

Liviu Mistodinis: Din punctul
nostru de vedere, vanzarile vor fi in-
fluentate in sens pozitiv. Produsul
nostru - panouri termoizolante - se
incadreazd perfect in cerintele efi-
cientei energetice prin calitatea lui
si caracteristicile tehnice corespun-
zatoare transferului termic. Solutia
de izolare termica cu ajutorul pano-
urilor termoizolante este una rapi-
dd, usoara si pe termen lung.

Reporter: Cum apreciati ca va
evolua piata noastra de constructii
in urmatorii ani, avand in vedere
rezultatele macroeconomice slabe
din acest an?

Liviu Mistodinis: Avand in vede-
re ca nivelul pietei in acest moment
este unul foarte jos, tendinta nu
poate fi decat de crestere. Doar cd
aceastd crestere nu va veni brusc si
nu va fi la nivelul asteptarilor.

Vom putea vorbi in aceasta pe-
rioada de o restructurare a pietei in
sensul de reasezare a produselor
pe categorii de calitate si beneficii.
Nu este cazul sa mai vorbim despre
o revenire a pietei la nivelul
2007-2008. Aceasta este doar o pe-
rioadd de exceptie care nu va mai
fi atinsa prea curand.

Reporter: Va multumesc!



