
LIVIU MISTODINIS, COILPROFIL:

“Ne-am propus o creºtere
de 10% a cifrei de afaceri
în acest an”

Reporter: Care este valoarea to-

talã a investiþiilor realizate de Coil-

profil în România, pânã în prezent?

Liviu Mistodinis: Din 2001 pânã

în prezent, Coilprofil a investit în

România aproximativ 15 milioane

de euro, sumã dedicatã dezvoltãrii

fabricii (spaþii de depozitare, de

producþie, utilaje ºi linii de produc-

þie, spaþiu administrativ etc.) din

judeþul Prahova, dar ºi dezvoltãrii

calitãþii produselor ºi serviciilor.

Reporter: Cum estimaþi cã va

încheia compania anul 2014 din

punctul de vedere al rezultatelor

financiare?

Liviu Mistodinis: Pânã la finalul

ac e st u i an , ne - am pr opu s o

creºtere de 10% a cifrei de afaceri

faþã de 2013, an în care am reuºit

sã depãºim pragul de 10 milioane

euro ºi, pânã în acest moment,

suntem în grafic deºi, în aceastã

perioadã, piaþa nu mai este la va-

loarea preconizatã, iar cererea de

oferte este în scãdere.

Reporter: De ce aþi decis sã investiþi

în producþia de tablã prefãlþuitã?

Liviu Mistodinis: Cererea pentru

acoperiºul din tablã este în conti-

nuã creºtere. Prin investiþia în noul

sistem de acoperiº prefãlþuit vrem

sã rãspundem cerinþelor clienþilor

noºtri, venind în continuare cu so-

luþii moderne, de înaltã calitate ºi

accesibile pentru acoperiºuri, care

sã le asigure confortul. Tabla pre-

fãlþuitã este obþinutã printr-o teh-

nologie de ultimã generaþie, care

utilizeazã un oþel special, iar prin

designul simplu ºi elegant, se pre-

teazã uºor atât construcþiilor noi,

cu o arhitecturã modernã, cât ºi ce-

lor clasice, tradiþionale. Achiziþio-

narea acestui produs vine cu nu-

meroase avantaje pentru clienþii

noºtri, de la greutate scãzutã,

designul plãcut, montaj uºor ºi

rapid, pânã la întreþinere facilã, re-

zistenþã ºi duratã mare de viaþã.

Reporter: Ce investiþii preconizaþi

pentru 2015?
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Coilprofil România ºi-a propus, în

acest an, o creºtere de 10% a cifrei de

afaceri faþã de 2013, când a depãºit

pragul de 10 milioane euro, ne-a decla-

rat Liviu Mistodinis, directorul general

al companiei. Coilprofil România a in-

vestit, în acest an, în producþia de tablã

prefãlþuitã întrucât cererea pentru

acoperiºul din tablã este în continuã

creºtere, iar pentru anul viitor a plani-

ficat achiziþionarea unor linii de pro-

ducþie pentru produse noi, dezvoltarea

unui laborator de teste ºi va continua

îmbunãtãþirea calitãþii produselor ºi

serviciilor, ne-a mai spus domnia sa.

Liviu Mistodinis ne-a mai spus cã

vânzãrile de acoperiºuri pot fi stimula-

te prin factori precum calitatea produ-

selor ºi preþurile accesibile, dar ºi prin

oferte speciale pentru cumpãrãtorul

final.

Oficialul Coilprofil ne-a menþionat cã

tendinþa pieþei construcþiilor nu poate

fi decât de creºtere, având în vedere cã

nivelul ei actual este foarte jos. Dom-

nul Mistodinis a þinut sã precizeze cã

aceastã creºtere nu va veni, însã, brusc

ºi nu va fi la nivelul aºteptãrilor.
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Tabla prefãlþuitã produsã de Coilprofil este disponibilã în douã variante - Click ºi Faltz, care dife-

rã în funcþie de modalitatea de montare. Astfel, cumpãrãtorii pot alege între montajul rapid prin

clipsare al tablei prefãlþuite Click, sau montajul prin dubla fãlþuire al tablei prefãlþuite Faltz, care

asigurã etanºeitate foarte bunã chiar ºi pentru acoperiºuri cu pante foarte mici (4-5<).



Liviu Mistodinis: Ca în fiecare
an, compania are un program in-
vestiþional. Vom achiziþiona linii de
producþie pentru produse noi,
vom dezvolta un laborator de teste
ºi vom continua îmbunãtãþirea ca-
litãþii produselor ºi serviciilor.

Reporter: Cum apreciaþi cã va
evolua piaþa acoperiºurilor metali-
ce ca volum ºi ca valoare în 2014
faþã de 2013?

Liviu Mistodinis: Pânã în pre-
zent, anul 2014 a fost unul compe-
titiv, în care fiecare companie a cã-
utat cele mai avantajoase soluþii
pentru a-ºi diversifica oferta ºi ser-
viciile. Cu toate acestea, nu a fost
un an al schimbãrilor majore în
acest domeniu, iar din punct de
vedere al volumelor, încã nu au
existat modificãri semnificative.
Preþul rãmâne în continuare im-
portant pentru cumpãrãtori, însã
putem vorbi de o restructurare a
pieþei, în care clienþii pun mai mult
accent pe calitatea ºi beneficiile
produselor.

Reporter: Care sunt planurile de
dezvoltare ale Coilprofil România
pe termen mediu ºi lung?

Liviu Mistodinis: Pe termen lung,
planurile de dezvoltare ale compa-
niei vizeazã îmbunãtãþirea continuã
a produselor, menþinerea calitãþii
acestora ºi actualizarea permanen-
tã a ofertelor în concordanþã cu ce-
rinþele pieþei ºi cu normele în vigoa-
re. Ne propunem sã investim în
motivarea ºi creºterea profesiona-
lismului angajaþilor companiei.

Reporter: Care sunt factorii care

ar putea conduce la impulsionarea
vânzãrilor de acoperiºuri?

Liviu Mistodinis: Suntem de pã-
rere cã vânzãrile de acoperiºuri pot
fi stimulate prin factori precum cali-
tatea produselor ºi preþurile accesi-
bile, dar ºi prin oferte speciale pen-
tru cumpãrãtorul final. În aceastã
idee, cei care îºi doresc o soluþie
completã ºi accesibilã pentru aco-
periºul locuinþei beneficiazã la Coil-
profil de reducere 20% la þiglã me-
talicã ºi tablã prefãlþuitã în diverse
nuanþe, pânã la 30 noiembrie.

Reporter: În ce zone ale þãrii aþi
vândut cele mai multe acoperiºuri
în 2014?

Liviu Mistodinis: Noi suntem
prezenþi prin colaboratori în special
în Moldova, Muntenia, în sudul ºi
centrul þãrii. Sigur cã regiunea con-
centricã locaþiei fabricii este zona în
care se vând cele mai multe acope-
riºuri datoritã distanþei, care este un
factor important atât în ofertare,
cât ºi în livrarea materialor.

Reporter: Care sunt cel mai bine
vândute produse Coilprofil în 2014?

Liviu Mistodinis: Cele mai im-
portante creºteri înregistrate în
primele ºase luni ale anului în curs
au fost pentru sistemele livrate în
sectorul rezidenþial, respectiv pen-
tru þiglã metalicã, nuanþa preferatã
de clienþi fiind maro închis mat.
Am consemnat evoluþii importan-
te ale vânzãrilor de sisteme pluvia-
le Metidro, unde avem capacitate
mare de producþie, stocuri impor-
tante de materie primã de calitate
ºi preþuri competitive. Aceastã di-
vizie dispune, în continuare, de re-
surse importante de creºtere.

Reporter: Cum au evoluat preþu-
rile pentru acoperiºurile metalice
în 2014 faþã de 2013?

Liviu Mistodinis: Tendinþa pre-
þurilor din ultimii ani este de scã-
dere, iar 2014 s-a menþinut în acea-
stã tendinþã.

Reporter: Cum vor fi influenþate
vânzãrile de implementarea legii

eficienþei energetice?
Liviu Mistodinis: Din punctul

nostru de vedere, vânzãrile vor fi in-
fluenþate în sens pozitiv. Produsul
nostru - panouri termoizolante - se
încadreazã perfect în cerinþele efi-
cienþei energetice prin calitatea lui
ºi caracteristicile tehnice corespun-
zãtoare transferului termic. Soluþia
de izolare termicã cu ajutorul pano-
urilor termoizolante este una rapi-
dã, uºoarã ºi pe termen lung.

Reporter: Cum apreciaþi cã va
evolua piaþa noastrã de construcþii
în urmãtorii ani, având în vedere
rezultatele macroeconomice slabe
din acest an?

Liviu Mistodinis: Având în vede-
re cã nivelul pieþei în acest moment
este unul foarte jos, tendinþa nu
poate fi decât de creºtere. Doar cã
aceastã creºtere nu va veni brusc ºi
nu va fi la nivelul aºteptãrilor.

Vom putea vorbi în aceastã pe-
rioadã de o restructurare a pieþei în
sensul de reaºezare a produselor
pe categorii de calitate ºi beneficii.
Nu este cazul sã mai vorbim despre
o revenire a pieþei la nivelul
2007-2008. Aceasta este doar o pe-
rioadã de excepþie care nu va mai
fi atinsã prea curând.

Reporter: Vã mulþumesc!
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Coilprofil a anunþat, la jumãtatea lu-

nii octombrie, cã ºi-a adãugat în

portofoliul de producþie un nou pro-

dus de învelitoare: tabla prefãlþuitã.

Acest nou produsul va fi executat la

comandã, în cadrul unei linii specia-

le de producþie, înfiinþatã în fabrica

din Ceptura, judeþul Prahova.

Noua linie face parte dintr-un pro-

gram de investiþii de 1,5 milioane

euro derulat în ultimul an, conform

conducerii companiei. Programul de

investiþii efectuat de companie a vi-

zat atât finalizarea mai multor linii

de producþie, retehnologizarea linii-

lor existente, cât ºi extinderea se-

diului administrativ ºi a halelor de

producþie, îmbunãtãþirea serviciilor

ºi creºterea numãrului de salariaþi.

Coilprofil este producãtor de soluþii metalice moderne

pentru construcþii atât în domeniul industrial, cât ºi rezi-

denþial. Unitatea sa de producþie a fost înfiinþatã în 2001 în

Ceptura, judeþul Prahova, ºi are ca domeniu de activitate

fabricarea produselor þiglã metalicã, sistem pluvial, tablã

cutatã, panouri sandwich, casete de faþadã ºi structurale,

profile uºoare.

Fabrica ocupã, în prezent, o suprafaþã de 12 hectare, este

dotatã cu utilaje ºi tehnologie de ultimã generaþie ºi benefi-

ciazã de toate facilitãþile necesare.

Companii


