ANUL TRECUT

Afacerile Wienerberger in tara noastra -

peste media pietei

(Interviu cu domnul Corneliu Fecioru, director general Wienerberger)

Afacerile Wienerberger in tara noastra au inregistrat, anul trecut, o evolutie pozitiva, pe-
ste media pietei, compania bazdndu-se, in primul rand, pe acoperirea cererii la nivel natio-
nal, ne-a spus, in cadrul unui interviu, Corneliu Fecioru, directorul general al societatii.
Potrivit domniei sale, piata de ziddrie, in ansamblu, a inregistrat o crestere de aproximativ
4%. Constructia blocurilor de locuinte, in special in zonele Bucuresti, Cluj, Timisoara, a re-
prezentat, in 2014, principalul motor de crestere a acestei piete, ne-a declarat domnul
Fecioru.

Compania dezvolta proiectul Casa e4 din caramida de la Wienerberger, ce reprezintd un

concept de locuintd cu un consum energetic aproape de zero.

Reporter: Cum a evoluat activita-
tea companiei anul trecut?

Corneliu Fecioru: Afacerile Wie-
nerberger in Romania au inregistrat,
anul trecut, o evolutie pozitiva, peste
media pietei, bazandu-ne pe acope-
rirea cererii la nivel national, prin in-
termediul celor trei fabrici pozitiona-
te strategic, si avand ca atuuri retea-
ua de distributie si portofoliul de
produse adaptat in totalitate tren-
durilor recente din piata.

La nivel de grup, Wienerberger a
nregistrat, in 2014, venituri record
de 2,8 miliarde euro. Desi piata a fost
in continuare plina de provocari, ve-
niturile au inregistrat cel mai inalt ni-
vel din istoria companiei.

Reporter: in ce stadiu se afld pro-
iectul Casa e4 din cardmidd de la
Wienerberger?

Corneliu Fecioru: Constructia Ca-
sei e4 din cdrdmida de la Wienerber-
ger a inceput in iunie 2014. Pana in
prezent, a fost finalizat sistemul de zi-
darie ceramica Porotherm si au fost
montate sistemul Rockwool de izola-
tie exterioara si acoperisul ceramic
Tondach. In aceasta perioada, se lu-
creaza la sistemul de instalatii,
fmpreund cu partenerul nostru Bava-
ria EcoSystems. Constructia casei ur-
meaza sa fie finalizata la mijlocul anu-
lui 2015, dupa care va fi derulata o
etapa de monitorizare a performan-
telor energetice pentru o durata de
24 de luni. Conceptul Casei e4 repre-
zintd un model de casa cu un con-
sum energetic aproape de zero
(NZEB). Prin acest proiect, ne dorim
sa aratam ca pot fi construite si in
Romania case accesibile, trainice, cu
performante ridicate din punct de

vedere energetic si costuri apropiate
de cele ale pietei locale, folosind so-
lutiile de constructii Wienerberger si
ale partenerilor la acest proiect - Roc-
kwool, Bavaria EcoSystems, Tondach,
Semmelrock, Pipelife.

Reporter: In ce alte proiecte este
angrenata compania?

Corneliu Fecioru: O serie de pro-
iecte strategice la care am lucrat in
ultimele 24 luni incep sa dea roade
si credem ca acestea vor contribui
semnificativ la cresterea cifrei
noastre de afaceri in 2015.

Wienerberger va avea in vedere
noi oportunitdati, prin integrarea
consolidatd a Tondach Gleinstatten,
cel mai important producator de ti-
gle ceramice din Europa Centrala si
de Est. In iulie 2014, grupul Wiener-
berger a realizat o achizitie strategi-
ca importantd, iar in prezent detine
un total de 82% din actiunile Ton-
dach Gleinstatten. Acest pas major
in procesul de extindere va consoli-
da activitatea de tigle ceramice din
Europa, inclusiv in Romania, si va
crea noi oportunitdti de extindere a
pozitiei pe piata renovarilor. Vom
continua sa operam cd entitati lega-
le distincte, dar vom lucra indeapro-
ape in beneficiul clientilor nostri
comuni.

Reporter: Ce produse urmeaza sa
lansati pe piata?

Corneliu Fecioru: Wienerberger
este o companie cu peste 195 de ani
de experientd in inovatie. Portofoliul
nostru de produse este adaptat con-
tinuu la cele mai recente trenduri
din piata.

In acest an, lansam un produs nou,
cu ghidaj Nut si Feder. Prin acest
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ghidaj se elimina mortarul din rostul
vertical si se reduce consumul total
de mortar. De asemenea, un alt be-
neficiu este acela de a avea precizie
maximad in ridicarea ziddriei, prin
ghidajul de Nut si Feder.

Reporter: Cati angajati are socie-
tatea?

Corneliu Fecioru: Wienerberger
are o structurd stabila de aproxima-
tiv 210 angajati, care activeaza in
productie, in cele trei fabrici din
Romania, in vanzari, prin echipa care
acoperd intreaga tara, precum si
prin echipa de suport de la biroul
din Bucuresti, care integreaza de-
partamentele de Logistica Marke-
ting, Financiar, Dezvoltare Produs,
IT, Achizitii.

Reporter: Care este raportul cere-
re/ofertd pe aceastd piata?

Corneliu Fecioru: Noi vedem in
continuare o mare nevoie de locuin-
te, mai ales de locuinte accesibile. In
2014, segmentul de locuinte unifa-
miliale a rdmas relativ constant fata
de anul anterior, in timp ce segmen-
tul locuintelor in blocuri a avut o
crestere acceleratd, cu impact pozi-
tiv asupra pietei de zidarie.

Consider ca acest trend va conti-
nua si in 2015, sustinut de extinde-
rea investitiilor in constructii de blo-
curi si in alte zone urbane decat Bu-

curesti, Cluj si Timisoara, care au fost
cele mai active piete de proiecte in
2014.

Reporter: Cum a evoluat piata pe
care activati?

Corneliu Fecioru: Piata de ziddrie,
in ansamblu, a inregistrat o crestere
de aproximativ 4%. Constructia de
blocuri de locuinte, in special in zo-
nele Bucuresti, Cluj, Timisoara, a re-
prezentat in 2014 principalul motor
de crestere a acestei piete. Conform
celor mai recente date publicate de
INS, numarul autorizatiilor de con-
structii pentru locuinte in blocuri a
inregistrat o crestere spectaculoasd,
de +74%, in perioada ianuarie - oc-
tombrie 2014, fata de anul anterior.

Reporter: Ce estimari aveti pentru
acest an, legate de piata de profil?

Corneliu Fecioru: Consideram ca
semnalele pozitive inregistrate in
piata de zidarie, in 2014, vor facilita
o crestere organica a sectorului si in
2015, ca rezultat al nevoii reale a
romanilor de a-si construi locuinte
noi. Un alt factor pozitiv este dat de
egalizarea costului creditului imobi-
liar in lei si euro, fapt ce ar trebui sa
impulsioneze persoanele particulare
sa investeasca in constructia de

case.

Reporter: Multumesc!
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