ROMANO DEL NEGRO, FRANKSTAHL:

“Piata locala de otel va creste cu 2-3%,
daca situatia din Ucraina se stabilizeaza”

Sectorul otelului va Inregistra o crestere cu 2-3 procente, dacd situatia politica
din Ucraina se va stabiliza, dupa cum ne-a declarat Romano del Negro, directo-
rul executiv al companiei Frankstahl Romania.

Potrivit domniei sale, piata de consum a otelului nu s-a ridicat la inaltimea
asteptarilor, fiind In scadere anul trecut.

Directorul executiv al Frankstahl Romania mizeaza pe o cifra de afaceri de 21 de
milioane de euro in acest an, in stagnare fati de cea din 2014. in plus, Romano
del Negro preconizeaza ca investitiile din piata de otel vor fi reluate in 2015,
dupa ce au fost amanate in anul electoral care tocmai a trecut.

Reporter: Care a fost parcursul
companiei pe piata locala?

Romano del Negro: Frankstahl
Romania si-a inceput activitatea ca
parte a grupului Alukonig-
frankstahl, prezent de 11 ani pe
piata locald, iar in 2008 a devenit o
companie independentd. Asadar,
am pornit pe un drum nou
in anul cheie 2008, anul
trecerii de la extaz la
agonie. Trebuie sa
recunosc ca a fost
un start dificil, cu
multe provocari. In
2009, cifra noastra
de afaceri a scazut
cu 30% fata de 2008.
Am avut mult de recupe-
rat si mult de crescut panad sa
ajungem aici. Suntem in al doilea
an consecutiv cand realizam o cifra
de afaceri de 21 de milioane de
euro si ocupam o pozitie stabild
intre principalii jucatori ai pietei.
Am invatat sa ne adaptam noului
context economic, sa regandim
metodele traditionale, sa punem
consumatorul in centrul busi-
ness-ului si sa aducem valoare ada-
ugatad in procesul de vanzare.

30%

- scdderea cifrei de
afaceri a Frankstahl
Romania, in 2009,
fatd de 2008.

Reporter: Ce proiecte derulati in
acest moment?

Romano del Negro: Prioritizam
pentru incd un an extinderea fortei
de vanzari si dezvoltarea prezentei
in mediul digital. Am facut un prim
pas in 2014, cand am lansat
MyFrankstahl.ro, primul program

de loializare din industria
otelului. Pana la finalul

lui 2015 vrem ca o

parte din serviciile
de consultanta pre

si post vanzare,
precum si anumiti
pasi ai procesului
de cumparare sa
poata fi parcursi onli-

ne.

Reporter: Cum estimati ca va
evolua piata confectiilor metalice
in acest an, in Romania?

Romano del Negro: Sunt destul
de rezervat in ceea ce priveste esti-
marile pentru 2015. Rezultatele nu
s-au ridicat, pana acum, la inalti-
mea asteptdrilor, iar piata de con-
sum de otel a continuat sa scada si
in 2014, in ciuda previziunilor opti-
miste de la inceputul anului. Tn
plus, zona euro se confruntd cu noi
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provocari si aici vorbim despre ra-
portul euro-dolar, despre dezinfla-
tie si, bineinteles, despre situatia
din Ucraina, un jucdtor important
pe piata otelului. Dacd situatia po-
litica se stabilizeaza, ma astept la o
crestere de 2-3% la nivelul pietei.

Reporter: Ce estimari aveti pri-
vind vanzarile de profile metalice,
tabla sau tevi rectangulare, pe plan
local, in 2015?

Romano del Negro: Pentru noi,
2014 a adus o crestere a cantitati-
lor vandute pe categoriile profile si
tabld, in timp ce vanzarile de tevi
rectangulare, de instalatii si zinca-

"Am incheiat 2014 cu o
cifra de afaceri de 21
milioane euro, la acelasi
nivel cu 2013".

62 |[BURSA Constructiilor nr. 2 / 2015

te au stagnat. Ne vom concentra
fortele in aceeasi directie si in
2015.1ns4, la nivelul pietei, nu cred
ca vom asista la mari schimbari, ci
doar la o consolidare a nivelului
vanzarilor din 2014, poate cu o
usoara fluctuatie, dar nu mai mult
de 3%.

Reporter: Care a fost cifra de afa-
ceri a companiei anul trecut si ce
estimari aveti pentru 20157?

Romano del Negro: Am incheiat
2014 cu o cifrd de afaceri de 21 mi-
lioane euro, la acelasi nivel cu
2013. Pentru 2015 mizez, in conti-
nuare, pe mentinerea cifrei de afa-
ceri, pe fondul unei cresteri mode-
ste la nivelul pietei, dar si a scaderii
pretului mediu pe tona de otel.

Reporter: Care sunt factorii ce
v-au determinat sa prognozati o

revenire a sectorului constructiilor
in acest an?

Romano del Negro: Intreaga
economie inca isi lasa asteptata re-
vigorarea, in adevaratul sens al
cuvantului. Indicatorii la nivel ma-
croeconomic arata, totusi, o evolu-
tie pe care vom incepe, treptat, sa
o simtim si la nivel micro. In plus,
ma astept ca investitiile din acest
domeniu, care au fost amanate sau
puse pe “hold” in 2014, un an elec-
toral de altfel, sa fie reluate in
2015.

Reporter: Ce produse noi prega-
titi pentru 20157

Romano del Negro: Doua dintre
argumentele pentru care
Frankstahl ocupa o pozitie frun-
tasd in topul jucatorilor pe piata de
otel comercial sunt diversitatea

"2014 a adus o crestere a
cantitdtilor vandute pe
categoriile profile si tabld,
in timp ce vanzadrile de tevi
rectangulare, de instalatii
si zincate au stagnat”.

portofoliului si stocurile disponibi-
le. Avem in jur de 1.300 de articole
ce insumeaza 5.000 de tone de
otel. De moment, ne oprim aici si
ne mutam atentia in zona de servi-
cii si valoare adaugata. De aici va
veni doza de “nou” pentru noi, in
2015.

Reporter: in ce zone ale tarii ati
avut cele mai mari cresteri ale
vanzarilor, in 2014?

Romano del Negro: Bucuresti
continud sa conduca topul vanzari-
lor in fiecare an, dar sunt judete
care vin puternic din spate, pre-
cum Sibiu, Galati si Prahova.

Reporter: Ce asteptdri aveti de la
autoritati, in ceea ce priveste incu-
rajarea mediului de afaceri?

Romano del Negro: Directia pe
care a luat-o sistemul legislativ in
ultima perioada ne arata ca devine
mai puternic, iar acest lucru ma bu-
curd. Sper ca revizuirea Legii insol-
ventei sa devina o prioritate cat
mai curand, pentru cg, in acest mo-
ment, jucatorii puternici sunt ne-
voiti sa plateasca pentru greselile
celorlalti. Sunt convins ca, odata cu
intarirea sistemului legislativ, vom
simti o simplificare si la nivel admi-
nistrativ.

Reporter: Va multumesc!



