
ANUL ACESTA FAÞÃ DE ANUL TRECUT

“Pe piaþa tâmplãriei de aluminiu,
comenzile au crescut cu 10-15%”

(Interviu cu Daniel Popa, Country Manager Reynaers Aluminium România)

Reynaers Aluminium România mizeazã pe o majorare semnificativã a cifrei
de afaceri, pânã la 7 milioane de euro

Reporter: Unii specialiºti spun cã
piaþa imobiliarã a crescut, în acest
an. Pe segmentul pe care activeazã
compania dumneavoastrã se simte
acest lucru?

Daniel Popa: Reynaers România
este unul dintre jucãtorii pieþei lo-
cale de tâmplãrie
de aluminiu ºi da,
într-adevãr, avem
foarte multe proiecte
ºi pe segmentul rezi-
denþial. În acest an
am simþit un reviri-
ment al lucrãrilor de
acest tip, fie cã vor-
bim de dezvoltãri
imobiliare medii ºi
mari (de tip complex
rezidenþial), fie cã
vorbim de investiþii
proprii (case individuale). În mod
cert, faþã de anii trecuþi, piaþa imobi-
liarã a crescut uºor. Acest lucru a fã-
cut ca livrãrile Reynaers, în primele
nouã luni ale acestui an, cãtre seg-
mentul rezidenþial sã fie cu 10% mai
mari comparativ cu perioada simila-
rã a anului 2014.

Reporter: Ce tipuri de proiecte au
început sã se construiascã, în ultima
vreme ºi ce perspective vedeþi?

Daniel Popa: Aºa cum spuneam
ºi mai sus, am observat o dezmorþire
ºi în ceea ce priveºte proiectele me-
dii ºi mari, dar ºi construcþiile imobi-
liare. Cu toate acestea, nu mai pu-
tem vorbi despre dezvoltãri de mii

de apartamente, aºa cum era în pe-
rioada de boom imobiliar. Acum,
dezvoltatorii aleg sã construiascã un
imobil, sã îl vândã ºi apoi sã reia in-
vestiþia în alt imobil, pentru a se asi-
gura cã nu blocheazã capital în
apartamente/locuinþe pe care nu le

pot vinde.
Reporter: Ce tipuri

de investitori sunt cei
care au început pro-
iecte noi (români,
strãini, fonduri de in-
vestiþii, persoane fizi-
ce, companii)?

Daniel Popa: În ul-
tima perioadã, Rey-
naers a lucrat cu fon-
duri de investiþii in
peste 10 % din pro-
iecte.

Reporter: Cum a evoluat piaþa pe
care activaþi, în ultimul an?

Daniel Popa: Comenzile pe piaþa
tâmplãriei de aluminiu au crescut cu
10-15% în acest an, faþã de 2014, în
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Materiale de construcþii

Cu sediul central în Duffel-Belgia, Reynaers Aluminium este o companie speciali-
zatã în dezvoltarea soluþiilor durabile de aluminiu pentru uºi, ferestre, pereþi
cortina, sisteme glisante, parasolare ºi sere. Înfiinþatã în anul 1965, Reynaers are
peste 1.500 de angajaþi în 37 de þãri din întreaga lume ºi exportã în peste 60 de
þãri de pe 5 continente, fiind prezentã pe piaþa localã din 2006. Produsele sale se
adreseazã proiectelor rezidenþiale, comerciale, office sau industriale, business-ul
de la noi ajungând, anul trecut, la 4 milioane de euro.
Daniel Popa, Country Manager Reynaers Aluminium România ne-a vorbit,
într-un interviu, atât despre evoluþia companiei, cât ºi despre piaþa de profil.

Printre lucrãrile de

referinþã ale Reynaers

se numãrã

Aeroportul Henri

Coandã, Braºov

Business Park,

Promenada Mall,

Aeroportul din

Cluj-Napoca, Plaza

România.

Reynaers Aluminium România a inaugurat primul depo-
zit din Bucureºti. Cu o suprafaþã totalã de 1.100 metri
pãtraþi, noul depozit este situat în zona de Sud a Capita-
lei ºi reprezintã o investiþie totalã de 1 milion de euro,
sumã care a acoperit atât costurile de amenajare ºi lo-
gisticã, cât si produsele din stoc ºi recrutarea de perso-
nal calificat.
Din luna octombrie, compania dispune permanent de cele
mai solicitate serii de produse în stoc, printre care se nu-
mãrã profile de aluminiu ºi accesorii pentru pereþi corti-
nã, uºi ºi ferestre.
De asemenea, clienþii au la dispoziþie ºi servicii de distri-

buþie, transport, suport tehnic, precum ºi posibilitatea de
a beneficia de cunoºtinþele consilierilor Reynaers
România.
„Pe lângã consolidarea relaþiilor cu actualii clienþi, atrage-
rea de noi clienþi ºi livrarea într-un timp foarte scurt, un
alt avantaj al noului depozit este posibilitatea clienþilor de
a veni direct în locaþie pentru vizualizarea ºi testarea pro-
duselor, înainte de a da comandã fermã”, a precizat Daniel
Popa.
Potrivit acestuia, compania nu se aflã la prima investiþie
majorã pe piaþã localã, Reynaers având sedii de birouri în
Bucureºti, Cluj, Timiºoara ºi Iaºi.



contextul în care doar pe piaþa rezi-
denþialã s-a putut observa o cerere
mai mare cu 10%, în primele nouã
luni din acest an.

Reporter: Ce probleme aþi identi-
ficat pe piaþa localã ºi ce soluþii pro-
puneþi?

Daniel Popa: Consider cã piaþa lo-
calã încã are nevoie sã se maturizeze
ºi cea mai bunã strategie este aceea
de a informa despre noile tendinþe ºi
oportunitãþi pe care le reprezintã im-
plementarea unui sistem de calitate.

Reporter: Ce perspective are acest
sector?

Daniel Popa: Sectorul de piaþã pe
care activãm reprezintã un domeniu
în continuã dezvoltare si ne bazãm
pe o creºtere anualã de 5-6% pe pia-
þã localã ºi 15-20% pentru export.
Considerãm cã segmentul premium
din sectorul pe care noi activãm are
un trend crescãtor faþã de evoluþia
normalã a pieþei de profil, datoritã
maturizãrii ºi conºtientizãrii pieþei
locale cãtre folosirea produselor
performante. Aºadar, ne-am bucurat
sã vedem o schimbare în comporta-
mentul de achiziþie al clienþilor,
aceºtia îndreptându-ºi atenþia cu
precãdere cãtre segmentul pre-
mium al tâmplãriei din aluminiu ºi al
faþadelor cortinã, în defavoarea pro-
duselor din gama medie. Cererea
este în continuã creºtere, migrarea
comenzilor din zona medie pe cea
superioarã fiind o parte importantã
a acestui fenomen.

Reporter: Ce produse noi aþi lan-
sat în ultima perioadã ºi ce planuri
are compania, din acest punct de
vedere?

Daniel Popa: Hi Finity este cel mai
nou produs lansat. Anul viitor,
compania va scoate pe piaþã un nou
sistem de uºi ºi ferestre.

Reporter: Cu ce cifrã de afaceri aþi
încheiat anul trecut ºi ce estimãri
aveþi pentru anul în curs?

Daniel Popa: Dacã 2014 s-a
încheiat cu o cifrã de afaceri de 4
milioane de euro ºi o creºtere de
25% comparativ cu 2013, în urma
obþinerii unor contracte semnifica-
tive pe segmentul de dezvoltãri of-
fice ºi datoritã majorãrii constante a
comenzilor din export, Reynaers
Aluminium România mizeazã pe o
majorare semnificativã a cifrei de
afaceri din acest an, pânã la 7 mi-
lioane de euro.

Reporter: Mulþumesc!
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