ANUL ACESTA FATA DE ANUL TRECUT
“Pe piata tamplariei de aluminiu,
comenzile au crescut cu 10-15%"

(Interviu cu Daniel Popa, Country Manager Reynaers Aluminium Romania)

Reynaers Aluminium Romania mizeaza pe o majorare semnificativa a cifrei
de afaceri, pana la 7 milioane de euro

Cu sediul central in Duffel-Belgia, Reynaers Aluminium este o companie speciali-
zatd In dezvoltarea solutiilor durabile de aluminiu pentru usi, ferestre, pereti
cortina, sisteme glisante, parasolare si sere. Infiintata in anul 1965, Reynaers are
peste 1.500 de angajati in 37 de tari din intreaga lume si exporta in peste 60 de
tari de pe 5 continente, fiind prezenta pe piata locala din 2006. Produsele sale se
adreseaza proiectelor rezidentiale, comerciale, office sau industriale, business-ul
de la noi ajungand, anul trecut, la 4 milioane de euro.

Daniel Popa, Country Manager Reynaers Aluminium Romania ne-a vorbit,
intr-un interviu, atat despre evolutia companiei, cat si despre piata de profil.

Reporter: Unii specialisti spun ca
piata imobiliara a crescut, in acest
an. Pe segmentul pe care activeaza
compania dumneavoastra se simte
acest lucru?

Daniel Popa: Reynaers Romania
este unul dintre jucatorii pietei lo-

cale de tamplirie T ——————————— POt Vinde.

de aluminiu si da,

. . Printre lucrdrile de ) o .
intr-adevar, avem L. de investitori sunt cei
foarte multe proiecte refe”nfta ale Reynaers care au inceput pro-
si pe segmentul rezi- se numdrd iecte noi (romani,
dential. In acest an Aeroportul Henri straini, fonduri de in-

am simtit un reviri-
ment al lucrdrilor de
acest tip, fie ca vor-

bim de dezvoltari Promenada Mall, tima perioada, Rey-
imobiliare medii si Aeroportul din naers a lucrat cu fon-
mari (de tip complex CIuj—Napoca, Plaza duri de investitii in
rezidential), fie ca Romdnia. peste 10 % din pro-

vorbim de investitii

proprii (case individuale). In mod
cert, fatd de anii trecuti, piata imobi-
liara a crescut usor. Acest lucru a fa-
cut ca livrarile Reynaers, in primele
noua luni ale acestui an, cdtre seg-
mentul rezidential sa fie cu 10% mai
mari comparativ cu perioada simila-
rd a anului 2014.

Reporter: Ce tipuri de proiecte au
fnceput sa se construiascd, in ultima
vreme si ce perspective vedeti?

Daniel Popa: Asa cum spuneam
si mai sus, am observat o dezmortire
si in ceea ce priveste proiectele me-
dii si mari, dar si constructiile imobi-
liare. Cu toate acestea, nu mai pu-
tem vorbi despre dezvoltdri de mii
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Coandd, Brasov
Business Park,

de apartamente, asa cum era in pe-
rioada de boom imobiliar. Acum,
dezvoltatorii aleg sa construiasca un
imobil, sa il vanda si apoi sa reia in-
vestitia in alt imobil, pentru a se asi-
gura cd nu blocheaza capital in
apartamente/locuinte pe care nu le

Reporter: Ce tipuri

vestitii, persoane fizi-
ce, companii)?
Daniel Popa: Tn ul-

iecte.
Reporter: Cum a evoluat piata pe
care activati, in ultimul an?
Daniel Popa: Comenzile pe piata
tamplariei de aluminiu au crescut cu
10-15% in acest an, fata de 2014, in

Reynaers Aluminium Romania a inaugurat primul depo-
zit din Bucuresti. Cu o suprafatd totala de 1.100 metri
patrati, noul depozit este situat in zona de Sud a Capita-
lei si reprezintd o investitie totala de 1 milion de euro,
suma care a acoperit atat costurile de amenajare si lo-
gistica, cat si produsele din stoc si recrutarea de perso-
nal calificat.

Din luna octombrie, compania dispune permanent de cele
mai solicitate serii de produse in stoc, printre care se nu-
mara profile de aluminiu si accesorii pentru pereti corti-
na, usi si ferestre.

De asemenea, clientii au la dispozitie si servicii de distri-

butie, transport, suport tehnic, precum si posibilitatea de
a beneficia de cunostintele consilierilor Reynaers
Romania.

,Pe langa consolidarea relatiilor cu actualii clienti, atrage-
rea de noi clienti si livrarea intr-un timp foarte scurt, un
alt avantaj al noului depozit este posibilitatea clientilor de
a veni direct in locatie pentru vizualizarea si testarea pro-
duselor, inainte de a da comanda ferma”, a precizat Daniel
Popa.

Potrivit acestuia, compania nu se afld la prima investitie
majora pe piata locala, Reynaers avand sedii de birouri in
Bucuresti, Cluj, Timisoara si lasi.



contextul in care doar pe piata rezi-
dentiala s-a putut observa o cerere
mai mare cu 10%, in primele noua
luni din acest an.

Reporter: Ce probleme ati identi-
ficat pe piata locala si ce solutii pro-
puneti?

Daniel Popa: Consider ca piata lo-
cala incd are nevoie sa se maturizeze
si cea mai buna strategie este aceea
de a informa despre noile tendinte si
oportunitati pe care le reprezinta im-
plementarea unui sistem de calitate.

Reporter: Ce perspective are acest
sector?

Daniel Popa: Sectorul de piata pe
care activam reprezinta un domeniu
in continua dezvoltare si ne bazam
pe o crestere anuala de 5-6% pe pia-
ta locala si 15-20% pentru export.
Consideram ca segmentul premium
din sectorul pe care noi activam are
un trend crescator fata de evolutia
normald a pietei de profil, datorita
maturizarii si constientizarii pietei
locale catre folosirea produselor
performante. Asadar, ne-am bucurat
sa vedem o schimbare in comporta-
mentul de achizitie al clientilor,
acestia indreptandu-si atentia cu
precadere catre segmentul pre-
mium al tamplariei din aluminiu si al
fatadelor corting, in defavoarea pro-
duselor din gama medie. Cererea
este in continua crestere, migrarea
comenzilor din zona medie pe cea
superioara fiind o parte importanta
a acestui fenomen.

Reporter: Ce produse noi ati lan-
sat in ultima perioada si ce planuri
are compania, din acest punct de
vedere?

Daniel Popa: Hi Finity este cel mai
nou produs lansat. Anul viitor,
compania va scoate pe piata un nou
sistem de usi si ferestre.

Reporter: Cu ce cifra de afaceri ati
incheiat anul trecut si ce estimari
aveti pentru anul in curs?

Daniel Popa: Daca 2014 s-a
incheiat cu o cifra de afaceri de 4
milioane de euro si o crestere de
25% comparativ cu 2013, in urma
obtinerii unor contracte semnifica-
tive pe segmentul de dezvoltdri of-
fice si datoritd majordrii constante a
comenzilor din export, Reynaers
Aluminium Romania mizeaza pe o
majorare semnificativa a cifrei de
afaceri din acest an, pand la 7 mi-
lioane de euro.

Reporter: Multumesc!
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