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MARIUS DRAGNE, XELLA ROMANIA:

“Piata de zidarie va inregistra un avans mai
mare de 5% in acest an”

Piata de zidarie a inregistrat un
avans usor in 2015, indiferent
dacd vorbim despre produse tip
BCA sau despre zidaria ceramica,
iar avansul pietei va fi mai mare
de 5%, in acest an, ne-a declarat
Marius Dragne, CEO al Xella Roma-
nia, filiala a producdtorului ger-
man de materiale de zidarie cu
acelasi nume.

Potrivit sursei citate, 2015 a fost
unul dintre cei mai buni ani pen-
tru anumite regiuni din tara, pe
segmentul rezidential, iar datele
statistice raportate pentru regiu-
nea Bucuresti-IlIfov indicd rezulta-
te chiar mai bune decét cele inre-
gistrate in 2008.

“Piata de zidarie - BCA sau cara-
mida - are nevoie de o perioada de
maturizare. Speram ca vom asista
la o faza de regandire a politicilor
de dezvoltare in care preturile vor
fi stabilite cat mai realist si fara sa
afecteze calitatea produselor si
serviciilor oferite”, ne-a mai spus
domnul Dragne.

Reporter: Cum a evoluat anul tre-
cut piata de zidarie BCA ca volum si
ca valoare?

Marius Dragne: Estimam ca piata
de ziddrie a inregistrat un avans usor
in 2015, indiferent daca vorbim des-
pre produse tip BCA sau despre zi-
daria ceramica. Datele noastre indi-
ca un avans al pietei mai mare de
5%. Pentru piata de constructii a fost
cel mai bun an din 2009 pana acum.
Evolutia pozitiva inregistrata este un
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semnal ca piata incepe sd se aseze.
Activitatea pe acest segment a fost
una sustinutd, chiar efervescentad in
unele momente, sustinuta in mare
parte de programul Prima Casa. Ne
asteptam la mentinerea acestui
trend usor pozitiv in 2016. Multe
dintre proiectele care au livrat locu-
inte noi in piatd sunt proiecte in eta-
pe, iar aici vor fi livrate locuinte si in
anii urmatori.

Reporter: Ce tendinte noi ati re-

Piata de
ziddrie - BCA sau

cdrdmida - are
nevoie de o perioada
de maturizare.

marcat pe piata materialelor termoi-
zolante?

Marius Dragne: Eficienta energe-
tica are o importanta mai mare, atat
datorita constientizarii nevoii din
partea consumatorilor, cat si ca ur-
mare a presiunii exercitate de atin-
gerea obiectivelor europene din
acest domeniu.

Incep s& se obtina din ce in ce mai
multe certificari energetice avansate
si pe segmentul rezidential. Pana in
acest moment sunt 14 proiecte rezi-
dentiale din piata cu 4.300 de locu-
inte care au obtinut sau sunt in curs

de obtinere a unor certificari
verzi. YTONG este in

acest moment furnizor
de solutii de zidarie
recomandat pentru

. constructia de cladiri
rezidentiale verzi, in
urma recunoasterii
obtinute din partea

Consiliului Roman pentru

Cladiri Verzi. O alta tendintd prezen-
ta pe segmentul rezidential tine de
regandirea spatiului. Credem ca noi-
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le constructii vor avea un raport mai
bun intre spatiul construit si cel util.
Stilul de viata al consumatorilor s-a
schimbat mult in ultimii ani. La fel,
existd schimbadri importante in
componenta familiilor, aspect care
va influenta direct piata rezidentiald
din marile centre urbane.

Reporter: Care credeti ca vor fi
principalele motoare de crestere ale
pietei constructiilor in urmatorii trei
ani?

Marius Dragne: Anul 2015 a fost
unul dintre cei mai buni ani pentru
anumite regiuni, cel putin pe seg-
mentul rezidential. Datele statistice
raportate pentru regiunea Bucu-
resti-lifov indica rezultate chiar mai
bune decat cele inregistrate in 2008.
Multe proiecte au fost demarate
anul trecut si vor continua in 2016.
De asemenea, au fost multi cumpa-
ratori care au optat pentru proprie-
tati aflate in faza de constructie.
Acestia se vor muta si vor face re-
ceptia anul acesta. Toate aceste date
indicd un usor avans al pietei de
constructii si in 2016. Credem ca in-



vestitiile private vor reprezenta mo-
torul pietei si in anii care urmeaza.
Sectorul rezidential va rdmane un
pilon principal de dezvoltare al pie-
tei, pe un trend ascendent tinand
cont cd nevoia de locuinte noi este
incad la un nivel ridicat in Romania.
Un aport important va veni si din
zona dezvoltarilor de birouri si spatii
comerciale, acolo unde dezvoltatorii
au acces la date despre ultimele no-
utdti in materie de constructii si acti-
veazd pe o piatd concurentiald in
care calitatea unei constructii face
diferenta in atragerea celor mai im-
portanti chiriasi.

Reporter: Care au fost cele mai co-
mercializate produse de catre Xella
Romania, in 2015? Tn ce zone ale ta-
rii ati inregistrat cele mai multe co-
menzi?

Marius Dragne: in mod traditio-
nal, cele mai efervescente regiuni
sunt cele cu un nivel superior al ve-
niturilor. Bucurestiul a fos o piata di-
namica, dar la fel au fost si Cluj Na-
poca, Brasov, Timisoara, Constanta,
Bacdu sau lasi.

Observam la nivel de piata o
crestere a ponderii pe care o are
oferta de apartamente noi care se
adreseaza clasei medii si superioare.
YTONG a fost una dintre solutiile
alese in multe proiecte cu o buna
pozitionare in piata. Proiectele con-
struite cu YTONG au obtinut mai
usor certificari energetice superioa-
re, iar protectia asigurata la frig, foc,
cutremure au contribuit in castiga-
rea increderii clientilor. De exemplu,
proiectele rezientiale din Bucuresti
care au folosit YTONG sunt foarte
bine pozitionate din punct de vede-
re valoric. Ma gandesc la proiecte
precum The Park Apartments, Sea-
sons Primaverii, Metro City sau City
Point. La fel se intampla si in orase
precum Brasov, Bacau sau lasi.

Reporter: Ce prognoze aveti pen-
tru sectorul constructiilor in 2016?

Marius Dragne: in 2016 mizdm pe
un avans usor al pietei, dar ne astep-
tdm ca avansul sa fie putin mai tem-
perat comparativ cu anul precedent.
Cel mai probabil, in prima jumatate
de an va continua dinamica din
2015, cu o ugoara incetinire in urma-
toarele 6 luni, in functie de evolutia
macroeconomica si stabilitatea poli-
tica din Romania.

Reporter: Care sunt estimdrile
dumneavoastra in privinta vanzari-
lor companiei in 2016?

Marius Dragne: in 2015 am facut

pasi importanti in procesul de con-
solidare a business-ului local. Cifra
de afaceri Xella Ro este pe una trend
ascendent, in acord cu obiectivele
pe care ni le-am setat. Ne dorim ca
evolutia din 2016 sa fie una similara
celei din 2015, iar evolutia pozitiva
sa continue, sustinutd de increderea
pe care o primim zi de zi din partea
clientilor nostri.

Reporter: Cum au evoluat preturi-
le pentru piata de BCA in 2015 si ce
estimdri aveti pentru acest an?

Marius Dragne: Piata de zidarie -
BCA sau caramidd - are nevoie de o
perioada de maturizare. Speram ca
vom asista la o faza de regandire a
politicilor de dezvoltare in care pre-
turile vor fi stabilite cat mai realist si
fara sa afecteze calitatea produselor
si serviciilor oferite.

Reporter: Care sunt planurile de
dezvoltare ale Xella Romania in
20167

Marius Dragne: Ne propunem sa
avem continuitate in procesul de con-
solidare a businessului din Romania, sa
rasplatim prin activitatea noastra
increderea primita in relatia cu parte-
nerii actuali si sa raspundem cu suc-
ces nevoilor consumatorilor romani.

Reporter: Cum credeti ca va evo-
lua piata rezidentiala de la noi dupa
ce Legea darii in plata va intra in vi-
goare?

Marius Dragne: Guvernul Roma-
niei a luat niste masuri care vor influ-
enta pozitiv piata rezidentiala. Ma
gandesc, in special, la cresterea pla-
fonului pentru aplicarea TVA-ului de
5%, masura care poate favoriza tran-
zactiile cu apartamente mai spatioa-
se, dar si reducerea TVA-ului la 20%.
Este important ca autoritatile sa ia
masuri care sa stimuleze cresterea
economicd si sd usureze accesul la
creditare. Constructiile au avut o
evolutie bunad in 2015, segmentul
rezidential fiind un pilon care a jucat
un rol central in aceasta directie.
Dezvoltarile rezidentiale pun in
miscare o piata importanta. Nu cu-
noastem inca forma finald a acestei
legi si este prematur sa comentam
efectele legii pana nu cunoastem
toate detaliile acesteia. Ceea ce stim
este cd Romania are nevoie de pre-
dictibilitate si de programe de susti-
nere a constructiei de locuinte noi
ca motoare reale de crestere a pietei
de constructii in ansamblul ei.

Reporter: Multumesc!

59



