DRAGOS IRIMESCU, WETTERBEST:

"Tara noastra se confrunta cu un vid de
specialisti in domeniul constructiilor”

® "Romanii sunt consumatori de produse putin verificate si putin
controlate" ® "Preocuparea aproape inexistenta a conducatorilor pentru
antreprenoriatul romanesc ar trebui inlocuita cu masuri urgente”

Wetterbest, companie care produce tigla metalica si accesorii in tara noastra,

este pe piatd de mai bine de 15 ani. Dragos Irimescu, directorul general al gru-

pului si inginer de profesie, trage un semnal de alarma referitor la pregatirea

profesionali a celor implicati in etapele de productie. In opinia domniei sale,
absenta scolilor de meserii este o reala problema la nivel national. Despre

acest subiect, dar si despre parcursul companiei, am dezbdtut Intr-un interviu

cu domnul Irimescu.

Reporter: Pentru inceput, vd rog
sa-mi spuneti mai multe despre acti-
vitatea Wetterbest.

Dragos Irimescu: Grupul Wetter-
best este format din trei companii:
Depaco (producator de tiglda metali-
c3, tabla cutata si sisteme de drenaj),
Polnebo (importator de folii, mem-
brane, suruburi si ferestre de man-
sarda) si Cortina (producator si dis-
tribuitor).

Activitatea noastra principala se
concentreaza pe producerea de ti-

gld metalica, tabla cutata si sistem
drenaj in cadrul celor doua fabrici pe
care le detinem fin Baicoi (judetul
Prahova) si Podari (judetul Dolj). Ne
mandrim cu una dintre cele mai
mari capacitati de productie de tigla
metalica si accesorii metalice, cu
peste 30 de linii automate si cinci
hale de productie.

Reporter: Care a fost parcursul
grupului de-a lungul anilor?

Dragos Irimescu: in 1999, activita-
tea companiei a inceput sub denu-

mirea de Final Construct. In martie
2007, am achizitionat pachetul ma-
joritar de actiuni si am inceput un

proces de schimbare a strategiei ge-
nerale de afaceri: compania a fost
redenumita Depaco, am trecut de la
statutul de importator la cel de pro-
ducétor de tigla metalica si am creat
brandul Wetterbest. In anul 2014,
am extins productia in zona Olteniei
prin incheierea unui parteneriat
strategic cu un antreprenor local.
Deseori, birocratia din Romania ne
pune bete in roate.

Reporter: Cum arata rezultatele fi-
nanciare?

Dragos Irimescu: In primele cinci
luni ale anului curent, am inregistrat
o crestere a comenzilor, comparata
Cu aceeasi perioada a anului trecut,
si am obtinut o cifra de afaceri de
aproximativ 47 milioane lei. Acest
avans s-a datorat conditiilor termice
favorabile care au deschis mai de-
vreme sezonul constructiilor de case




si renovari, cat si varietatii si calitatii
produselor Wetterbest.

Reporter: Care au fost cele mai
mari probleme cu care v-ati con-
fruntat de-a lungul activitatii dum-
neavoastra? Cum le-ati depasit?

Dragos Irimescu: Implementarea
unui soft nou de productie si a unu-
ia de depozitare/livrare, aparitia
unei crize a otelului, integrarea unui
numadr de peste 40 de angajati noi in
acest an din totalul de 190 (la Depa-
co) au fost principalele provocari cu
care ne-am confruntat. incercam sa
depdsim aceste dificultati prin trai-
ning si coaching, precum si prin
adaptarea politicilor de vanzare si
aprovizionare la noile conditii ale
pietei.

Reporter: Cum descrieti piata ti-
glelor metalice din Romania?

Dragos Irimescu: Potrivit datelor
Neomar, piata de invelitori este esti-
matd la 21 milioane de metri pdtrati
de tigla metalica, dintre care Wetter-
best detine trei milioane de metri
patrati, insemnand o cota de piata
de aproximativ 15%. Proba-
bil ca in acest an se va
mentine aceeasi rata
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"Piata de
invelitori este
estimatd la 21 milioane
de metri patrati de tigld
metalicd, dintre care
Wetterbest detine
o cotd de piatd de
aproximativ
15%".

de extindere a pietei inregistrata
anul trecut, de 5-10%, iar raportul
case construite - renovdri va rdmane
aproximativ egal.

Datorita eforturilor din ultimii ani,
Romania a reusit sa devina un im-
portant producator de tigla metalica
si se poate compara cu alte piete eu-
ropene. Un model pentru noi, la
care ne raportam mereu, este Polo-
nia, una dintre cele mai importante
tari pentru productia de tigle
metalice.

Reporter: Care considerati ca este
perceptia romanilor cand vine vorba
de materiale de constructii?

Dragos Irimescu: Strict din expe-
rienta mea pe piata, pot afirma ca
romanii sunt consumatori de produ-
se putin verificate, putin controlate
si trecute prin mainile specialistilor.
Acest tip de comportament de cum-
pdrare este incurajat si de tendinta
generald de scadere a preturilor care
determinad, implicit, o scadere a cali-
tatii produselor. Totusi, in ultimii ani,
am observat semne incurajatoare si
un interes tot mai crescut al

romanilor pentru mate-
riale de calitate. Spe-

rdm ca acest interes sa se generali-
zeze la nivelul intregii piete, atat
prin eforturile noastre, ale producé-
torilor, cat si prin educarea noilor
generatii de consumatori.

Reporter: Ce buget aloca acestia
pentru o constructie durabila?

Dragos Irimescu: Perceptia de
Lconstructie durabild” este diferita
pentru fiecare dintre noi. Nu as pu-
tea spune ca exista o suma fixa pe
care romanii o aloca pentru constru-
irea unei case trainice, ci variaza in
functie de bugetul total al familiei.
Dar as sublinia ca o constructie du-
rabila inseamnad, in primul rand, o
fundatie solida, un acoperis durabil
si folosirea de materiale de con-
structii de calitate certificatd, puse in
opera de firme specializate, cu isto-
ric sanatos si care pot oferi garantie
pentru serviciile si materialele folosi-
te. In mod obisnuit, pentru o buna
renovare, sunt necesari minimum
10.000 euro, in timp ce pentru con-
struirea unei case noi - circa 40.000
de euro.

Reporter: Romanii se uita la calita-
te sau la cantitate?

Dragos Irimescu: Consider ca

romanii au devenit mai informati,
mai preocupati de calitatea si de du-
rabilitatea materialului, rédmanand
totusi incd mult in urma pietei UE,
care beneficiaza si de legislatie mai
putin permisiva.

Reporter: Cum vedeti mediul de
afaceri din tara noastra?

Dragos Irimescu: Este un mediu
care ofera multe oportunitati. Piata
romaneasca de profil nu a ajuns inca
la suprasaturare, spre deosebire de
alte piete mature si supradezvoltate
din alte tari.

Reporter: Ce pdrere aveti despre
absenta scolilor de meserii din tara
noastra?

Dragos Irimescu: in mod cert, ab-
senta scolilor de meserii reprezinta o
problemd nationala, din mai multe
puncte de vedere. Pe de o parte, cel
mai afectati sunt tinerii. Multi dintre
ei, inclinati poate spre meserii prac-
tice, nu beneficiaza de o indrumare
adecvata si sunt nevoiti sa se reo-
rienteze sau sd plece din tara.

Pe de alta parte, lipsa scolilor de
meserii ne influenteaza negativ si pe
noi, angajatorii. In ziua de astdzi de-
vine din ce in ce mai dificil sd recru-




tam persoane specializate, care sa
imbine cunostintele teoretice cu
cele practice. Incercdm sa compen-
sam acest deficit prin sustinerea con-
stanta de traininguri profesionale
sustinute in cadrul scolii Wetterbest.
Cel putin o data pe lund, un trainer
specializat sustine un curs intensiv
pentru grupe de cate 30-40 de mon-
tatori si vanzatori de invelitori me-
talice. Pana la acest moment, am
reusit sa instruim sute de profesio-
nisti si vom continua initiativa si in
acest an, sperand sa ajungem la
1000 de cursanti. Este o investitie
cu efecte pozitive atat pentru com-
pania noastra, cat si pentru intreaga

piata de tigla metalica. De aceea,
oricand am ocazia, reiterez necesita-
tea reintroducerii scolilor de meserii
si 0 implicare mai mare din partea
statului, care se tine si ne tine la
distanta.

Reporter: Care credeti ca ar trebui
sa fie proiectele ce ar revolutiona
piata constructiilor din tara noastra?

Dragos Irimescu: In primul rand,
absorbtia banilor europeni, de care
alte state, precum Polonia si Spania,
au beneficiat foarte mult, iar noi sun-
tem codasi si deja resimtim puternic
lipsa acestui sprijin, in competitia eu-
ropeana. In al doilea rand, preocupa-
rea aproape inexistenta a conducato-

|

"in urmdtorii
zece ani, probabil
cd piata de
constructii va fi de
doud-trei ori mai
mare decat

acum”.

rilor pentru antreprenoriatul rom-
anesc ar trebui inlocuita cu masuri
urgente, prin care sd se tina cont mai
mult de parerile noastre.

Reporter: Ce ne spuneti despre bi-
rocratia din Romania? Impiedica
aceasta investitiile de aici?

Dragos Irimescu: Deseori, birocra-
tia din Romania ne pune bete in roa-
te. Orice antreprenor stie cd, in anu-
mite situatii, viteza de reactie este
cruciala pentru succesul unei inves-
titii. Sirul lung de aprobari, multitu-
dinea de documente solicitate chiar
si pentru cele mai mici chestiuni ne
impiedicd sa ne atingem potentialul
maxim de dezvoltare.

Reporter: Tara noastra are proble-
me cand vine vorba de specialisti in
domeniul constructiilor?

Dragos Irimescu: Sunt de parere ca
Romania se confrunta cu un vid de
specialisti in domeniul con-
structiilor. O posibila solutie
la aceasta problema ar fi im-
plementarea unei legi care

sa impuna ca in orice fabri-

cd de materiale de con-
structii si nu numai sa fie an-
gajat minimum un inginer
specialist cu calificare in domeniul
respectiv. Legea ar favoriza creste-
rea calitatii produselor, ar crea zeci

de mii de locuri de munca pentru ti-
neri care nu ar mai fi nevoiti sa para-
seasca tara si s-ar imbundtati calita-
tea vietii romanilor per ansamblu.

Reporter: Care sunt planurile de vii-
tor ale grupului pe care il conduceti?

Dragos Irimescu: Pe termen lung,
ne-am propus sa atingem o stabili-
tate a cresterii si sa eficientizam
intreaga activitate. De asemenea,
vom continua planul investitional.
Anul acesta vom aloca aproximativ
doua milioane de euro pentru inve-
stitii, dintre care 1,5 pentru relocarea
fabricii intr-un spatiu nou. In acest
mod, dorim sa marim fluxul de pro-
ductie, dar si capacitatea totala de
stocare si livrare. Vom continua, de
asemenea, sa ne diversificam porto-
foliul de produse cu profile noi.

Reporter: Cum vedeti piata con-
structiilor peste un deceniu? Ce
aport va avea tehnologia?

Dragos Irimescu: In urmatorii
zece ani, probabil cd piata de con-
structii va fi de doud-trei ori mai
mare decat acum, in functie de mul-
ti factori, de la stabilitatea finan-
ciar-economica la gradul de pregati-

re profesionala.

Reporter: Va multumesc!
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