
COLEX IMOBILIARE:

"Numeroase unitãþi de cazare - scoase
la vânzare, pe Valea Prahovei"

Numeroase unitãþi de cazare au
fost scoase la vânzare pe Valea Pra-
hovei, dupã cum ne-a spus domnul
Ciprian Kore, reprezentantul Colex
Imobiliare. Domnia sa ne-a precizat
cã aceste unitãþi sunt cele care nu au
funcþionat foarte bine, din diverse
motive: "sunt destul de multe pe pia-
þã, au fost construite în perioada de
boom de cãtre diverse persoane care
nu ºtiau cum sã facã «turism», nu au
atâtea facilitãþi ca altele, poate sunt
prea departe de zonele de interes etc".

Preþurile, în aceastã zonã, s-au
menþinut la nivelul anului trecut, po-
trivit domnul Kore, care ne-a precizat
cã existã posibilitatea ca acestea sã fi

scãzut, foarte puþin, din dorinþa de a
se vinde.

Proiecte imobiliare în derulare sunt
mai ales în Buºteni.

Ciprian Kore ne-a mai spus: "Urme-
azã încã cel puþin douã proiecte în
Buºteni, care, în acest moment sunt
la stadiul de avize ºi autorizaþii, ur-
mând ca, în toamnã cel târziu, inves-
titorii sã înceapã construcþia efectivã".

Preþul de vînzare a locuinþelor soli-
citat de investitori este situat între
750 de euro ºi 900 de euro, în funcþie
de calitatea finisajelor ºi de facilitãþile
oferite de imobil (parcare, boxã, lift,
spaþiu verde etc).

Cererea pentru unitãþile de cazare

este destul de micã faþã de ofertã,
"deoarece cumpãrãtorii fac parte din
categoria celor care ar trebui sã se
ocupe personal de afacerea lor, sã se
mute, practic, în oraº pânã îºi pun
afacerea pe picioare ºi mai ales sã
aibã cunoºtinþe în domeniul turistic"

În prezent, cel mai activ oraº de pe
Valea Prahovei este Buºteni, acesta
fiind urmat de Sinaia.

Investitorii care activeazã pe Valea
Prahovei sunt aceiaºi de ani buni, cei
care deja cunosc piaþa din zonã, au
mai construit etc.

Cea mai mare cerere de locuinþe
vine din Bucuresti , solicitãri le
îndreptându-se mai ales cãtre case

de vacanþã, urmaþi de cei care ar dori
sã se mute în zonã ca urmare a unor
probleme de sãnãtate sau a faptului
cã au ieºit la pensie ºi îºi doresc
liniºte ºi aer curat.

Conform lui Ciprian Kore, clienþii
cumpãrãtori de astãzi sunt mult mai
informaþi sau cer mult mai multe de-
talii faþã de ce li se oferã la început,
comparã mai multe oferte ºi cautã
imobilul care sã le ofere cât mai mul-
te avantaje faþã de ceea ce îºi doresc
iniþial.
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