COLEX IMOBILIARE:

"Numeroase unitati de cazare - scoase
la vanzare, pe Valea Prahovei"

Numeroase unitati de cazare au
fost scoase la vanzare pe Valea Pra-
hovei, dupa cum ne-a spus domnul
Ciprian Kore, reprezentantul Colex
Imobiliare. Domnia sa ne-a precizat
ca aceste unitati sunt cele care nu au
functionat foarte bine, din diverse
motive: "sunt destul de multe pe pia-
ta, au fost construite in perioada de
boom de cétre diverse persoane care
nu stiau cum sd faca «turismy», nu au
atatea facilitati ca altele, poate sunt
prea departe de zonele de interes etc".

Preturile, in aceastd zona, s-au
mentinut la nivelul anului trecut, po-
trivit domnul Kore, care ne-a precizat
ca exista posibilitatea ca acestea sa fi

scazut, foarte putin, din dorinta de a
se vinde.

Proiecte imobiliare in derulare sunt
mai ales in Busteni.

Ciprian Kore ne-a mai spus: "Urme-
aza inca cel putin doua proiecte in
Busteni, care, in acest moment sunt
la stadiul de avize si autorizatii, ur-
mand ca, in toamna cel tarziu, inves-
titorii s inceapa constructia efectiva”.

Pretul de vinzare a locuintelor soli-
citat de investitori este situat intre
750 de euro si 900 de euro, in functie
de calitatea finisajelor si de facilitatile
oferite de imobil (parcare, boxa, lift,
spatiu verde etc).

Cererea pentru unitdtile de cazare

este destul de mica fata de oferta,
"deoarece cumparatorii fac parte din
categoria celor care ar trebui sa se
ocupe personal de afacerea lor, sa se
mute, practic, in oras pana isi pun
afacerea pe picioare si mai ales sa
aiba cunostinte in domeniul turistic"

In prezent, cel mai activ oras de pe
Valea Prahovei este Busteni, acesta
fiind urmat de Sinaia.

Investitorii care activeaza pe Valea
Prahovei sunt aceiasi de ani buni, cei
care deja cunosc piata din zonad, au
mai construit etc.

Cea mai mare cerere de locuinte
vine din Bucuresti, solicitarile
indreptandu-se mai ales catre case

de vacantad, urmati de cei care ar dori
sd se mute in zona ca urmare a unor
probleme de sanatate sau a faptului
ca au iesit la pensie si isi doresc
liniste si aer curat.

Conform lui Ciprian Kore, clientii
cumpadratori de astdzi sunt mult mai
informati sau cer mult mai multe de-
talii fata de ce li se ofera la inceput,
compara mai multe oferte si cauta
imobilul care sa le ofere cat mai mul-
te avantaje fata de ceea ce isi doresc
initial.
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