Dacd pand in anii
2008-2009 erau foarte
populare cabinele de dus
semirotunde din sticld si
profile, respectiv cele
inchise complet, dotate cu
diverse sisteme de
hidromasaj, dupd 2009 au
apdrut cabinele de dus
rectangulare cu cddite
joase montatein
pardosea, formate din
sticld si profile, ne-a spus,
intr-un interviu, Radu
Costin, reprezentantul
Fibrex, addugdnd: "Pasul
urmdtor a fost un drum
spre stilul minimalist,
inchiderile de sticld avand
tot mai putine elemente,
renuntdndu-se la role, fiind
utilizate noi sisteme de
prindere a sticlei, mai
simple si mai putin vizibile.
In acest moment, cele mai
populare sunt inchiderile
cu profile slim sau fittinguri
de inox, paravane de dus
de tip walk, in inchideri cu
diverse tipuri de balamale".
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Piata cazilor de baie si
cabinelor de dus - estimata
la 10-12 milioane euro

(Interviu cu Radu Costin, din cadrul Fibrex)

Reporter: Cum a evoluat piata
cazilor si a cabinelor de dusg?

Radu Costin: Pana in anii
2008-2009, erau foarte populare
cabinele de dus semirotunde din
sticld si profile, respectiv cele inchi-
se complet, dotate cu diverse siste-
me de hidromasaj.

Dupad 2009, au aparut cabinele de
dus rectangulare cu cadite joase
montate in pardosea, formate din
sticla si profile. Pasul urmdtor a
fost un drum spre stilul minimalist,
inchiderile de sticla avand tot mai
putine elemente, renuntandu-se la
role, fiind utilizate noi sisteme de
prindere a sticlei, mai simple si mai
putin vizibile. In acest moment,
cele mai populare sunt inchiderile
cu profile slim sau fittinguri de

inox, paravane de dus de tip walk,
in inchideri cu diverse tipuri de
balamale.

Trecerea de la cabinele standard
s-a facut odatd cu constientizarea
clientilor a ceea ce inseamna cali-
tate si durabilitate in cazul unei
inchideri de dus. Daca o cabina cu
role are o durata de viatd/utilizare
de doi ani, atunci produsele actua-
le propuse de diversi producatori
sau furnizori de pe piata pot sa
depdseasca zece ani.

Reporter: Ce estimari aveti pen-
tru acest an, legate de piata de
profil?

Radu Costin: Avand in vedere
anii buni in domeniul constructii-
lor si apetitul clientilor romani din
ce in ce mai mare pentru produse

de calitate, estimam ca vom avea o
crestere de aproximativ 30% pe par-
tea de inchideri si cadite de dus.

Reporter: Care este raportul ce-
rere/ofertd pe piata noastra?

Radu Costin: Piata este impartita
intre produsele fabricate in Roma-
nia, cele importate din Uniunea
Europeana si, respectiv, cele din
Asia. Tinem sa mentionam ca cere-
rea pentru produsele din Asia este
intr-o continud scadere, datorita
diferentelor de curs euro-dolar -
diferentele de pret intre cele din
UE si cele chinezesti fiind mai mici -
si, astfel, nu se justifica investitia in
non-calitate.

Reporter: Ce tipuri de cazi si ca-
bine de dus sunt cele mai solicita-
te?



Radu Costin: Cele mai solicitate
modele de cabine sunt cele de
tip "walk", realizate din

sticla securizata si .
" eurizars 3 Radu Costin: "In
fittinguri, solicita-

rile cele mai anul trecut ne-am
multe pe seg-  atins obiectivul propus si

mentul cadite- am inregistrat o cifrd de
lor de dus in- afaceri de
dreptandu-se

catre modelele 3 5

slim. In ceea ce Y

priveste cazile de milioane de euro".

baie, cele mai apre-

ciate sunt produsele

cu un design simplu si cu o
adancime mare, preferate in ulti-
mii ani in special in tarile nordice.

Reporter: Ce tendinte sunt in
piata de profil (forme, material uti-
lizat, culori etc..)?

Radu Costin: In piata de profil,
pe segmentul premium, sunt cau-
tate cazi din materiale alternative,
cazi din material compozit, piatra,
dar si de tip "freestanding”. De ase-
menea, arhitectii si designerii cau-
ta produse care se pot incastra in
diverse materiale (marmura, sticla,
lemn, HPL). Acestea trebuie sa fie
perfecte din punct de vedere di-
mensional, abaterile de peste 1 cm
nefiind permise. Noi venim in
intdmpinarea clientilor cu gama
Alux, care intregeste oferta de pro-
duse premium comercializata de
compania noastrd. Colectia Alux
nu propune doar modele noi de
cazi de baie si cabine/inchideri de
dus, ci si 0 noua abordare in acest
domeniu, incepand cu materialele
folosite, dotarile disponibile si
pana la designul exclusivist, dar
care pastreazd, totusi, o nota de
sobrietate specificd produselor
premium.

Reporter: La ce valoare se ridica
piata din domeniu?

Radu Costin: Piata cazilor de
baie si cabinelor de dus poate fi
estimata la o valoare de 10-12 mi-
lioane de euro.

Reporter: Ce preturi gasim in
acest domeniu si cum au evoluat
acestea?

Radu Costin: Cdzile de baie costa
intre de 600-700 de lei si 25.000 de
lei, in functie de dotari, material si
design, iar preturile cabinelor de
dus de o calitate medie incep de la
1000 de lei.

Reporter: Ce noutdti au apdrut in

(continuare in pagina 40)
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piata, in ultima vreme?

Radu Costin: Cel mai nou produs
aparut la nivel european este cada
de baie cu usa de sticla - un produs
cu un acces extrem de facil si, in
acelasi timp, un produs de design.
Astfel, cada Carmen, unul dintre
cele mai noi produse din portofo-
liul Fibrex, a fost creatd pentru a re-
descoperi placerea imbaierii, ofe-
rind un acces facil, fara efort si in
deplind siguranta. Cada Carmen
poate fi echipata cu binecunoscu-
tele si fiabilele noastre sisteme de
hidro si aeromasaj, fiind o excelen-
ta metoda de relaxare, dupa o zi
obositoare. De asemenea, ca dotd-
ri optionale, cada Carmen poate fi
prevazuta cu un paravan de sticla
(cu sau fara port-prosop), respectiv
cu un maner de prindere pentru si-
guranta.

Produsele noastre sunt realizate
in cadrul unitatii din localitatea
Crasna, judetul Salaj. In realizarea
produselor Fibrex, utilizam mate-
rie prima de cea mai buna calitate,
importata din Uniunea Europeana
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1B rex

(Italia, Germania).

Reporter: Cererea vine de pe
piata locuintelor noi sau dinspre
segmentul celor vechi, in curs de
reamenajare?

Radu Costin: Avand in vedere ca
Fibrex acoperd toate canalele de
vanzare, ne adresam in egald ma-
sura atat constructiilor vechi, cat si
celor noi.

Reporter: Ce servicii conexe ofe-
riti?

Radu Costin: Compania noastra
asigura servicii complete -consul-
tanta in alegerea produselor, livra-
re, instalare, montaj si punere in
functiune, suport tehnic cu echipe
specializate, garantie si servicii
post-garantie, unde este cazul.

Reporter: Mergeti si la export?

Radu Costin: Exportul pentru
compaia Fibrex a reprezentat abia
in ultimii 2-3 ani o prioritate. Fiind
0 companie romaneascad, am incer-
cat sa ne consolidam pozitia pe
piata si sa ajungem lider in propria
tara. Compania noastra a investit
constant, in decursul anilor, in cele
mai noi si moderne tehnologii de
productie si metode de lucru. In

acest moment, 20% din produsele
noastre se indreapta catre ltalia, de
unde pleacd mai departe, in toata
lumea, sub alte branduri.

Reporter: Ce cifra de afaceri ati
realizat, anul trecut fata de 2015?

Radu Costin: In anul trecut
ne-am atins obiectivul propus si
am inregistrat o cifrd de afaceri de
3,5 milioane de euro.

Reporter: Ce cifra de afaceri si-a
propus compania pentru anul in
curs?

Radu Costin: Pentru acest an
ne-am propus vanzari de circa 4
milioane de euro.

EIBIREX.
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Reporter: Ce planuri de investitii
aveti pentru acest an si ce buget
ati alocat in acest sens?

Radu Costin: Bugetul alocat pen-
tru investitii in 2017 este de 300.000
de euro si ne axdm in principal pe
lansarea de noi produse (cada Car-
men sau piscina Madeira) si partici-
parea la targurile internationale de
profil (BATIMAT Paris) cu noi produse
din zona de sanitare.

Reporter: Multumesc!



