Piata locala de centrale termice - pe un
trend de crestere, in ultimii ani

Piata locald de centrale A R . STO N
termice s-a inscris pe un
trend de crestere, in
ultimii ani, tendintad care
s-a mentinut siin 2017,
ne-a spus Catalin
Draguleanu, Country
Manager Ariston
Thermo Romdania.
Printre altele, domnia sa
ne-a precizat, intr-un
interviu, cd, in ultima
perioadd, se poate
observa o maturizare a
pietei, cu accent pe
modificarea obiceiurilor
de cumpdratre.

Reporter: Cum a evoluat piata au- l -
tohtona a sistemelor de incalzire, B
anul trecut?

Catalin Draguleanu: Piata locald
de centrale termice s-a inscris pe un
trend de crestere, in ultimii ani, ten-
dinta care s-a mentinut si in 2017.

Mai mult, se poate observa, in ulti- Semm—
ma perioada, o maturizare a pietei, i
cu accent pe modificarea obiceiuri- ‘
lor de cumparare. Clientii sunt din ce } . i

in ce mai bine informati si la curent b____

cu tendintele din domeniu, mai pre-
ocupati de benéeficiile oferite de noi-
le tehnologii, precum si de perioada
de amortizare a investitiei.
De asemenea, piata din Romania
este de ceva timp dominata de inlo- m
cuirea echipamentelor de incdlzire.
Din estimdrile noastre, aproape ju-
matate dintre centralele termice pe PR
care le-am comercializat anul trecut
au fost destinate inlocuirilor de sis-
teme de incdlzire de generatie mai
veche.
Reporter: Ce estimari aveti pentru
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acest an, legate de piata de profil?

Catalin Draguleanu: in perioada
urmdtoare, piata de profil va conti-
nua sa creasca, fiind sustinutd, pe de
o parte, de constructiile de noi locu-
inte si, pe de altd parte, de inlocuirile
de centrale tot mai dese, ca urmare
a deciziei consumatorilor de a
schimba vechiul sistem de incdlzire
cu unul nou, tehnologizat si perfor-
mant.

Reporter: Care este raportul cere-
re/oferta?

Catalin Draguleanu: Cererea
mare de centrale termice a fost im-
pulsionatd in ultima vreme de de-
bransarile de la sistemul centralizat
de incalzire. In acelasi timp, numarul
mare de proiecte rezidentiale finali-
zate, imbatranirea parcului de cen-
trale instalate, dar si puterea de
cumpadrare in crestere a romanilor
reprezinta alti factori ce au influen-
tat cresterea cererii, respectiv a pie-
tei.

Reporter: Ce asemdndri/deosebiri
existd intre piata europeana a cen-
tralelor termice si cea romaneasca?

Catalin Draguleanu: Pana acum
circa trei ani, piata din tara noastra
era dominatd de modelele conven-
tionale ale centralelor termice, dar,
odata cu noile normative Erp impu-
se de Uniunea Europeana si adopta-
te de Romania in septembrie 2015,
sistemele de incdlzire in condensare
sunt singurele acceptate spre co-
mercializare pe aceastd piatd. Daca
in tarile vestice modelele conventio-
nale nu se mai vindeau de cativa ani,
prin comparatie, la nivel local, abia
in ultimii ani a crescut exponential
cererea de centrale termice in con-
densare.

O alta diferenta se remarca in du-
rata de viata a acestor echipamente
de incélzire. In tarile cu un nivel su-
perior de viata si economie, media
de utilizare a unui echipament de
incalzire este de 8-10 ani, utilizatorii

"Pentru 2018 vizdm o crestere a
business-ului, pe fondul interesului tot |
mai mare pe care romanii il au pentru
sistemele de incdlzire ce oferd un plus

de eficientd si economie, dar si

datorita dezvoltdrii pietei de
constructii, care se afld intr-o
continud crestere”.

schimband centralele cu unele mai
performante si eficiente, in timp ce,
in Romania, media de viatd a unei
centrale termice poate ajunge in
multe cazurila 15-17 ani.

Reporter: Ce specificitate are cere-
rea romaneasca in acest domeniu?

Catalin Draguleanu: in topul mo-
tivelor pentru care romanii aleg sa
cumpere o centrala termicd, cu un
procent de peste 45%, conform da-
telor noastre din 2017, se afla nevoia
de inlocuire a acesteia, fie ca urmare
a aparitiei tehnologiilor noi si mai
performante, fie in contextul unei
renovari a locuintei.

Cresterea ponderii inlocuirilor in
totalul vanzdrilor de centrale termi-
ce arata o maturizare a pietei locale
de profil, lucru ce reiese si din modul
in care romanii aleg centralele ter-
mice. Daca in anii trecuti pretul era
pe primul loc in cazul unei achizitii,
acum cumparatorii au alte criterii de

care tin cont. Astfel, majoritatea se
focuseaza pe caracteristicile tehnice
ale produsului, alaturi de marca si de
serviciile post-vanzare. Acest lucru
se datoreaza faptului ca romanii au
inteles ca centrala termica este un
produs cu o durata lunga de viata,
iar serviciile oferite ulterior achizitiei,
precum garantia si service-ul, sunt
extrem de importante.

40% din vanzdrile pe segmentul
de centrale termice au fost re-
prezentate anul trecut de prime in-
stalari, rezultate in urma debransarii
de la sistemul centralizat sau apari-
tiei infrastructurii de gaze in zona in
care locuiesc. Restul, de aproximativ
15% dintre centralele termice
vandute anul trecut de Ariston
Thermo Romania, au fost destinate
instalarii in cadrul proiectelor imobi-
liare de tip rezidential.

Conform datelor publicate de
ANRSC, din 2012 si pana in 2016

aproximativ un sfert de milion de
abonati au renuntat la incalzirea
centralizatd in favoarea instalarii
unui sistem propriu, iar 9 judete din
tara (Alba, Bistrita Nasaud, Braila,
Caras-Severin, Dambovita, lalomita,
Maramures, Satu Mare, Sdlaj) nu mai
beneficiaza deloc de sistem centrali-
zat pentru incdlzirea locuintei, vechii
abonati optand pentru un sistem
propriu de incalzire.

Raportat la zonele cu cel mai mare
numdr de debransari, potrivit date-
lor oficiale ale ANRSC, topul judete-
lor este dominat de Galati, unde, la
finalul anului 2016, au fost de-
bransate 3.833 de locuinte, iar pe lo-
cul al doilea in top se afla judetul
Constanta, cu 3.034 debransari, fiind
urmate de Timis, Hunedoara si
Valcea.

Debransarile din ultimii ani au fost

(continuare in pagina 48)
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(urmare din pagina 47)

determinate de nevoia tot mai mare
aromanilor de independenta si con-
fort, dar si de dorinta acestora de a
reduce costurile lunare de incalzire
si producere a apei calde menajere.

Reporter: Care este feedbackul
beneficiarilor de sisteme de incalzire
individuale?

Catalin Draguleanu: Romanii care
au ales instalarea unei centrale ter-
mice au putut observa rapid benefi-
ciile aduse de aceasta decizie. Princi-
palele avantaje in acest sens sunt
cele legate de costuri, o centrala ter-
micd asigurand o scadere considera-
bila a facturilor de incalzire si de pro-
ducere a apei calde menajere. Con-
fortul sporit, independenta fata de
un sistem centralizat si posibilitatea
de a controla sistemul de incalzire in
functie de nevoia fiecarui utilizator
sunt doar cateva alte avantaje care
ajuta la decizia de a face aceasta
achizitie.

Reporter: Cum a evoluat activi-
tatea Ariston Thermo in ultima peri-
oada?

Catalin Draguleanu: In ultimul an,
Ariston Thermo a marcat de o evolu-
tie pozitiva a business-ului, sustinuta
atat de inlocuiri si debransari de la
sistemul centralizat de incalzire, cat
si de constructiile de locuinte noi,
care au fost prevazute cu centrale
termice pe gaz.

De asemenea, datorita interesului
tot mai mare al dezvoltatorilor de a
dota spatiile pe care le construiesc
cu solutii de incalzire eficiente, cu
accent pe consum redus, anul 2017
a adus si o crestere a cererii de pro-
duse de incalzire pentru aplicatii co-
merciale si rezidentiale. Ne referim
aici la cererea pentru cazane care
permit producerea de incalzire si
apa calda menajera in functie de ne-
voi specifice pentru spatiile mari. De
exemplu, Ariston a fost implicat,
prin brandul propriu ELCO, furnizor
de sisteme destinate aplicatiilor co-

Catdlin Draguleanu:

"40%

din vanzdrile pe segmentul de centrale termice au
fost reprezentate anul trecut de prime instaldri,
rezultate in urma debransdrii de la sistemul
centralizat sau apatritiei infrastructurii de gaze in zona
in care locuiesc”.

Debransari

2012
62.316
Total : 214.313

2013
51.944

2014
29.952

2015
47.726

2016
22.375

Date raportate de ANRSC la nivelul lunii decembrie 2016

Topul debransarilorin 2016

Judet Nr. debransari
Galati 3.833
Constanta 3.034
Timis 2294
Hunedoara 2.185
Valcea 1.356

S-a avut in vedere numarul de locuinte conectate la sistemul centralizat,

in anul de referinta, conform ANRSC.
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merciale, industriale sau rezidentiale
mari, in dotarea cu solutii eficiente
de incalzire pentru o serie de
proiecte majore din zona comerciald
si industriala.

Reporter: Ce tipuri de produse
ofera Ariston Thermo?

Catalin Draguleanu: Portofoliul
de produse Ariston Thermo Roma-
nia este compus din centrale
termice murale in con-

putem reduce semnificativ consu-
mul de energie, realizandu-se astfel
economii de pana la 25% pentru
consumul de energie (comparatie
realizatd intre o centrald termica in
condensare cu accesorii de termore-
glare si o centrald termicd conven-
tionala fara accesorii de termoregla-
re).

Reporter: Ce produse urmea-

za sd lansati in acest an?

densare (24-36'kW), "Majoritatea Catalin Draguleanu:

centrale termice o 5 Pentru acest an, fo-
clientilor se

murale de mare f y . cusul nostru se ba-

capacitate (>=45 ocuseazape zeaza pe lansarea

kW), cazane de caracteristicile tehnice ale de echipamente

pardoseala, siste-

produsului, alaturi de

eficiente energetic

me solare, unitati marca si de serviciile sau care folosesc
de acumulare, post- energii regenerabi-
pompe de caldura, vénzare" le (pompe de caldura

boilere electrice si

aparate de aer conditio-

nat, comercializate sub brandurile
Ariston, Chaffoteaux si ELCO.

Reporter: Ce avantaje prezinta sis-
temele pe care le comercializati?

Catalin Draguleanu: In functie de
specificul tipului de produs, avanta-
jele sunt multiple, de la reducerea
costurilor lunare, la confort, inde-
pendenta si accesibilitate.

In primul rand, centralele Ariston
dau dovada de un randament bun
la utilizare, contribuind totodata la
reducerea facturilor, datorita dotari-
lor tehnologice si accesoriilor ce de-
termina un consum redus. Pe langa
rolul lor practic, de a oferi nivelul po-
trivit de incalzire a locuintei si apa
caldd menajera, centralele Ariston
aduc un plus si prin designul
futurist, ce se incadreaza in decorul
oricdrei case.

De asemenea, acestea vin incorpo-
rate cu functii inteligente, precum
controlul de la distanta prin inter-
mediul aplicatiei Ariston NET, sistem
ce permite incalzirea locuintei si pre-
gadtirea apei calde menajere, de
oriunde si oricand, singura conditie
fiind o conexiune la Internet. Printre
functiile oferite de aceasta aplicatie
se numara setarea unei temperaturi
diferite in fiecare camera din locuin-
td sau gestionarea sistemelor de
incalzire si producere de apd calda
menajera din mai multe locatii. Pen-
tru o experientd de utilizare cat mai
simpla, Ariston NET ofera 4 moduri
prestabilite de functionare: iarna,
oprire cu activarea functiei anti-
inghet, vara sau perioada vacantei.
In plus, prin activarea functiei Auto,

pentru incalzire, racire

si apa calda, sisteme solare),

dar si produse/accesorii ce aduc

tehnologia mai aproape de industria
de incalzire.

Aceasta decizie vine ca o reconfir-
mare a misiunii noastre de a contri-
bui in mod proactiv la reducerea
consumului de energie termica si
electrica, respectiv la protejarea me-
diului inconjurator. lar unul dintre
pasii necesari ai acestui demers este
reprezentat de investitiile constante
in tehnologii majore, cu care sunt
dotate produsele noastre. Astfel,
prin intermediul solutiilor Ariston,
utilizatorul detine permanent con-
trolul asupra metodelor de incalzire
a locuintei/apei calde menajere si,
nu in ultimul rand, beneficiazd de o
experienta cat mai placuta la
utilizarea lor, dar si de o economie a
costurilor de utilizare.

Reporter: Ce produse ati lansat
anul trecut?

Catalin Draguleanu: in anul 2017,
Ariston a lansat noua gama de pro-
duse One, formata din trei modele
de centrale termice pe gaz - Alteas
One, Genus One si Clas One -, toate
cu un design inovator si cu perfor-
mante ridicate. Noua gama vine,
astfel, in intdmpinarea nevoilor
clientilor care isi doresc tot mai mult
produse intuitive, care sa asigure si
o eficienta sporita.

Cele trei modele din gama One dis-
pun de puteri de 24-30-35 kW, fiind
astfel potrivite pentru o categorie
largd de client, avand un design ele-
gant si o performanta ce asigura re-
ducerea substantiala a facturilor lu-
nare. One aduce pe piata locala si o



noutate prin introducerea modelu-
lui Alteas One, model incadrat in cla-
sa energeticd A+, cea mai buna din
categoria sa, datorita accesoriului de
termoreglare Cube si a aplicatiei Ari-
ston NET integrate.

De asemenea, noile modele ofera
si un sistem de control al aprinderii
ce poate auto-detecta tipul de gaz si
debitul acestuia, oferind incalzire
constantd, control avansat si perfor-
mante in orice conditii. Mai mult,
acestea prezintd un nou schimbator
de caldura, XtraTech, realizat din
otel-inox, conceput pentru a garan-
ta un grad ridicat de anduranta pe
intreaga sa durata de viata.

Reporter: Care sunt preturile pe
acest segment?

Catalin Draguleanu: Pretul reco-
mandat de noi, de la care porneste o
centrala termicd in condensare Ari-
ston, este de 3.200 de lei, cu TVA si
kit de evacuare incluse.

Reporter: Ce cifra de afaceri si-a
propus pentru anul in curs?

Catalin Draguleanu: Pentru 2018
vizdm o crestere a business-ului, pe
fondul interesului tot mai mare pe
care romanii il au pentru sistemele
de incdlzire ce ofera un plus de efi-
cientd si economie, dar si datorita
dezvoltarii pietei de constructii, care
se afla intr-o continua crestere, atat
in zona rezidentiald, cat si comercia-
13 si industriala.

Reporter: Ce planuri de investitii
aveti la nivel de grup, in 2018, si ce
buget ati alocat in acest sens?

Catalin Draguleanu: Pentru acest
an mizam pe majorarea busi-
ness-ului, concomitent cu dezvolta-
rea si mentinerea pozitiei de lider pe
piata locald a echipamentelor de
incalzire. Am inceput 2018 cu o serie
de proiecte de consolidare a bran-
dului si vom continua cu investitii in
performanta si dezvoltarea retelelor
de service si distributie, pregdtirea
tehnica a partenerilor, precum si in
lansari de noi produse competitive.
Totodatd, vom investi in marketing
si comunicare, asumandu-ne si rolul
de educare a pietei.

Reporter: Va multumesc!
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