"Cea mai mare problema
pe piata constructiilor

este calitatea"

® "Ne confruntam cu lipsa acuta a personalului”

Interviu cu
domnul

Atila Beer,
administrator
"Alukdnigstahl
Romania"

Reporter: Cum a evoluat piata pe
care activati in 2017, la nivel local, si
care sunt estimarile pentru 2018?
Cum este aceasta evolutie compara-
tiv cu trendul international in mate-
rie?

Attila Beer: Piata de ferestre si fa-
tade a evoluat foarte bine, la fel ca
piata constructiilor. Asistam la
cresterea cererii in toata Europa si,
conform previziunilor, acest trend
imbucurator rdamane ascendent inca
cativa ani.

Reporter: Ce cota aveti pe piata
noastra si la cat fintiti pe termen me-
diu?

Attila Beer: Calculele noastre in-
terne ne aratd ca pe piata cladirilor
de birouri suntem prezenti cu o cotd
de aproximativ 60%, dar la nivelul
intregii piete ne situam la circa 26%.

Reporter: Care sunt cele mai mari
probleme cu care va confruntati in
activitatea dumneavoastra?

Attila Beer: As mentiona aici cali-
tatea executiei, intrucat nu este sufi-
cient ca produsele pe care le livram
noi sa fie unele de calitate, ele trebu-
ie sa fie implementate conform unor
standarde si cerinte, care de cele mai
multe ori nu se respecta. Ins3, cu aju-
torul experientei reusim sa le gestio-
nam bine, pentru ca ii cunoastem si
pe executanti.

26| BURSA Constructiilor nr. 4 / 2018

-

"Pentru noi, toate proiectele sunt importante, fiecare dintr-o alta perspectiva’,
ne-a declarat Attila Beer.
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O altd tema este cea a estimarilor
corecte a costurilor. In prezent, chiar
daca piata de imobiliare este in
crestere si investitorii imobiliari, con-
form unor studii PwC, se asteapta la
cresterea preturilor, iar pretul otelu-
lui, al sticlei si in general al materia-
lelor de constructii cresc, bransa
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noastra pare sd piarda trenul scum-
pirilor. Se lasa "storsi ca o lamaie" in
procesul de negocieri. Aceste situa-
tii apar intrucat de la idee pana la
implementarea unui proiect trec trei
ani, poate chiar patru ani, iar antre-
prenorii nu si-au prevazut si posibi-
lele cresteri de pret ale materialelor

si ale fortei de munca. Consider cd a
venit momentul ca partenerii nostri
sa constientizeze ca au mai mare
putere de negociere decat isi imagi-
neaza.

Reporter: Participati si la licitatiile
publice derulate de primarii sau alte
institutii publice pentru diverse

' "Alukonigstahl® Romania este
parte a companiei austriece "Aluko-
nigstahl", care ofera sisteme din
aluminiu, otel si PVC, precum si
componente pentru realizarea ar-
hitecturii contemporane, eficiente
energetic, sustinand astfel imple-
mentarea conceptelor de construc-
tii durabile. Societatea fabrica tevi
din otel, tevi de diferite forme si
tevi rotunde pentru domeniul con-
fectiilor metalice, al constructiei de
poduri, masini si utilaje, precum si
pentru constructia de automobile

Sau vapoare.

' "Alukonigstahl" este lider de
piata in acest domeniu in Austria,
Europa de Est si Europa de Sud.

proiecte imobiliare? Daca da, consi-
derati ca legislatia din domeniu fa-
vorizeaza anumiti participanti?

Attila Beer: Nu participam direct
la licitatii publice, produsele noastre
reprezinta "materie prima" pentru
fabricantii de ferestre.

Reporter: Care este cel mai mare
proiect in care veti fi partener anul
acesta?

Attila Beer: Pentru noi, toate pro-
iectele sunt importante, fiecare
dintr-o alta perspectiva. Printre pro-
iectele noi, la care livram anul acesta,
amintim Renault Office (peste 15.000
mp de perete cortind), Timpuri Noi
faza 1B, o noua cladire in complexul
Openville - United Business Center
Timisoara, un alt imobil in Coresi Bu-
siness Park Brasov, The Bridge Orhi-
deea - partea a doua si alte imobile
cu diverse destinatii, de la rezidentia-
le la hoteluri si magazine.

Reporter: La ce trebuie sa fie
atent, cum trebuie sd aleaga un
client fatada pentru o cladire?

Attila Beer: in primul rand, ar fi
bine sa-si clarifice exact cerintele
tehnice si de aspect, dar mai ales
sa-si aloce bugetul corect. Tema
este mai ampla decat pot sa cuprind
intr-un raspuns de cateva propozitii.

(continuare in pagina 29)



Openville, Timisoara
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urmare din pagina 27

Echipa noastra de consultanti sta la
dispozitie in fiecare zi a saptamanii.
As sugera sa asculte si estimarile de
cost ale arhitectilor.

Reporter: Afirmati, anul acesta, ca
intentionati sd extindeti echipa so-
cietdtii. Ce probleme intdmpinati in
privinta anagajarilor?

Attila Beer: Ne confruntam cu lip-
sa acutd a personalului. Cadutam ti-
neri dornici sa activeze in domeniul
nostru si avem mult de imbunatatit
in modul in care ne prezentam fir-
ma in acest proces de cdutare.
Intrucat noi oferim si un pachet de
servicii, pe langa sisteme comercia-
lizate, colegii mei trebuie sa fie ex-
perti in domeniu si sa ofere servicii
profesioniste. Trebuie sa devenim
consultanti, parteneri, nu doar sim-
pli vanzatori.

Pe langa acestea, si fluctuatia mare
de personal este in dezavantajul nos-
tru si al partenerilor nostri si poate
afecta negativ rezultatele industriei
pe termen mediu.

Reporter: Aveti in vedere vreo in-
vestitie pentru extindere, anul aces-
ta sau in anii urmatori?

Attila Beer: Tocmai am inaugurat
noul depozit in Bucuresti, care a
insemnat o investitie de peste doua
milioane de euro in constructie si
stocuri, dar si extinderea echipei,
30% dintre angajati fiind noi. In plus,
planurile de dezvoltare pentru anul
in curs se vor concentra pe inaugu-
rarea unui showroom si a unui birou
la Chisindu, dar si recrutarea de noi
angajati, ceea ce va atrage o investi-
tie de aproximativ 60.000 de euro.

Reporter: Sunteti interesati de
vreo achizitie sau alianta cu alta
companie din domeniul in care acti-
vati sau ati primit, vreodata, oferte
de preluare?

Attila Beer: Avem deja parteneria-
te strategice foarte puternice, stabi-
lite de aproximativ 60 de ani cu doi
producatori de sisteme binecunos-
cuti pe plan mondial: "Schiico", lider
mondial pe piata sistemelor din alu-
miniu si expert in sisteme de PVC, si
"Jansen", specialist in sisteme din
otel. Aceste parteneriate si dezvolta-
rea inovativa a produselor au dus
compania "Alukdnigstahl” in pozitia
de lider de piata.

Reporter: Va multumesc!

Business Garden
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