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Brandul german ELCO,
in portofoliul
Ariston Thermo Romania

principali din Europa in
solutii de incdlzire
pentru aplicatiile
comerciale, cu peste 1,7
milioane de sisteme
instalate, face parte din
portofoliul Ariston
Thermo Romania
incepand din 2017.
ELCO a fost fondat in
1928 si este parte a
Ariston Thermo Group
incd din anul 2011.
Catdlin Drdguleanu,
Country Manager
Ariston Thermo
Romadania,
ne-a vorbit, intr-un
interviu, despre
produsele ELCO.
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Brandul ELCO, unul |
dintre jucdtorii

Reporter: De cand sunt pe piata
cazanele ELCO de la Ariston?

Catalin Draguleanu: Am decis
sa introducem brandul german
ELCO in portofoliul nostru local in
2017, in urma unei analize de pia-
ta din care am observat dezvolta-
rea acceleratd a segmentului de
constructii in zona comerciald, in-
dustriala si rezidentiala. ELCO,

26| BURSA Constructiilor nr. 5 / 2018



unul dintre jucatorii principali din
Europa in solutii de incalzire pen-
tru aplicatiile comerciale, cu peste
1,7 milioane de sisteme instalate,
a fost fondat in 1928 si face parte
din Ariston Thermo Group
incepand cu 2011.

Reporter: Carui segment se
adreseaza acestea si cum functio-
neazd ele?

Catalin Draguleanu: Principale-
le proiecte vizate de ELCO sunt
cele comerciale, industriale, admi-
nistrative si rezidentiale, precum
cladiri de birouri, centre comer-
ciale, spitale, hoteluri, stadioane,
cladiri de apartamente etc.

Cazanele in condensare pe gaz
ELCO functioneaza cu o eficienta
ridicata, generand economii sem-
nificative pe intreaga duratd de ex-
ploatare. Conform datelor noastre,
datorita tehnologiei de condensa-
re inglobate, beneficiarul unui
astfel de echipament de incalzire
poate ajunge la o economie de

pana la 25%, in comparatie cu un
cazan de generatie mai veche.

Reporter: De unde vine cel mai
mult cererea?

Catalin Draguleanu: Cele mai
multe cereri pentru produsele
germane ELCO provin din zona de
cladiri comerciale, respectiv imo-
bile de birouri, centre comerciale
si spatii logistice.

Reporter: Ce include gama de
produse ELCO?

Catalin Draguleanu: Gama de
produse ELCO include cazane in
condensare pe gaz, ce pot acoperi
un necesar de puteri de pana la
7.500 kW. Gama este formatd din
cazanul mural Thision L Eco (in
gama de puteri 70-100-120 kW) si
cazanele de pardoseala Trigon XL
(in gama de puteri 140-540 kW) si
R3400-3600 (in gama de puteri
572-1900 kW). Cazanele ELCO ofe-
ra o eficienta ridicata si un nivel
scazut de emisii de NOx, aspecte
extrem de importante in alegerea
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"Cazanele in condensare pe gaz ELCO functioneazd cu o
eficientd ridicatd, generdnd economii semnificative pe
intreaga duratd de exploatare. Conform datelor
noastre, datoritd tehnologiei de condensare inglobate,
beneficiarul unui astfel de echipament de incalzire
poate ajunge la o economie de pand la 25%, in
comparatie cu un cazan de generatie mai veche".

unui astfel de produs.

Reporter: De ce ati ales sa iesiti
cu astfel de produse?

Catalin Draguleanu: Din anali-
zele noastre am constatat o
crestere a investitiilor pe segmen-
tele office, comercial si chiar logi-
stic, determinata mai
ales de intrarea pe
piata locald a tot
mai multor com-
panii interna-
tionale, dar si
de dezvolta-
rea economi-
ca. De aseme-
nea, segmen-
tul rezidential a
cunoscut un
avans semnificativ,
mai ales in ceea ce pri-
veste ansamblurile de mari di-
mensiuni. In acest sens, am luat
decizia de a aduce pe plan local
gama de produse ELCO, pentru a
raspunde cerintelor pe aceste
aplicatii.

Reporter: Cum se prezinta aceas-
ta piata?

Catalin Draguleanu: Piata caza-
nelor comerciale este intr-o conti-
nua schimbare, datorata cons-
tructiilor noi, dar si inlocuirilor de
cazane de generatie mai veche.
Estimarile noastre arata o crestere
de circa 20% a cererilor pentru
aplicatiile comerciale pentru
2018, tendintd ce se va pastra si
pe viitor. In acest moment, piata
locald de constructii noi comer-
ciale este formata 100% din siste-
me proprii de incalzire.

Reporter: Care sunt tendintele
in domeniu?

Catalin Draguleanu: Dezvolta-
torii sunt tot mai interesati de do-
tarea spatiilor pe care le constru-
iesc cu solutii de incalzire cat mai
eficiente. Proiectarea simpla, im-
plementarea facila, functionarea
optima a sistemului, dar si servicii-
le post-vanzare sunt principalele
elemente care asigura alegerea
unui astfel de sistem de incalzire.
In plus, beneficiarii pun foarte
mult accent pe obtinerea diferite-
lor certificari de evaluare a perfor-
mantelor energetice ale cladirilor,
precum BREEAM si LEED Gold, ce
confera o valoare crescuta acesto-
ra. In acest sens, cazanele ELCO,

"Ne aliniem
pozitiei grupului

Ariston Thermo de a

realiza, pand in anul 2020,

80% din cifra de afaceri din
vdnzarea de echipamente cu
eficienta ridicatd sau care
utilizeazd energii

regenerabile”.

prin tehnologiile inglobate in sis-
tem, reduc substantial emisiile de
NOx, contribuind astfel la obtine-
rea clasificarilor energetice.

De asemenea, cand vine vorba
de alegerea centralelor termice
pentru spatii mari, clientii mai ur-

maresc ca acestea sa pre-
zinte fiabilitate in fun-
ctionare, un raport
pozitiv putere -
amprentd la sol,
dar si partea de
consultanta
specializata in
procesul achi-
zitiei, ceea ce
ofera siguranta
alegerii unei con-
figuratii potrivite pe
termen lung.
Reporter: Care este profilul
cumparatorului?

Catalin Draguleanu: Clientii so-
lutiilor de incalzire ELCO sunt re-
prezentanti din fiecare domeniu
al pietei de constructii, de la seg-
mentul comercial, industrial, ad-
ministrativ si rezidential, pana la
cladiri de birouri, centre comer-
ciale, spitale, hoteluri, stadioane
sau cladiri de apartamente.

Cumparatorul de solutii ELCO se
constituie dintr-o serie de parte-
neri implicati in fiecare proiect: de
la beneficiarii finali, pana la arhi-
tecti, firmele de instalatii sau pro-
iectanti, fiecare parte avand cerin-
te specifice care se regasesc in
echipamentul final.

Reporter: Ce solicita clientii? Ce
criterii primeaza in alegerea unui
astfel de produs?

Catalin Draguleanu: Cerintele
clientilor legate de echipamente-
le de incalzire de capacitate mare
se refera la puterile instalate, nive-
lul de automatizare si eficienta
acestora. Pe langa indeplinirea
acestor cerinte, cazanele ELCO
ofera avantaje suplimentare pre-
cum cantitate redusa de apa cu
pana la 80% in schimbdtorul de
caldurd, flacara arzatorului racita
indirect cu ap4, arzator integrat in
corpul cazanului, scdderea am-
prentei de montaj sau schimbator
de cdldura fara pierderi datorita
sistemului de tevi montat prin hi-

(continuare in pagina 28)
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urmare din pagina 27

droformare in mantaua schimba-
torului.

La toate aceste caracteristici se
adauga echiparea standard cu
roti, modularitatea si greutatea
redusa pentru un transport usor la
locul montarii. Toate aceste avan-
taje determina reducerea cu pana
la 50% a timpului si numdrului de
persoane dedicate montarii caza-
nului, respectiv economii la costu-
rile de instalare.

Reporter: Care sunt preturile in
domeniu?

Catalin Draguleanu: Costurile
unui astfel de sistem de incalzire
sunt influentate direct de caracte-
risticile fiecarui proiect in parte,
unde suprafetele pot varia foarte
mult. Pe langa echipamentul in
sine, ELCO ofera clientilor sai si
servicii de consultantd pe toata
perioada de pregdtire si imple-
mentare a proiectului, dar si servi-
cii de mentenanta asigurate de o
echipa de specialisti in domeniu.
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Reporter: Care sunt cei mai im-
portanti clienti pe care i aveti pe
acest segment?

Catalin Draguleanu: Printre be-
neficiarii cazanelor marcii germane
ELCO se numdra centre wellness &
SPA (WorldClass, Atlantis etc.), uni-
tati medicale, precum MedLife, dar
si ferme (Suinprod SA), parcuri logi-
stice sau depozite (P3 Logistics,
CEMPS etc.). Un alt segment repre-
zentativ pentru ELCO sunt cladirile
de birouri, proiectele fiind destina-
te fie reabilitarilor, precum Banca
Comerciala Romana, fie constructii-
lor noi, precum The Bridge - Corp A,
Campus Globalworth sau Green
Court - cladirile A si B.

Reporter: Care este evolutia
acestui sector in alte tdri, compa-
rativ cu ceea ce se intampla in
Romania?

Catalin Draguleanu: Compara-
tiv cu Romania, piata europeand a
adoptat cu mult timp in urma uti-
lizarea echipamentelor eficiente
energetic si datorita unei industrii
mult mai dezvoltate si a unei eco-

nomii mult mai puternice.
Observam aceasta tendinta
intr-o constanta crestere in ul-
timii ani si in Romania, motiv

pentru care produsele

ELCO includ doar
modele cu un
grad ridicat de
eficientd energe-
ticd. Tn acest
sens, ne aliniem
pozitiei grupului
Ariston Thermo
de arealiza, pana
in anul 2020,
80% din cifra de
afaceri din van-
zarea de echipa-
mente cu efi-
cientd ridicata
sau care utilizea-
zd energii rege-
nerabile.

Reporter: Mul-
fumesc!

elco




