
Reporter: De când sunt pe piaþã

cazanele ELCO de la Ariston?

Cãtãlin Drãguleanu: Am decis

sã introducem brandul german

ELCO în portofoliul nostru local în

2017, în urma unei analize de pia-

þã din care am observat dezvolta-

rea acceleratã a segmentului de

construcþii în zona comercialã, in-

dustrialã ºi rezidenþialã. ELCO,
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Brandul german ELCO,
în portofoliul

Ariston Thermo România
(Interviu cu domnul Cãtãlin Drãguleanu,

Country Manager Ariston Thermo România)

Brandul ELCO, unul
dintre jucãtorii

principali din Europa în
soluþii de încãlzire
pentru aplicaþiile

comerciale, cu peste 1,7
milioane de sisteme

instalate, face parte din
portofoliul Ariston
Thermo România

începând din 2017.
ELCO a fost fondat în

1928 ºi este parte a
Ariston Thermo Group

încã din anul 2011.
Cãtãlin Drãguleanu,

Country Manager
Ariston Thermo

România,
ne-a vorbit, într-un

interviu, despre
produsele ELCO.



unul dintre jucãtorii principali din

Europa în soluþii de încãlzire pen-

tru aplicaþiile comerciale, cu peste

1,7 milioane de sisteme instalate,

a fost fondat în 1928 ºi face parte

di n A r i s t o n T h e r m o G r o up

începând cu 2011.

Reporter: Cãrui segment se

adreseazã acestea ºi cum funcþio-

neazã ele?

Cãtãlin Drãguleanu: Principale-

le proiecte vizate de ELCO sunt

cele comerciale, industriale, admi-

nistrative ºi rezidenþiale, precum

clãdiri de birouri, centre comer-

ciale, spitale, hoteluri, stadioane,

clãdiri de apartamente etc.

Cazanele în condensare pe gaz

ELCO funcþioneazã cu o eficienþã

ridicatã, generând economii sem-

nificative pe întreaga duratã de ex-

ploatare. Conform datelor noastre,

datoritã tehnologiei de condensa-

re înglobate, beneficiarul unui

astfel de echipament de încãlzire

poate ajunge la o economie de

pânã la 25%, în comparaþie cu un

cazan de generaþie mai veche.

Reporter: De unde vine cel mai

mult cererea?

Cãtãlin Drãguleanu: Cele mai

multe cereri pentru produsele

germane ELCO provin din zona de

clãdiri comerciale, respectiv imo-

bile de birouri, centre comerciale

ºi spaþii logistice.

Reporter: Ce include gama de

produse ELCO?

Cãtãlin Drãguleanu: Gama de

produse ELCO include cazane în

condensare pe gaz, ce pot acoperi

un necesar de puteri de pânã la

7.500 kW. Gama este formatã din

cazanul mural Thision L Eco (în

gama de puteri 70-100-120 kW) ºi

cazanele de pardosealã Trigon XL

(în gama de puteri 140-540 kW) ºi

R3400-3600 (în gama de puteri

572-1900 kW). Cazanele ELCO ofe-

rã o eficienþã ridicatã ºi un nivel

scãzut de emisii de NOx, aspecte

extrem de importante în alegerea

unui astfel de produs.

Reporter: De ce aþi ales sã ieºiþi

cu astfel de produse?

Cãtãlin Drãguleanu: Din anali-

ze le noastre am constatat o

creºtere a investiþiilor pe segmen-

tele office, comercial ºi chiar logi-

stic, determinatã mai

ales de intrarea pe

piaþa localã a tot

mai multor com-

panii interna-

þionale, dar ºi

de dezvolta-

rea economi-

cã. De aseme-

nea, segmen-

tul rezidenþial a

c un o s c ut un

avans semnificativ,

mai ales în ceea ce pri-

veºte ansamblurile de mari di-

mensiuni. În acest sens, am luat

decizia de a aduce pe plan local

gama de produse ELCO, pentru a

rãspunde cerinþelor pe aceste

aplicaþii.

Reporter: Cum se prezintã aceas-

tã piaþã?

Cãtãlin Drãguleanu: Piaþa caza-
nelor comerciale este într-o conti-
nuã schimbare, datoratã cons-
trucþiilor noi, dar ºi înlocuirilor de
cazane de generaþie mai veche.
Estimãrile noastre aratã o creºtere
de circa 20% a cererilor pentru
aplicaþi i le comerciale pentru
2018, tendinþã ce se va pãstra ºi
pe viitor. În acest moment, piaþa
localã de construcþii noi comer-
ciale este formatã 100% din siste-
me proprii de încãlzire.

Reporter: Care sunt tendinþele

în domeniu?

Cãtãlin Drãguleanu: Dezvolta-

torii sunt tot mai interesaþi de do-

tarea spaþiilor pe care le constru-

iesc cu soluþii de încãlzire cât mai

eficiente. Proiectarea simplã, im-

plementarea facilã, funcþionarea

optimã a sistemului, dar ºi servicii-

le post-vânzare sunt principalele

elemente care asigurã alegerea

unui astfel de sistem de încãlzire.

În plus, beneficiarii pun foarte

mult accent pe obþinerea diferite-

lor certificãri de evaluare a perfor-

manþelor energetice ale clãdirilor,

precum BREEAM ºi LEED Gold, ce

conferã o valoare crescutã acesto-

ra. În acest sens, cazanele ELCO,

prin tehnologiile înglobate în sis-

tem, reduc substanþial emisiile de

NOx, contribuind astfel la obþine-

rea clasificãrilor energetice.

De asemenea, când vine vorba

de alegerea centralelor termice

pentru spaþii mari, clienþii mai ur-

mãresc ca acestea sã pre-

zinte fiabilitate în fun-

cþionare, un raport

pozitiv putere -

amprentã la sol,

dar ºi partea de

c o n s u l t a n þ ã

specializatã în

procesul achi-

ziþiei, ceea ce

oferã siguranþa

alegerii unei con-

figuraþii potrivite pe

termen lung.

Reporter: Care este profilul

cumpãrãtorului?

Cãtãlin Drãguleanu: Clienþii so-

luþiilor de încãlzire ELCO sunt re-

prezentanþi din fiecare domeniu

al pieþei de construcþii, de la seg-

mentul comercial, industrial, ad-

ministrativ ºi rezidenþial, pânã la

clãdiri de birouri, centre comer-

ciale, spitale, hoteluri, stadioane

sau clãdiri de apartamente.

Cumpãrãtorul de soluþii ELCO se

constituie dintr-o serie de parte-

neri implicaþi în fiecare proiect: de

la beneficiarii finali, pânã la arhi-

tecþi, firmele de instalaþii sau pro-

iectanþi, fiecare parte având cerin-

þe specifice care se regãsesc în

echipamentul final.

Reporter: Ce solicitã clienþii? Ce

criterii primeazã în alegerea unui

astfel de produs?

Cãtãlin Drãguleanu: Cerinþele

clienþilor legate de echipamente-

le de încãlzire de capacitate mare

se referã la puterile instalate, nive-

lul de automatizare ºi eficienþa

acestora. Pe lângã îndeplinirea

acestor cerinþe, cazanele ELCO

oferã avantaje suplimentare pre-

cum cantitate redusã de apã cu

pânã la 80% în schimbãtorul de

cãldurã, flacãra arzãtorului rãcitã

indirect cu apã, arzãtor integrat în

corpul cazanului, scãderea am-

prentei de montaj sau schimbãtor

de cãldurã fãrã pierderi datoritã

sistemului de þevi montat prin hi-
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"Cazanele în condensare pe gaz ELCO funcþioneazã cu o
eficienþã ridicatã, generând economii semnificative pe

întreaga duratã de exploatare. Conform datelor
noastre, datoritã tehnologiei de condensare înglobate,

beneficiarul unui astfel de echipament de încãlzire
poate ajunge la o economie de pânã la 25%, în

comparaþie cu un cazan de generatie mai veche".

"Ne aliniem
poziþiei grupului

Ariston Thermo de a
realiza, pânã în anul 2020,
80% din cifra de afaceri din

vânzarea de echipamente cu
eficienþã ridicatã sau care

utilizeazã energii
regenerabile".

(continuare în pagina 28)



droformare în mantaua schimbã-

torului.

La toate aceste caracteristici se

adaugã echiparea standard cu

roþi, modularitatea ºi greutatea

redusã pentru un transport uºor la

locul montãrii. Toate aceste avan-

taje determinã reducerea cu pânã

la 50% a timpului ºi numãrului de

persoane dedicate montãrii caza-

nului, respectiv economii la costu-

rile de instalare.

Reporter: Care sunt preþurile în

domeniu?

Cãtãlin Drãguleanu: Costurile

unui astfel de sistem de încãlzire

sunt influenþate direct de caracte-

risticile fiecãrui proiect în parte,

unde suprafeþele pot varia foarte

mult. Pe lângã echipamentul în

sine, ELCO oferã clienþilor sãi ºi

servicii de consultanþã pe toatã

perioada de pregãtire ºi imple-

mentare a proiectului, dar ºi servi-

cii de mentenanþã asigurate de o

echipã de specialiºti în domeniu.

Reporter: Care sunt cei mai im-

portanþi clienþi pe care îi aveþi pe

acest segment?

Cãtãlin Drãguleanu: Printre be-

neficiarii cazanelor mãrcii germane

ELCO se numãrã centre wellness &

SPA (WorldClass, Atlantis etc.), uni-

tãþi medicale, precum MedLife, dar

ºi ferme (Suinprod SA), parcuri logi-

stice sau depozite (P3 Logistics,

CEMPS etc.). Un alt segment repre-

zentativ pentru ELCO sunt clãdirile

de birouri, proiectele fiind destina-

te fie reabilitãrilor, precum Banca

Comercialã Românã, fie construcþii-

lor noi, precum The Bridge - Corp A,

Campus Globalworth sau Green

Court - clãdirile A ºi B.

Reporter: Care este evoluþia

acestui sector în alte þãri, compa-

rativ cu ceea ce se întâmplã în

România?

Cãtãlin Drãguleanu: Compara-

tiv cu România, piaþa europeanã a

adoptat cu mult timp în urmã uti-

lizarea echipamentelor eficiente

energetic ºi datoritã unei industrii

mult mai dezvoltate ºi a unei eco-

nomii mult mai puternice.

Observãm aceastã tendinþã

într-o constantã creºtere în ul-

timii ani ºi în România, motiv

pentru care produsele

ELCO includ doar

m o de l e c u un

grad ridicat de

eficienþã energe-

t i c ã . Î n a c e s t

sens, ne aliniem

poziþiei grupului

Ariston Thermo

de a realiza, pânã

î n a n ul 2020,

80% din cifra de

afaceri din vân-

zarea de echipa-

m e n t e c u e f i-

c ienþã ridicatã

sau care utilizea-

zã energii rege-

nerabile.

Reporter: Mul-

þumesc!
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