
ANUL TRECUT,

"Românii au investit circa
5 milioane euro în piscine"

(Interviu cu Adrian Chicinaº, Regional Sales Manager Hydroline)

Reporter: Cum a evoluat piaþa
piscinelor din þara noastrã?

Adrian Chicinaº: Sectorul pisci-
nelor din România a evoluat natu-
ral, în timp, într-un sens constant ºi
pozitiv. Cea mai prosperã perioadã
pe piaþa noastrã a fost între anii
2000 ºi 2007. Însã românii s-au do-
vedit a fi ataºaþi de confortul pro-
priei case ºi, astfel, au investit în
2016 aproximativ 4 milioane de
euro în construcþia de piscine, iar
estimãrile experþilor din domeniu a
arãtat o creºtere de aproape 5 mi-
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Sectorul piscinelor din
þara noastrã a evoluat

natural, în timp, într-un
sens constant ºi pozitiv,

ne-a spus Adrian
Chicinaº, Regional Sales

Manager Hydroline.
Domnia sa ne-a
precizat, într-un

interviu: "Cea mai
prosperã perioadã pe

piaþa noastrã a fost
între anii 2000 ºi 2007.

Însã românii s-au
dovedit a fi ataºaþi de

confortul propriei case
ºi, astfel, au investit în

2016 aproximativ 4
milioane de euro în

construcþia de piscine,
iar estimãrile experþilor
din domeniu a arãtat o

creºtere de aproape
5 milioane de euro,

pentru 2017".



lioane de euro, pentru 2017.
Reporter: Cum s-a modificat

aceastã piaþã în timpul crizei?
Adrian Chicinaº: Bineînþeles, criza

economicã a afectat considerabil
domeniul construcþiilor de imobilia-
re, însã nu la fel de mult ºi piaþa con-
strucþiilor de piscine. Din fericire, pu-
terea de cumpãrare nu a scãzut în
rândul beneficiarilor, în sensul cã
aceºtia ºi-au putut permite o piscinã
în curtea propriului domiciliu.

Reporter: Ce estimãri aveþi pen-
tru acest an, legate de domeniul de
profil?

Adrian Chicinaº: Bazându-ne pe
tendinþele pieþei din ultimii cinci
ani, ne aºteptãm la creºteri de circa
20%, care vor continua ºi în urmã-
torii ani.

Reporter: Care este raportul cere-
re/ofertã, pe piaþa noastrã?

Adrian Chicinaº: Hydroline este
unul dintre principalii distribuitori
de piscine pe piaþa din România,

prin raportul calitate/preþ al produ-
selor pe care le comercializeazã.

Sunt mulþi români care angajeazã
diferite firme nespecializate în
construcþia de piscine, întrucât îºi
doresc o piscinã cu costuri mai
mici. Rezultatul? Aceºtia ajung sã
plãteascã mai mult ºi sã piardã mai
mult timp, deoarece un nespecia-
list în construcþia de piscine poate
face nenumãrate greºeli în execu-
tarea lucrãrii. De exemplu, pentru
a remedia defectele de turnare (se-
gregare), trebuie folosite materiale
suplimentare, foarte scumpe, care
duc în final la un cost mai ridicat. În
cel mai defavorabil caz, când struc-
tura prezintã grave deficienþe, se va
alege varianta de a turna un "bazin
în bazin", ceea ce face ca, la valoa-
rea lucrãrilor executate de firma
specializatã în construcþii de pisci-
ne, sã se adauge valoarea lucrãrilor,
inutile, deja executate.

Reporter: Ce tipuri de piscine

sunt cele mai solicitate?
Adrian Chicinaº: Decorul ºi am-

bianþa sunt decisive, iar piscina tre-
buie sã fie o componentã de bazã a
designului proprietãþii. În momen-
tul actual, se lucreazã cu forme mai
libere, originale. Caracterul lounge,
care susþine deschiderile largi cãtre
interiorul casei, este extrem de
apreciat ºi rezultã din ambianþa na-
turalã, elegantã ºi confortabilã.

În timp, industria piscinelor a tre-
cut printr-o crizã de imagine. Deºi
încã popularã în rândul consuma-
torilor ºi a proprietarilor de spaþii
comerciale, cererea pentru expe-
rienþele în aer liber a scãzut din cau-
ze din ce în ce mai evidente de si-
guranþã, comoditate ºi confort.

Reporter: Ce tendinþe sunt în pia-
þa de profil?

Adrian Chicinaº: Industria pisci-
nelor din anii '90 a suferit un proces
de asimilare de la conceptul gene-
ral de piscinã la o adevãratã staþiu-

ne personalã.
Perspectiva preferatã este una

foarte platã, pentru obþinerea ei fo-
losindu-se efecte care dau senzaþia
cã piscina se continuã cu o cascadã.
Bazinele au devenit tot mai com-
plexe, cu o popularitate în creºtere
a piscinei fãrã margini sau a intrãri-
lor de tip plajã.

Iluminatul cu fibrã opticã ºi-a
câºtigat un renume ca o alternativã
la iluminatul tradiþional al piscine-
lor ºi a câºtigat teren chiar ºi în faþa
sistemelor de control electronice,
câºtigând un procent tot mai mare
de instalaþii.

În general, se preferã un look na-
tural, reflectat în accesorii ºi mobi-
lier. Acestea sunt realizate din ma-
teriale naturale ºi au forme foarte
bine definite, cu tendinþe clare spre
calitate ºi durabilitate. Astfel, albul
ºi albastrul sunt înlocuite de culori
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naturale, ca negru granit sau culori
de pãmânt. Alãturi de facilitãþi, so-
luþiile ºi materialele aferente pisci-
nei sunt deosebit de importante,
pe primul plan situându-se plãcile
ceramice, piatra naturalã, mozaicul
ºi lemnul exotic folosit la deck, tra-
tat special pentru a rezista la apã ºi
umezealã.

Reporter: Ce preþuri sunt în acest
segment ºi cum au evoluat aces-
tea?

Adrian Chicinaº: Dacã serviciile
de consultanþã pot fi gratuite, servi-
ciile de construcþie ºi instalaþie va-
riazã de la un producãtor la altul.
De asemenea, beneficiarii pot opta
ºi pentru mentenanþã lunarã, iar în
acest caz va trebui sã pregãteºti un
buget de maximum 200 de euro. În
preþul mentenanþei de specialitate,
pentru orice tip de piscinã compa-
niile includ, de obicei, ºi substanþe-
le necesare întreþinerii piscinei.

Atunci când vine vorba despre
acest sector din domeniul con-
strucþiei, piaþa româneascã a avut
cea mai prosperã perioadã între
anii 2000 ºi 2007, când s-au cons-
truit cele mai multe piscine. La fina-
lul anului 2016 existau circa 4.500
de proprietari de piscine pe piaþa

din România, având în vedere fap-
tul cã, anual, acest sector a înregi-
strat creºteri de aproximativ 20%.

Reporter: Ce noutãþi au apãrut
pe piaþã în ultima vreme ºi care
sunt cele mai solicitate?

Adrian Chicinaº: Principalele no-
utãþi ale anului 2018 în domeniul
piscinelor sunt urmãtoarele:

- Piscine din categoria "multi-use",
apãrute în contextul conceptului
actual de "outdoor living", mai
exact piscine exterioare care se aso-
ciazã cu bucãtãrii ºi zone de locuit;

- Piscinele "multi-level", acestea
fiind construite pe niveluri diferite,
suprapunându-se parþial, fãrã a
face transfer de apã între ele;

- Piscinele mici, cu forme persona-
lizate, ideale pentru curþile de di-
mensiuni mici , personalizate
printr-un design spectaculos;

- Sistemele de iluminare cu
LED-uri colorate;

- Spaþiile delimitate prin pereþi de
protecþie, mai exact se reinventea-
zã plaja inclusiv prin montarea unor
pereþi adevãraþi;

- Piscinele cu apã sãratã, prin in-
termediul cãrora viaþa marinã co-
boarã în piscine ºi efectele acestora
se prezintã în culori spectaculoase;

- Bazinele pentru scufundãri. Plã-
cerea scufundãrii în mãri sau ocea-

ne poate fi trãitã într-o generoasã
piscinã, care face posibilã explora-
rea mediului subacvatic, însã la sca-
rã mult redusã;

Reporter: Ce tipuri de piscine
oferã compania pe care o reprezen-
taþi?

Adrian Chicinaº: Compania noas-
trã oferã o gamã largã de piscine cu
diverse forme, printre care piscina
rectangularã Classic, care se inte-
greazã deopotrivã stilului modern,
cât ºi celui rustic; piscina Coral, care
îmbinã armonios formele curbate
cu cele drepte; piscina Ellis, care
aduce ceva din frumuseþea locuri-
lor exotice, inspirând un aer tropi-
cal, precum ºi multe alte modele.

Reporter: Unde sunt produse
acestea?

Adrian Chicinaº: Piscinele oferite
de Hydroline sunt produse la sediul
nostru din Timiºoara. De la etapa
de consultanþã, când alegem împre-
unã cele mai potrivite soluþii, ºi pânã
la construcþia în sine, specialiºtii
Hydroline Timiºoara te ajutã sã-þi
achiziþionezi piscina mult visatã.

Reporter: Care este evoluþia pie-
þei cãzilor de hidromasaj ºi a saune-

lor?
Adrian Chicinaº: Pânã în 2009

erau populare cabinele de duº se-
mirotunde realizate din sticlã ºi
profile sau cele închise complet,
dotate cu diverse sisteme de hidro-
masaj. Dupã anul 2009, au apãrut
cabinele de duº rectangulare, dota-
te cu cãdiþe joase montate în par-
dosea. Apoi a venit vremea stilului
minimalist, închiderile de sticlã
având tot mai puþine elemente,
mai simple ºi mai puþin vizibile.

Piaþa cãzilor cu hidromasaj din
þara noastrã creºte de la an la an,
atât din punct de vedere cantitativ,
cât ºi calitativ, iar efectele terapeu-
tice ale acestor sisteme sunt nelip-
site din ofertele furnizorilor ºi ale
producãtorilor. Cãzile cu hidroma-
saj ºi saunele au depãºit graniþele
saloanelor de specialitate, deve-
nind un accesoriu util ºi relaxant
chiar în intimitatea propriului cã-
min, în schimbul unor sume care
pot urca chiar ºi pânã la 26.000 de
euro.

Cu toate cã în trecut nu s-a pus
atât de mult accent pe rolul cãzilor
cu hidromasaj în amenajarea spa-
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La finalul anului 2016 existau circa 4.500 de
proprietari de piscine pe piaþa din România, având
în vedere faptul cã, anual, acest sector a înregistrat

creºteri de aproximativ 20%.



þiilor interioare, în prezent românii
acordã tot mai multã importantã
acestui aspect. Mai mult decât atât,
în ultimii ani s-a observat o creºtere
vizibilã a cererii pentru cazi cu hi-
dromasaj în mediul rural, cã urmare
a retragerii populaþiei cu venituri ri-
dicate în zone mai liniºtite, care in-
vesteºte sume însemnate în con-
strucþia ºi amenajarea caselor.

Reporter: Care sunt tendinþele în
piaþã?

Adrian Chicinaº: Stilul ºi eleganþa
vor fi mereu de actualitate, însã ten-
dinþele se pot schimba de la an la
an, în domeniul decoraþiunilor inte-
rioare. În momentul actual, predo-
minã un anumit tip de cadã cu hi-
dromasaj în topul achiziþiilor, ºi anu-
me cada insularã, cunoscutã drept
"freestanding". În timp ce, în anul
2016, clasicul model alcov ºi cel in-
sular se aflau în topul achiziþiilor,
anul trecut modelul insular a fost cel
preferat. Cu toate acestea, s-a obser-
vat o revenire în rândul preferinþelor
cumpãrãtorilor a modelelor retro,
care au un farmec aparte.

O altã tendinþã în acest domeniu
este interesul în creºtere al oameni-
lor referitor la beneficiile hidrotera-
piei. Aceasta se practicã în întreaga
lume, de secole sau chiar milenii,
pentru a ajuta la îmbunãtãþirea stã-
rii mentale ºi emoþionale ºi, în ace-
laºi timp, pentru a ameliora diverse
afecþiuni despre care scriem con-
stant pe blogul Hydroline.

Reporter: Ce fel de cãzi ºi ce tipuri
de saune oferiþi?

Adrian Chicinaº: Hydroline pune
la dispoziþia clienþilor sãi o serie de
cãzi cu hidromasaj marca Sundan-
ce Spas, importate exclusiv de
compania noastrã pe teritoriul

României, adecvate oricã-
ror nevoi ºi preferinþe.

Gama de cãzi cu hidro-
masaj vine cu diverse
îmbunãtãþiri, precum o
paletã de culori din care
puteþi alege, dotãri cu je-
turi de hidromasaj, ilumi-
nat ambiental, dispoziti-
vul Sundance SunSmart
Cloud Control, care permi-
te accesarea cãzii cu hi-
dromasaj oricând ºi de
oriunde. Cei interesaþi pot
opta pentru scaunele de
jacuzzi scufundate în apã,
purificatoare SPA pentru
apã mai curatã ºi costuri
mai mici de întreþinere
sau alegerea uneia dintre cele opt
arome pentru a combina aromate-
rapia cu hidroterapia.

În ceea ce priveºte saunele, ofe-
rim spre vânzare saune finlandeze,
umede, cu infraroºu, precum ºi mo-
dele personalizate, care oferã bene-
ficii diferite.

Reporter: Care sunt cele mai soli-
citate?

Adrian Chicinaº: Dintre cãzile cu
hidromasaj Sundance Spas cele
mai solicitate sunt modelele Clare-
mont (din seria 980), Cameo (din
seria 880), Hamilton (din seria 780)
ºi Peyton (din seria 680).

Cât despre saune, de departe cele
mai populare sunt saunele finlan-
deze, deoarece, pe lângã beneficiile
pe care le au asupra sãnãtãþii, sunt
foarte uºor de întreþinut, singura
grijã a celor care le deþin fiind curã-
þarea periodicã a podelei.

Reporter: Care sunt preþurile pe
acest segment de piaþã?

Adrian Chicinaº: Pentru Jacuzzi,

gama de preþuri este cuprinsã într
7000 ºi 19.000 de euro, plus TVA.
Saunele costã între 2.400 ºi 12.000
euro, la care se adaugã TVA.

Reporter: Care este profilul clien-
þilor în acest domeniu?

Adrian Chicinaº: Ne adresãm
consumatorilor care apreciazã pro-
dusele ºi serviciile de o calitate ex-
cepþionalã. Produsele oferite de
Hydroline reuºesc sã satisfacã toate
nevoile ºi preferinþele clienþilor
noºtri, îmbunãtãþesc viaþa, aduc
împreunã oameni de toate vârstele
- de la copii la vârstnici - ºi creeazã
un mediu relaxant ºi confortabil.

Reporter: De unde aduceþi cãzile
cu hidromasaj ºi saunele?

Adrian Chicinaº: Hydroline deþi-
ne calitatea de importator exclusiv
al companiei Sundance Spas în
România, lider mondial de câteva
decenii în producþia de cãzi cu hi-
dromasaj de exterior. În schimb, sa-
unele sunt realizate la sediul princi-
pal al companiei din Timiºoara.

Reporter: Ce servicii conexe oferiþi?
Adrian Chicinaº: Serviciile conexe

oferite de compania noastrã sunt
consultanþa de specialitate cu orice
informaþie legatã de jacuzziurile Sun-
dance Spas, saune sau piscine; rezol-
varea rapidã a eventualelor proble-
me de garanþie sau post-garanþie;
asigurarea consumabilelor ºi a piese-
lor de schimb; personal specializat în
depanarea cãzilor cu hidromasaj
Sundance Spas, saunelor ºi piscine-
lor; intervenþia în cel mai scurt timp
posibil la orice solicitare, în orice
punct al þãrii; stoc impresionant de
piese de schimb, consumabile, soluþii
de întreþinere ºi accesorii pentru ori-
care dintre modelele de spa.

Reporter: Ce planuri de investiþii
aveþi pentru acest an?

Adrian Chicinaº: Intenþionãm
aducerea pe piaþã a unor noi
branduri de jacuzzi ºi SwimSpa.

Reporter: Mulþumesc!

45


