ANUL TRECUT,

"Romanii au investit circa
5 milioane euro in piscine”

(Interviu cu Adrian Chicinas, Regional Sales Manager Hydroline)

Sectorul piscinelor din
tara noastrd a evoluat
natural, in timp, intr-un
sens constant si pozitiv,
ne-a spus Adrian
Chicinas, Regional Sales
Manager Hydroline.
Domnia sa ne-a
precizat, intr-un
interviu: "Cea mai
prosperd perioadd pe
piata noastra a fost
intre anii 2000 si 2007.
Insé romanii s-au
dovedit a fi atasati de
confortul propriei case
si, astfel, au investit in
2016 aproximativ 4
milioane de euro in
constructia de piscine,
iar estimdrile expertilor
din domeniu a ardtat o
crestere de aproape
5 milioane de euro,
pentru 2017",

Reporter: Cum a evoluat piata
piscinelor din tara noastra?

Adrian Chicinas: Sectorul pisci-
nelor din Romania a evoluat natu-
ral, in timp, intr-un sens constant si
pozitiv. Cea mai prospera perioada
pe piata noastra a fost intre anii
2000 si 2007. Insd romanii s-au do-
vedit a fi atasati de confortul pro-
priei case si, astfel, au investit in
2016 aproximativ 4 milioane de
euro in constructia de piscine, iar
estimarile expertilor din domeniu a
aratat o crestere de aproape 5 mi-
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lioane de euro, pentru 2017.

Reporter: Cum s-a modificat
aceasta piata in timpul crizei?

Adrian Chicinas: Bineinteles, criza
economicd a afectat considerabil
domeniul constructiilor de imobilia-
re, insa nu la fel de mult si piata con-
structiilor de piscine. Din fericire, pu-
terea de cumpdrare nu a scazut in
randul beneficiarilor, in sensul ca
acestia si-au putut permite o piscina
in curtea propriului domiciliu.

Reporter: Ce estimari aveti pen-
tru acest an, legate de domeniul de
profil?

Adrian Chicinas: Bazandu-ne pe
tendintele pietei din ultimii cinci
ani, ne asteptam la cresteri de circa
20%, care vor continua si in urma-
torii ani.

Reporter: Care este raportul cere-
re/ofertd, pe piata noastra?

Adrian Chicinas: Hydroline este
unul dintre principalii distribuitori
de piscine pe piata din Romania,

prin raportul calitate/pret al produ-
selor pe care le comercializeaza.

Sunt multi romani care angajeaza
diferite firme nespecializate in
constructia de piscine, intrucat isi
doresc o piscind cu costuri mai
mici. Rezultatul? Acestia ajung sa
plateasca mai mult si sa piarda mai
mult timp, deoarece un nespecia-
list in constructia de piscine poate
face nenumarate greseli in execu-
tarea lucrdrii. De exemplu, pentru
aremedia defectele de turnare (se-
gregare), trebuie folosite materiale
suplimentare, foarte scumpe, care
duc in final la un cost mai ridicat. In
cel mai defavorabil caz, cand struc-
tura prezinta grave deficiente, se va
alege varianta de a turna un "bazin
in bazin", ceea ce face ca, la valoa-
rea lucrarilor executate de firma
specializata in constructii de pisci-
ne, sa se adauge valoarea lucrarilor,
inutile, deja executate.

Reporter: Ce tipuri de piscine

sunt cele mai solicitate?

Adrian Chicinas: Decorul si am-
bianta sunt decisive, iar piscina tre-
buie sa fie o componentd de bazd a
designului proprietatii. In momen-
tul actual, se lucreaza cu forme mai
libere, originale. Caracterul lounge,
care sustine deschiderile largi catre
interiorul casei, este extrem de
apreciat si rezulta din ambianta na-
turald, eleganta si confortabild.

In timp, industria piscinelor a tre-
cut printr-o crizé de imagine. Desi
inca populara in randul consuma-
torilor si a proprietarilor de spatii
comerciale, cererea pentru expe-
rientele in aer liber a scazut din cau-
ze din ce in ce mai evidente de si-
guranta, comoditate si confort.

Reporter: Ce tendinte sunt in pia-
ta de profil?

Adrian Chicinas: Industria pisci-
nelor din anii '90 a suferit un proces
de asimilare de la conceptul gene-
ral de piscina la o adevarata statiu-

ne personala.

Perspectiva preferatd este una
foarte plata, pentru obtinerea ei fo-
losindu-se efecte care dau senzatia
ca piscina se continua cu o cascada.
Bazinele au devenit tot mai com-
plexe, cu o popularitate in crestere
a piscinei fara margini sau a intrari-
lor de tip plaja.

lluminatul cu fibra optica si-a
castigat un renume ca o alternativa
la iluminatul traditional al piscine-
lor si a castigat teren chiar si in fata
sistemelor de control electronice,
castigand un procent tot mai mare
de instalatii.

In general, se preferd un look na-
tural, reflectat in accesorii si mobi-
lier. Acestea sunt realizate din ma-
teriale naturale si au forme foarte
bine definite, cu tendinte clare spre
calitate si durabilitate. Astfel, albul
si albastrul sunt inlocuite de culori

(continuare in pagina 44)
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naturale, ca negru granit sau culori
de pamant. Alaturi de facilitati, so-
lutiile si materialele aferente pisci-
nei sunt deosebit de importante,
pe primul plan situandu-se placile
ceramice, piatra naturald, mozaicul
si lemnul exotic folosit la deck, tra-
tat special pentru a rezista la apa si
umezeala.

Reporter: Ce preturi sunt in acest
segment si cum au evoluat aces-
tea?

Adrian Chicinas: Daca serviciile
de consultanta pot fi gratuite, servi-
ciile de constructie si instalatie va-
riazd de la un producator la altul.
De asemenea, beneficiarii pot opta
si pentru mentenanta lunara, iar in
acest caz va trebui sa pregatesti un
buget de maximum 200 de euro. In
pretul mentenantei de specialitate,
pentru orice tip de piscina compa-
niile includ, de obicei, si substante-
le necesare intretinerii piscinei.

Atunci cand vine vorba despre
acest sector din domeniul con-
structiei, piata romaneasca a avut
cea mai prospera perioada intre
anii 2000 si 2007, cand s-au cons-
truit cele mai multe piscine. La fina-
lul anului 2016 existau circa 4.500
de proprietari de piscine pe piata
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din Romania, avand in vedere fap-
tul ca, anual, acest sector a inregi-
strat cresteri de aproximativ 20%.

Reporter: Ce noutati au apdrut
pe piata in ultima vreme si care
sunt cele mai solicitate?

Adrian Chicinas: Principalele no-
utati ale anului 2018 in domeniul
piscinelor sunt urmdtoarele:

- Piscine din categoria "multi-use",
apdrute in contextul conceptului
actual de "outdoor living", mai
exact piscine exterioare care se aso-
ciaza cu bucatarii si zone de locuit;

- Piscinele "multi-level", acestea
fiind construite pe niveluri diferite,
suprapunandu-se partial, fara a
face transfer de apa intre ele;

- Piscinele mici, cu forme persona-
lizate, ideale pentru curtile de di-
mensiuni mici, personalizate
printr-un design spectaculos;

- Sistemele de iluminare cu
LED-uri colorate;

- Spatiile delimitate prin pereti de
protectie, mai exact se reinventea-
za plaja inclusiv prin montarea unor
pereti adevarati;

- Piscinele cu apa sarata, prin in-
termediul cdrora viata marina co-
boara in piscine si efectele acestora
se prezintd in culori spectaculoase;

- Bazinele pentru scufundari. Pla-
cerea scufundarii in mari sau ocea-
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La finalul anului 2016 existau circa 4.500 de
proprietari de piscine pe piata din Romdnia, avand
in vedere faptul cd, anual, acest sector a inregistrat

cresteri de aproximativ 20%.

ne poate fi traita intr-o generoasa
piscind, care face posibila explora-
rea mediului subacvatic, insa la sca-
rd mult reduss;

Reporter: Ce tipuri de piscine
oferd compania pe care o reprezen-
tati?

Adrian Chicinas: Compania noas-
trd ofera o gama larga de piscine cu
diverse forme, printre care piscina
rectangulara Classic, care se inte-
greaza deopotriva stilului modern,
cat si celui rustic; piscina Coral, care
imbina armonios formele curbate
cu cele drepte; piscina Ellis, care
aduce ceva din frumusetea locuri-
lor exotice, inspirand un aer tropi-
cal, precum si multe alte modele.

Reporter: Unde sunt produse
acestea?

Adrian Chicinas: Piscinele oferite
de Hydroline sunt produse la sediul
nostru din Timisoara. De la etapa
de consultantd, cand alegem impre-
una cele mai potrivite solutii, si pana
la constructia in sine, specialistii
Hydroline Timisoara te ajutd sa-ti
achizitionezi piscina mult visata.

Reporter: Care este evolutia pie-
tei cazilor de hidromasaj si a saune-

lor?

Adrian Chicinas: Pana in 2009
erau populare cabinele de dus se-
mirotunde realizate din sticla si
profile sau cele inchise complet,
dotate cu diverse sisteme de hidro-
masaj. Dupd anul 2009, au aparut
cabinele de dus rectangulare, dota-
te cu cadite joase montate in par-
dosea. Apoi a venit vremea stilului
minimalist, inchiderile de sticla
avand tot mai putine elemente,
mai simple si mai putin vizibile.

Piata cdzilor cu hidromasaj din
tara noastra creste de la an la an,
atat din punct de vedere cantitativ,
cat si calitativ, iar efectele terapeu-
tice ale acestor sisteme sunt nelip-
site din ofertele furnizorilor si ale
producdtorilor. Cazile cu hidroma-
saj si saunele au depasit granitele
saloanelor de specialitate, deve-
nind un accesoriu util si relaxant
chiar in intimitatea propriului ca-
min, in schimbul unor sume care
pot urca chiar si pana la 26.000 de
euro.

Cu toate ca in trecut nu s-a pus
atat de mult accent pe rolul cazilor
cu hidromasaj in amenajarea spa-



tiilor interioare, in prezent romanii
acorda tot mai multa importanta
acestui aspect. Mai mult decat atat,
n ultimii ani s-a observat o crestere
vizibila a cererii pentru cazi cu hi-
dromasaj in mediul rural, ca urmare
a retragerii populatiei cu venituri ri-
dicate in zone mai linistite, care in-
vesteste sume insemnate in con-
structia si amenajarea caselor.

Reporter: Care sunt tendintele in
piata?

Adrian Chicinas: Stilul si eleganta
vor fi mereu de actualitate, insa ten-
dintele se pot schimba de la an la
an, in domeniul decoratiunilor inte-
rioare. In momentul actual, predo-
mina un anumit tip de cada cu hi-
dromasaj in topul achizitiilor, si anu-
me cada insulara, cunoscuta drept
"freestanding". Tn timp ce, in anul
2016, clasicul model alcov si cel in-
sular se aflau in topul achizitiilor,
anul trecut modelul insular a fost cel
preferat. Cu toate acestea, s-a obser-
vat o revenire in randul preferintelor
cumparatorilor a modelelor retro,
care au un farmec aparte.

O alta tendinta in acest domeniu
este interesul in crestere al oameni-
lor referitor la beneficiile hidrotera-
piei. Aceasta se practica in intreaga
lume, de secole sau chiar milenii,
pentru a ajuta la imbunatatirea sta-
rii mentale si emotionale si, in ace-
lasi timp, pentru a ameliora diverse
afectiuni despre care scriem con-
stant pe blogul Hydroline.

Reporter: Ce fel de cdzi si ce tipuri
de saune oferiti?

Adrian Chicinas: Hydroline pune
la dispozitia clientilor sai o serie de
cazi cu hidromasaj marca Sundan-
ce Spas, importate exclusiv de
compania noastra pe teritoriul

Romaniei, adecvate orica-
ror nevoi si preferinte.

Gama de cézi cu hidro-
masaj vine cu diverse
imbunatatiri, precum o
paleta de culori din care
puteti alege, dotdri cu je-
turi de hidromasaj, ilumi-
nat ambiental, dispoziti-
vul Sundance SunSmart
Cloud Control, care permi-
te accesarea cazii cu hi-
dromasaj oricand si de
oriunde. Cei interesati pot
opta pentru scaunele de
jacuzzi scufundate in apa,
purificatoare SPA pentru
apa mai curata si costuri
mai mici de intretinere
sau alegerea uneia dintre cele opt
arome pentru a combina aromate-
rapia cu hidroterapia.

In ceea ce priveste saunele, ofe-
rim spre vanzare saune finlandeze,
umede, cu infrarosu, precum si mo-
dele personalizate, care oferd bene-
ficii diferite.

Reporter: Care sunt cele mai soli-
citate?

Adrian Chicinas: Dintre cazile cu
hidromasaj Sundance Spas cele
mai solicitate sunt modelele Clare-
mont (din seria 980), Cameo (din
seria 880), Hamilton (din seria 780)
si Peyton (din seria 680).

Cat despre saune, de departe cele
mai populare sunt saunele finlan-
deze, deoarece, pe langa benéeficiile
pe care le au asupra sanatatii, sunt
foarte usor de intretinut, singura
grija a celor care le detin fiind cura-
tarea periodicd a podelei.

Reporter: Care sunt preturile pe
acest segment de piata?

Adrian Chicinas: Pentru Jacuzzi,

gama de preturi este cuprinsa intr
7000 si 19.000 de euro, plus TVA.
Saunele costd intre 2.400 si 12.000
euro, la care se adauga TVA.

Reporter: Care este profilul clien-
tilor in acest domeniu?

Adrian Chicinas: Ne adresam
consumatorilor care apreciaza pro-
dusele si serviciile de o calitate ex-
ceptionala. Produsele oferite de
Hydroline reusesc sa satisfaca toate
nevoile si preferintele clientilor
nostri, imbunatatesc viata, aduc
impreuna oameni de toate varstele
- de la copii la varstnici - si creeaza
un mediu relaxant si confortabil.

Reporter: De unde aduceti cazile
cu hidromasaj si saunele?

Adrian Chicinas: Hydroline deti-
ne calitatea de importator exclusiv
al companiei Sundance Spas in
Romania, lider mondial de cateva
decenii in productia de cazi cu hi-
dromasaj de exterior. In schimb, sa-
unele sunt realizate la sediul princi-
pal al companiei din Timisoara.

Reporter: Ce servicii conexe oferiti?

Adrian Chicinas: Serviciile conexe
oferite de compania noastra sunt
consultanta de specialitate cu orice
informatie legata de jacuzziurile Sun-
dance Spas, saune sau piscine; rezol-
varea rapida a eventualelor proble-
me de garantie sau post-garantie;
asigurarea consumabilelor si a piese-
lor de schimb; personal specializat in
depanarea cazilor cu hidromasaj
Sundance Spas, saunelor si piscine-
lor; interventia in cel mai scurt timp
posibil la orice solicitare, in orice
punct al tarii; stoc impresionant de
piese de schimb, consumabile, solutii
de intretinere si accesorii pentru ori-
care dintre modelele de spa.

Reporter: Ce planuri de investitii
aveti pentru acest an?

Adrian Chicinas: Intentionam
aducerea pe piatd a unor noi
branduri de jacuzzi si SwimSpa.

Reporter: Multumesc!
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