Personalizarea si integrarea
solutiilor inteligente -
tendintele pe piata saunelor

Cererea pe piata interna a
cazilor de hidromasaj si a sa-
unelor este intr-o usoara
crestere, potrivit reprezen-
tantilor companiei Sentio-
tec, care ne-au precizat ca
nivelul exporturilor a ramas
relativ constant.

Tendintele in sectorul de
profil sunt produsele perso-
nalizate si integrarea solu-
tiilor inteligente, conform
surselor citate: "Se cauta
modelele premium, de
exemplu saunele din hem-
lock canadian, cedru, plop
etc.".

Compania are in portofo-
liu 35 de modele de saune
standard, cu preturi cuprin-
se in intervalul 1500-4500
de euro. "Producem saune
finlandeze, bio-saune (asa
numitele saune soft, echipa-
te cu sobe cu vaporizator),
saune hibride (uscate+infra)
si infrasaune. Toate modele-
le sunt personalizabile, in
functie de spatiul disponibil
si cerintele clientului. Tn jur
de 85% dintre solicitari
sunt in acest sens", Compania arein
ne-au precizatre-  nortofoliu 35 de modele

rezentantii .
P Y de saune standard, cu preturi
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in special din 4500 productie si conceptie proprie. Bugetul de investitii al compa-
domeniul public pentru sa- Compania exporta produse in niei este de aproximativ 300.000
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Sentiotec importa echipamente sunt integrate in saunele de 2016. Pentru anul in curs, Sentio-
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