
PENTRU FLUIDIZAREA PROCESULUI DE PRODUCÞIE A ACOPERIªURILOR

Metigla investeºte în achiziþia
de roboþi industriali

în fabrica de la Ceptura
l Liviu Mistodinis, director general: "Dacã în anii trecuþi ponderea
cea mai mare o deþineau renovãrile, anul acesta a crescut numãrul
autorizaþiilor de construire ºi, implicit, cererile pe segmentul de
construcþii noi"

Compania belgianã Metigla, spe-
cializatã în producþia de învelitori ºi
sisteme metalice, a trecut recent
printr-un amplu proces de rebran-
ding, schimbându-ºi denumirea din
Coilprofil, ºi a finalizat prima etapã a
unui program de investiþii în valoare
de peste ºase milioane de euro.

Liviu Mistodinis, directorul general
al Metigla, ne-a declarat într-un in-
terviu: "Anul 2018 a fost unul bene-
fic pentru compania noastrã, iar
odatã cu noua imagine, avem posi-
bilitatea sã ne punem ºi mai
bine în valoare produsele,
serviciile, dar ºi poten-
þialul nostru ca par-
teneri de încrede-
re, pe o piaþã
aflatã într-o conti-
nuã dezvoltare.

Anul acesta am fi-
nalizat prima fazã a
celui mai amplu pro-
gram de investiþii din
ultimii 18 ani, în valoare de
ºase milioane de euro, planificat
pânã în 2020.

Pânã în acest moment, suma a fost
direcþionatã atât cãtre achiziþia de ro-
boþi industriali în fabrica de la Ceptu-
ra, care vor simplifica ºi fluidiza pro-
cesul de producþie, cât ºi cãtre lansa-
rea de noi produse. Am continuat in-
vestiþiile în tehnologie, fiind printre
puþinii jucãtori pe aceastã piaþã care
lucreazã deja cu roboþi industriali.

De curând am instalat trei roboþi

industriali pe segmentul pluvial,
care vor contribui la reducerea tim-
pilor de lucru, eficientizarea proce-
sului prin automatizarea producþiei,
creºterea productivitãþii ºi îmbunã-
tãþirea calitãþii produselor Metigla.
În paralel, aceastã soluþie rezolvã
problema lipsei forþei de muncã, cu
care ne-am confruntat în ultimii ani.

De asemenea, pânã la finalul anu-
lui urmeazã sã implementãm un sis-
tem informatic (ERP) care va gestio-
na toate procesele companiei (pro-

ducþie, logistic, comercial etc.) ºi
va susþine dezvoltarea

companiei pentru
urmãtorii 5-6 ani.

În perioada
2019-2020 vom
continua planul
de dezvoltare, cu
investiþii direcþio-

nate cãtre extinde-
rea spaþiilor de pro-

ducþie ºi depozitare
(de la cei 10.000 mp ac-

tuali la 15.000 mp), moderniza-
rea, automatizarea ºi robotizarea li-
niilor de producþie ºi dezvoltarea al-
tora noi, pentru a permite o creºtere
a capacitãþii de producþie, de la
30.000 tone de produse anual la
35.000 tone, în paralel cu creºterea
randamentului, precum ºi dezvolta-
rea cunoºtinþelor profesionale ale
angajaþilor, în special în cadrul
echipelor comerciale, de calitate, de
producþie ºi logisticã".
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Liviu Mistodinis: "Anul acesta am finalizat prima fazã a
celui mai amplu program de investiþii din ultimii 18 ani, în
valoare de ºase milioane de euro, planificat pânã în 2020".

Pe segmentul
industrial, datoritã
reglementãrilor din

construcþii referitoare
la rezistenþa certificatã la

foc, a crescut cererea
pentru panouri
termoizolante.



Compania estimeazã pentru anul
curent o cifrã de afaceri de 14 milioa-
ne de euro, cu o creºtere situatã
între 15 ºi 20% faþã de 2017. "Aceas-
tã evoluþie este susþinutã de creºte-
rile înregistrate pe toate diviziile de
produse, în special cea de panouri
termoizolante cu vatã mineralã ºi
cea de profile zincate", a adãugat
domnul Mistodinis.

"Piaþa localã de
acoperiºuri, evaluatã la
peste 200 de milioane
de euro, a crescut cu
10% în 2017"

Cifrele din prima parte a anului aratã
un trend încurajator ºi o evoluþie pozi-
tivã pe piaþa acoperiºurilor din þara
noastrã, conform oficialului Metigla,
care ne-a spus: "Aceastã piaþã, evalua-
tã la peste 200 de milioane de euro, a

înregistrat o creºtere de 10% în 2017
comparativ cu nivelul din 2016, con-
form Neomar, Metigla înregistrând
anul trecut un avans de 15%. Pentru
acest an estimãm o creºtere similarã".

Liviu Mistodinis susþine cã seg-
mentul rezidenþial a înregistrat o
dezvoltare semnificativã, calitatea ºi
inovaþia fiind principalele cerinþe ale
marilor investitori. "Dacã în anii tre-
cuþi ponderea cea mai mare o deþi-
neau renovãrile, anul acesta a cre-
scut numãrul autorizaþiilor de con-
struire ºi, implicit, cererile pe
segmentul de construcþii noi.

Pe segmentul industrial, datoritã
reglementãrilor din construcþii refe-
ritoare la rezistenþa certificatã la foc,
a crescut cererea pentru panouri
termoizolante. Conform Neomar,
valoarea pieþei panourilor termoizo-
lante a fost, în 2017, de aproximativ
110 milioane de euro. Pentru anul
2018, estimãm o creºtere de pânã la
5%", a menþionat Liviu Mistodinis.

Domnia sa afirmã cã piaþa acope-
riºurilor metalice în România este
una foarte dinamicã ºi extrem de
competitivã, iar gama de produse
specifice acestui sector este variatã,
numãrul investiþiilor fiind în creºtere.

"Acoperiºul metalic a devenit un
produs foarte popular, cu multiple
variante de profilare, materiale ºi cu-
lori, disponibil atât pe stoc, cât ºi la
comandã", ne-a declarat domnul
Mistodinis, menþionând: "Odatã cu
rebrandingul companiei prin trece-
rea de la Coilprofil la Metigla, anul
acesta am lansat douã profile noi de
þiglã metalicã în divizia Rezidenþial.

Profilul TECK, aflat în portofoliul
nostru din luna iulie, este un profil
modular care recreeazã aspectul
acoperiºului din ºindrilã, iar profilul
MIRA, disponibil începând cu luna
septembrie, este inspirat din arhi-

tectura mediteraneanã.
Sunt douã produse în tendinþe, re-

alizate din materie primã de calitate
superioarã, oþel structural cu grosi-
me peste 0,5 mm ºi protecþie de zinc
de minimum 275g/mp, mult peste
media pieþei, astfel asigurând o pe-
rioadã de utilizare îndelungatã a
acoperiºului METIGLA".

Cea mai mare cerere
de acoperiºuri, pe
segmentul rezidenþial

Segmentul rezidenþial, în speþã
acoperiºul metalic ºi gamele de pro-
duse adiacente (cum este sistemul
pluvial), rãmân motorul principal de
dezvoltare, fiind în continuã ascen-
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Metigla: "În acest moment, cel mai solicitat produs din
portofoliul nostru este þigla metalicã, în culoarea maro
închis mat. Se menþine în tendinþe ºi roºul viºiniu mat,
iar cumpãrãtorii îºi îndreaptã atenþia ºi cãtre alte
culori, precum gri închis ºi negru mat".

(continuare în pagina 24)



siune, cu o creºtere anualã de mini-
mum 5-10% în ultimii cinci ani, con-
form domnului Mistodinis, care pre-
cizeazã: "Acum, pe final de an 2018,
se observã însã o uºoarã reducere a
ritmului de creºtere. În acest mo-
ment, cel mai solicitat produs din
portofoliul nostru este þigla metali-
cã, în culoarea maro închis mat. Se
menþine în tendinþe ºi roºul viºiniu
mat, iar cumpãrãtorii îºi îndreaptã
atenþia ºi cãtre alte culori, precum
gri închis ºi negru mat. Clienþii care
îºi doresc un aspect deosebit al casei
opteazã pentru acoperiºul prefãlþuit,
care se adapteazã armonios atât

construcþiilor moderne, cât ºi reno-
vãrilor construcþiilor clasice".

Produsele Metigla sunt comerciali-
zate la nivel naþional prin distribui-
tori ºi dealeri, de la marile firme de
construcþii, recunoscute pe piaþã, ºi
pânã la micile echipe locale de mon-
tatori, cu o concentrare mai mare pe
judeþele din zonele de Sud, Centru ºi
Moldova.

Domnul Mistodinis ne-a spus: "Ori-
care ar fi specificul partenerului no-
stru, filosofia Metigla rãmâne aceeaºi,
ne concentrãm pe realizarea de par-
teneriate pe termen lung, iar promi-
siunea pentru clienþii noºtri rãmâne
aceeaºi - politica de standard bel-
gian, la care nu am renunþat în cei 18

ani de activitate pe piaþa din Româ-
nia. Produsele noastre asigurã în con-
tinuare o protecþie superioarã de
zinc, de minimum 275g/mp (dublã în
comparaþie cu valoarea medie din
piaþã, situatã între 140 ºi 225 g/mp),
ceea ce conferã sistemului de acope-
riº rezistenþã la coroziune ºi o duratã
de viaþã de peste 50 ani, în condiþii
normale de exploatare.

Mai mult decât atât, ne reinven-
tãm permanent, aducem tehnologii
noi pe piaþã, utilizãm materie primã
doar din surse certe ºi oferim servicii
adiacente produselor noastre: consi-
liere tehnicã ºi transport, astfel încât
sã eficientizãm ºi sã fluidizãm cola-
borarea cu partenerii noºtri".

Compania deþine, conform domnu-
lui Mistodinis, minimum 20% cotã de
piaþã în categoria produselor pentru
acoperiº cu protecþie superioarã, ce
respectã standardele germane, cu cel
puþin 275 grame de zinc/mp.

"Provocãrile fac parte
din activitatea noastrã
zilnicã"

"Provocãrile fac parte din activita-
tea noastrã zilnicã în aceastã indu-
strie", ne-a spus Liviu Mistodinis, ex-
plicând: "În primul rând, existã pro-
vocãri ce þin de dinamica pieþei:
creºterea cererii, dar ºi a ofertei,
creºterea preþului influenþatã de
fluctuaþia cursului valutar ºi deficitul
de forþã de muncã. De asemenea,
existã provocãri ce þin de menþine-
rea ºi creºterea numãrului de parte-
neri, diversificarea produselor ºi ser-
viciilor adiacente produselor (consi-
liere tehnicã, proiectare, transport
etc.) pânã la diferenþierea faþã de
concurenþã".
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Liviu Mistodinis: "Suntem o companie independentã ºi cu o
tradiþie din anul 1984 în Belgia, cu alte cuvinte activãm de
peste 34 de ani în piaþã, fiind specializaþi pe domeniul no-
stru de activitate, iar odatã cu procesul de rebranding ºi pre-
luarea denumirii celui mai puternic ºi de notorietate brand
din portofoliul nostru - METIGLA, suntem mai ambiþioºi ºi cu
planuri de a ne extinde la nivel internaþional.
În acest moment ne concentrãm pe modernizarea ºi automa-
tizarea companiei ºi a liniior de producþie proprii, aºadar rein-
vestim anual profitul companiei în aceste direcþii".

urmare din pagina 23

În 2018, Metigla a investit un milion de euro din cele ºase
prevãzute pânã în 2020. O sumã de

300.000 euro
a fost alocatã achiziþiei a trei roboþi industriali, de

provenienþã germanã. Anterior robotizãrii, mai mulþi
lucrãtori manipulau marfa, însã acum un singur operator

coordoneazã roboþii. "Intenþionãm sã investim cât mai
mult în partea de automatizare", spune Liviu Mistodinis.


