ADRIAN STANESCU, PROJECT MANAGER IMOBILIARIUM:

"Cumparatorii cantaresc
tot mai mult decizia
de a achizitiona o casa"

Gradul de atentie, de pregatire si
de informare al dezvoltatorilor imo-
biliari si al cumparatorilor prezenti la
targul Imobiliarium a crescut de la
prima editie si pana in prezent, este
de pdrere Adrian Stanescu, Project
Manager Imobiliarium.

Domnia sa ne-a declarat, in cadrul
unui interviu: "De la prima editie si
pand acum, pot spune cd pregatirea
dezvoltatorilor a crescut semnifica-
tiv, exponential, iar asta se observa
si din cum isi amenajeaza standurile
si cu ce vin pregatiti la eveniment,
dar si in randul vizitatorilor, care de-
vin mult mai curiosi si rabdatori, nu
se grabesc in a lua o decizie. Prefera
sa intre in cat mai multe detalii, sa
observe cat mai mult, sa afle cat mai
multe despre ansamblul sau imobi-
lul pe care il pot achizitiona pana sa

ia decizia finala".

Desi agentiile care monitorizeazd
piata de real estate spun cd in mo-
mentul acesta este o stagnare, cel
putin pe partea de pret si cerere,
domnul Stanescu considera ca, in
prezent, sunt cele mai multe locuin-
te noi date spre vanzare, iar dezvol-
tatorii fac tot posibilul ca sa ii atraga
pe cei interesati sa cumpere.

Reprezentantul Imobiliarium ne-a
mai spus, la momentul realizarii in-
terviului: "Piata imobiliara este in
dezvoltare, mai ales pe partea de re-
zidential, daca vorbim de numarul
ofertelor si al vanzarilor. S-au lansat
proiecte noi si se vor mai lansa, fiind
cateva foarte mari in plan pentru
anul viitor. Tn randul cumparétorilor,
este o oarecare tendinta de a obser-
va mai mult si de a prelungi termenul

in care iau decizia de a cumpadra. Am
observat cd cer mai multe detalii, dar
acesta este un termen pe care eu il
consider corect si precaut, mai ales
ca noi nu de mult am trecut printr-o
perioada mai putin fasta si din cauza
miscarilor socio-economice de pe
plan local si a evolutiei ROBOR si a
majorarii ratei inflatiei ori a diferitelor
declaratii din presa. Automat, toate
acestea il fac pe cumparator sau pe
vizitator sa se gandeasca de doua ori
inainte sé-si achizitioneze o casa. Este
natural si e bine sa existe aceasta ten-
dinta si este bine ca dezvoltatorii re-
actioneaza la ea".

Cumparatorii sunt dispusi sa pla-
teasca putin mai mult daca este vor-
ba nu neaparat despre o calitate mai
bung, dar, de cele mai multe ori, fata
de punctul de start de la care pleaca

0 persoand atunci cand fisi propune
sa faca o asemenea achizitie, finan-
ciar vorbind, bugetul setat initial
creste tocmai pentru ca ceea ce si-a
propus ba este putin mai scump, ba
este amplasat undeva intr-o zona
mai buna etc,, a explicat domnia sa.

Adrian Stanescu a precizat ca sunt,
insa, si situatii, mult mai putine la nu-
mar, in care oamenii prefera sa faca
rabat pe locatia cu care a plecat in
minte din start sau de la numarul de
camere, etaj etc., pentru a nu depasi
suma pe care si-au propus-o, expli-
cand: "In general, camenii mai adau-
ga putin ca sa isi ia ce isi doresc".
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