
Reporter: Ce rezultate financiare
aþi înregistrat în exerciþiul financiar
recent încheiat ºi care sunt estimã-
rile pentru urmãtorul an?

Vlad Stanislav: Am înregistrat o
cifrã de afaceri de 4,4 milioane de
euro la finele anului financiar iulie
2018-iulie 2019, în conformitate cu
creºterea de 10% previzionatã la
începutul exerciþiului fiscal. Pentru
anul financiar 2019/2020, GEZE
România are în plan consolidarea
rezultatelor obþinute în anul fi-
nanciar precedent, asigurând astfel
sustenabilitatea creºterilor atinse.

Reporter: Ce proiecte aþi finali-
zat, ce proiecte noi aþi contractat,
ce aveþi în derulare ºi care sunt par-
tenerii majori cu care lucraþi?

Vlad Stanislav: GEZE livreazã sis-
teme pentru segmentul de office,
retail, hotelier, industrial, logistic,
colaborând îndeaproape cu mai
multe companii de construcþii spe-
cializate, principalii dezvoltatori

prezenþi pe piaþã ºi majoritatea lan-
þurilor de supermarketuri active din
România.

Printre proiectele finalizate în de-
cursul anului financiar încheiat se
numãrã: Iulius Town Timiºoara,
Shopping City Timiºoara, Satu
Mare ºi Sibiu, dezvoltate de NEPI
Rockcastle, Globalworth Campus ºi
Renault, The Mark, Business Garden
Bucharest, The Bridge 1 ºi 2. Printre
proiectele în curs de desfãºurare se
numãrã: Hilton Garden Inn Oto-
peni, The Bridge 3, Globalworth
Campus 3, Blue Rose, Marriott Di-
mitrie Pompei.

Majoritatea proiectelor în care
suntem implicaþi sunt ample, fie
prin dimensiunea lor, prin comple-
xitatea soluþiilor sau prin numãrul
de locaþii care sunt active concomi-
tent.

Reporter: Ce produse/sisteme
noi aþi lansat în ultima perioadã, ce
aveþi în plan pentru anii viitori?

Vlad Stanislav: Cea mai impor-
tantã noutate a anului financiar
2018/2019 a fost reprezentatã de
lansarea uºilor rotative de mari di-
mensiuni, care a întãrit poziþiona-
rea GEZE ca un jucãtor solid pe
acest segment de piaþã.

În ceea ce priveºte gama uºilor
glisante automate, acest an finan-
ciar va fi marcat de introducerea
noului model GEZE ECdrive T2, suc-
cesorul celui mai bine vândut sis-
tem din piaþã, care va aduce cu sine
îmbunãtãþiri tehnice semnificative
ºi posibilitatea combinãrii cu noile
profile cu izolare termicã Gcprofile
Therm, destinate uºilor glisante.

Reporter: Cum a evoluat piaþa pe
care activaþi în prima jumãtate a lui
2019 ºi care sunt estimãrile pentru
întregul an?

Vlad Stanislav: Piaþa a înregis-
trat, în prima jumãtate a anului
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GEZE ROMÂNIA:

"Provocãrile în activitatea
noastrã vin, în principal,
din legislaþia învechitã ºi
incompletã"
(Interviu cu domnul Vlad Stanislav, Managing Director GEZE România)

Companii

l Compania ºi-a majorat cu 10% cifra de afaceri în anul
financiar încheiat în iulie 2019l Cea mai mare cerere pentru
produsele GEZE - pe segmentele de birouri ºi comercial
l Cea mai importantã noutate a exerciþiului financiar
2018/2019 a fost, pentru GEZE, lansarea uºilor rotative de
mari dimensiuni

(continuare în pagina 36)
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2019, o evoluþie stabilã, tendinþã
care, conform semnalelor primite
din partea clienþilor ºi a parteneri-
lor, va continua pânã la sfârºitul
anului calendaristic în curs.

Reporter: Care este, în prezent,
segmentul cu cea mai mare cerere
pe piaþa pe care activaþi ºi care este
zona cu cel mai mare potenþial în
viitor?

Vlad Stanislav: În prezent, seg-
mentele care înregistreazã cea mai
mare cerere de produse GEZE sunt
cele de birouri ºi comercial. Pe vii-
tor, pe lângã cele douã menþionate,
aºteptãm o creºtere ºi din partea
segmentelor hotelier ºi medical.

Reporter: Care sunt provocãrile
cele mai importante în domeniul în
care operaþi?

Vlad Stanislav: Dificultãþile
întâmpinate pe parcursul acestui
an au fost din nou legate de acuti-
zarea crizei forþei de muncã din
România. Efectele sunt atât directe,
fiindu-ne dificil sã gãsim noi colegi
care sã completeze echipa, cât ºi in-
directe, ºantierele în derulare con-
fruntându-se cu impredictibilitatea

generatã de variaþia cantitativã ºi
calitativã a forþei de muncã.

Provocãrile au venit în principal
din zona legislaþiei referitoare la
piaþa construcþiilor, aceasta fiind
una învechitã ºi incompletã. Ca
atare, ºi controlul exercitat de au-
toritãþi este sporadic ºi greu de
adaptat ultimelor tehnologii. Rezul-
tatul este penetrarea pieþei de cã-
tre produse ºi soluþii neconforme ºi
cu respectare parþialã a regle-
mentãrilor, care sunt comercializa-
te la preþuri sub nivelul sistemelor
corespunzãtoare.

Nu în ultimul rând, un aspect care
se leagã în general de nivelul gene-
ral al dezvoltãrii societãþii ºi econo-
miei, este cel al lipsei viziunii pe ter-
men lung, al ignorãrii aspectelor le-
gate de life-cycle cost ºi sustenabili-
tate.

Reporter: Cum vedeþi evoluþia
pieþei construcþiilor de la noi în anii
care vin ºi cum credeþi cã vor evo-
lua preferinþele consumatorilor?

Vlad Stanislav: Piaþa construcþii-
lor va fi în continuare legatã de ca-
drul instituþional, acþiunile statului
contribuind în mod direct ºi indi-
rect la buna sau slaba evoluþie a ac-

torilor din piaþã.
Fãcând însã abstracþie de influen-

þa statului, putem previziona cã, în
special piaþa clãdirilor de birouri se
va apropia în anii urmãtori de satu-
raþie (cel puþin în capitalã) ,
obligând dezvoltatorii ºi investitorii
sã sporeascã atractivitatea pentru
potenþialii clienþi. Ne bucurã însã sã
vedem cã tendinþele sunt deja vizi-
bile ºi prin alte metode în afarã de
scãderea chiriilor.

Amploarea pe care o câºtigã con-
ceptul de co-working va aduce pro-
babil modificãri ale modului de a
dezvolta proiectele, mobilitatea
scãzutã, mai ales în Bucureºti,
urmând sã îºi spunã ºi ea cuvântul.

De asemenea, explozia domeniu-
lui IT ºi influenþa tehnologiei asupra
generaþiilor tinere, vor avea o pu-
ternicã influenþã asupra introduce-
rii conceptului de smart building.

Reporter: Cum evolueazã piaþa
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Companii

üVlad Stanislav: "Reuºitele de business din
prezent se datoreazã creºterii segmentelor
de office ºi comercial, dar ºi a consolidãrii
parteneriatelor cu cei mai importanþi
dezvoltatori din þarã. Aceste aspecte ne
întãresc poziþia de lider ºi traseazã
abordãrile viitoare, bazate pe consultanþã
constantã pentru a atinge performanþe pe
termen lung pentru toate pãrþile implicate
în procesul de construcþie ºi, ulterior, de
exploatare a clãdirilor".



clãdirilor "verzi" în þara noastrã?
Vlad Stanislav: Numãrul ºi nive-

lul calitativ al clãdirilor "verzi" din
România se aflã, din fericire, în
creºtere. Cei implicaþi în concepe-
rea, implementarea ºi evaluarea
tehnologiilor de acest tip sunt din
ce în ce mai calificaþi, reuºind sã
ofere sisteme a cãror complexitate
este în creºtere. Ceea ce cu doi, trei
ani în urmã reprezenta un
"nice-to-have" a devenit astãzi un
"must-have".

Reporter: Ce investiþii aveþi în
plan pentru noul an fiscal? Ce
buget aþi planificat în acest sens?
Aveþi în vedere vreo investiþie pen-
tru extindere?

Vlad Stanislav: Pentru anul fi-
nanciar care tocmai începe, GEZE
România are în plan extinderea de-
pozitului pentru a putea acomoda
nivelul operaþional în creºtere. De
asemenea, intenþionãm lãrgirea
echipei prin atragerea de noi mem-

bri. Iar în anul 2021 este previziona-
tã ºi extinderea spaþiilor dedicate
birourilor.

Bugetele alocate acestor investiþii
se vor stabili atât în funcþie de evo-
luþia cifrei de afaceri, cât ºi a necesi-
tãþilor identificate.

Reporter: Continuaþi sã vã axaþi
pe creºtere organicã sau sunteþi in-
teresaþi de vreo achiziþie ori alianþã
cu altã companie?

Vlad Stanislav: GEZE este o com-
panie de familie care a mizat de-a
lungul existenþei sale pe creºterea
organicã.

Reporter: Vã mulþumesc!
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üÎnfiinþatã în 1863, compania GEZE GmbH
se numãrã printre cei mai prolifici
dezvoltatori ºi producãtori de sisteme de
acþionare a uºilor ºi ferestrelor ºi de
tehnologie de siguranþã.
În prezent, grupul deþine 32 de subsidiare
la nivel mondial ºi peste 3.000 de angajaþi.
În România, GEZE este prezentã din 2004,
funcþionând ca subsidiarã independentã
din anul 2010. GEZE oferã o gamã largã de
produse, formatã din sisteme de uºi auto-
mate - batante, glisante ºi rotative,
amortizoare, construcþii din sticlã,
instalaþii de evacuare a fumului ºi a
cãldurii (RWA), sisteme de siguranþã,
precum ºi sisteme de ferestre ºi de
ventilare.


