GEZE ROMANIA:

"Provocarilein activitatea
noastra vin, in principal,
din legislatia invechita si
incompleta”

(Interviu cu domnul Vlad Stanislav, Managing Director GEZE Romania)

® Compania si-a majorat cu 10% cifra de afaceri in anul
financiar incheiat in iulie 2019 ® Cea mai mare cerere pentru
produsele GEZE - pe segmentele de birouri si comercial

® Cea mai importanta noutate a exercitiului financiar
2018/2019 a fost, pentru GEZE, lansarea usilor rotative de

mari dimensiuni

Reporter: Ce rezultate financiare
ati inregistrat in exercitiul financiar
recent incheiat si care sunt estima-
rile pentru urmatorul an?

Vlad Stanislav: Am inregistrat o
cifra de afaceri de 4,4 milioane de
euro la finele anului financiar iulie
2018-iulie 2019, in conformitate cu
cresterea de 10% previzionata la
inceputul exercitiului fiscal. Pentru
anul financiar 2019/2020, GEZE
Romania are in plan consolidarea
rezultatelor obtinute in anul fi-
nanciar precedent, asigurand astfel
sustenabilitatea cresterilor atinse.

Reporter: Ce proiecte ati finali-
zat, ce proiecte noi ati contractat,
ce aveti in derulare si care sunt par-
tenerii majori cu care lucrati?

Vlad Stanislav: GEZE livreaza sis-
teme pentru segmentul de office,
retail, hotelier, industrial, logistic,
colaborand indeaproape cu mai
multe companii de constructii spe-
cializate, principalii dezvoltatori
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prezenti pe piata si majoritatea lan-
turilor de supermarketuri active din
Romania.

Printre proiectele finalizate in de-
cursul anului financiar incheiat se
numara: lulius Town Timisoara,
Shopping City Timisoara, Satu
Mare si Sibiu, dezvoltate de NEPI
Rockcastle, Globalworth Campus si
Renault, The Mark, Business Garden
Bucharest, The Bridge 1 si 2. Printre
proiectele in curs de desfasurare se
numard: Hilton Garden Inn Oto-
peni, The Bridge 3, Globalworth
Campus 3, Blue Rose, Marriott Di-
mitrie Pompei.

Majoritatea proiectelor in care
suntem implicati sunt ample, fie
prin dimensiunea lor, prin comple-
xitatea solutiilor sau prin numarul
de locatii care sunt active concomi-
tent.

Reporter: Ce produse/sisteme
noi ati lansat in ultima perioadd, ce
aveti in plan pentru anii viitori?

Vlad Stanislav: Cea mai impor-
tanta noutate a anului financiar
2018/2019 a fost reprezentata de
lansarea usilor rotative de mari di-
mensiuni, care a intdrit pozitiona-
rea GEZE ca un jucdtor solid pe
acest segment de piata.

In ceea ce priveste gama usilor
glisante automate, acest an finan-
ciar va fi marcat de introducerea
noului model GEZE ECdrive T2, suc-
cesorul celui mai bine vandut sis-
tem din piata, care va aduce cu sine
imbunatatiri tehnice semnificative
si posibilitatea combindrii cu noile
profile cu izolare termicd Geprofile
Therm, destinate usilor glisante.

Reporter: Cum a evoluat piata pe
care activati in prima jumatate a lui
2019 si care sunt estimarile pentru
intregul an?

Vlad Stanislav: Piata a inregis-
trat, in prima jumatate a anului

(continuare in pagina 36)




VLAD
STANISLAV:

- Pentru anul financiar care tocmai
incepe, GEZE Roménia are in plan
extinderea depozitului pentru a
putea acomoda nivelul
operational in crestere”.
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2019, o evolutie stabila, tendinta
care, conform semnalelor primite
din partea clientilor si a parteneri-
lor, va continua pana la sfarsitul
anului calendaristic in curs.

Reporter: Care este, in prezent,
segmentul cu cea mai mare cerere
pe piata pe care activati si care este
zona cu cel mai mare potential in
viitor?

Vlad Stanislav: In prezent, seg-
mentele care inregistreaza cea mai
mare cerere de produse GEZE sunt
cele de birouri si comercial. Pe vii-
tor, pe langd cele doud mentionate,
asteptam o crestere si din partea
segmentelor hotelier si medical.

Reporter: Care sunt provocarile
cele mai importante in domeniul in
care operati?

Vlad Stanislav: Dificultatile
intampinate pe parcursul acestui
an au fost din nou legate de acuti-
zarea crizei fortei de munca din
Romania. Efectele sunt atat directe,
fiindu-ne dificil sa gasim noi colegi
care sa completeze echipa, cat siin-
directe, santierele in derulare con-
fruntandu-se cu impredictibilitatea

-

5.
Usi GEZE Slimdrive

36| BURSA Constructiilor nr. 6 / 2019

generata de variatia cantitativa si
calitativa a fortei de munca.

Provocdrile au venit in principal
din zona legislatiei referitoare la
piata constructiilor, aceasta fiind
una invechita si incompleta. Ca
atare, si controlul exercitat de au-
toritati este sporadic si greu de
adaptat ultimelor tehnologii. Rezul-
tatul este penetrarea pietei de ca-
tre produse si solutii neconforme si
cu respectare partiala a regle-
mentdrilor, care sunt comercializa-
te la preturi sub nivelul sistemelor
corespunzdtoare.

Nu in ultimul rand, un aspect care
se leagad in general de nivelul gene-
ral al dezvoltarii societatii si econo-
miei, este cel al lipsei viziunii pe ter-
men lung, al ignordrii aspectelor le-
gate de life-cycle cost si sustenabili-
tate.

Reporter: Cum vedeti evolutia
pietei constructiilor de la noi in anii
care vin si cum credeti ca vor evo-
lua preferintele consumatorilor?

Vlad Stanislav: Piata constructii-
lor va fi in continuare legata de ca-
drul institutional, actiunile statului
contribuind in mod direct si indi-
rect la buna sau slaba evolutie a ac-

‘/ Vlad Stanislav: "Reusitele de business din
prezent se datoreazd cresterii segmentelor
de office si comercial, dar si a consolidarii
parteneriatelor cu cei mai importanti
dezvoltatori din tard. Aceste aspecte ne
intdresc pozitia de lider si traseazd
aborddrile viitoare, bazate pe consultantad
constantd pentru a atinge performante pe
termen lung pentru toate pdrtile implicate
in procesul de constructie si, ulterior, de
exploatare a cladirilor".

torilor din piata.

Facand insa abstractie de influen-
ta statului, putem previziona c4, in
special piata cladirilor de birouri se
va apropia in anii urmatori de satu-
ratie (cel putin in capitala),
obligand dezvoltatorii si investitorii
sa sporeasca atractivitatea pentru
potentialii clienti. Ne bucura insa sa
vedem ca tendintele sunt deja vizi-
bile si prin alte metode in afara de
scaderea chiriilor.

/

Amploarea pe care o castiga con-
ceptul de co-working va aduce pro-
babil modificari ale modului de a
dezvolta proiectele, mobilitatea
scazuta, mai ales in Bucuresti,
urmand sa isi spuna si ea cuvantul.

De asemenea, explozia domeniu-
lui IT si influenta tehnologiei asupra
generatiilor tinere, vor avea o pu-
ternicd influentd asupra introduce-
rii conceptului de smart building.

Reporter: Cum evolueaza piata
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se numdrd printre cei mai prolifici
dezvoltatori si producatori de sisteme de
actionare a usilor si ferestrelor si de
tehnologie de sigurantd.

In prezent, grupul detine 32 de subsidiare
la nivel mondial si peste 3.000 de angajati.
In Romdnia, GEZE este prezentd din 2004,
functiondnd ca subsidiard independentd
din anul 2010. GEZE oferd o gamd larga de
produse, formata din sisteme de usi auto-
mate - batante, glisante si rotative,
amortizoare, constructii din sticld,
instalatii de evacuare a fumului si a
cdldurii (RWA), sisteme de sigurantd,
precum si sisteme de ferestre si de
ventilare.

cladirilor "verzi" in tara noastra?

Vlad Stanislav: Numarul si nive-
lul calitativ al cladirilor "verzi" din
Romania se afla, din fericire, in
crestere. Cei implicati in concepe-
rea, implementarea si evaluarea
tehnologiilor de acest tip sunt din
ce in ce mai calificati, reusind sa
ofere sisteme a caror complexitate
este in crestere. Ceea ce cu doi, trei
ani in urma reprezenta un
"nice-to-have" a devenit astdzi un
"must-have".

Reporter: Ce investitii aveti in
plan pentru noul an fiscal? Ce
buget ati planificat in acest sens?
Aveti in vedere vreo investitie pen-
tru extindere?

Vlad Stanislav: Pentru anul fi-
nanciar care tocmai incepe, GEZE
Romania are in plan extinderea de-
pozitului pentru a putea acomoda
nivelul operational in crestere. De
asemenea, intentionam largirea
echipei prin atragerea de noi mem-
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bri. lar in anul 2021 este previziona-
ta si extinderea spatiilor dedicate
birourilor.

Bugetele alocate acestor investitii
se vor stabili atat in functie de evo-
lutia cifrei de afaceri, cat si a necesi-
tatilor identificate.

Reporter: Continuati sa va axati
pe crestere organica sau sunteti in-
teresati de vreo achizitie ori alianta
cu alta companie?

Vlad Stanislav: GEZE este o com-
panie de familie care a mizat de-a
lungul existentei sale pe cresterea
organica.

Reporter: Va mulfumesc!
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