
Materialele de construcþii
ecologice vor prinde din
ce în ce mai mult teren

(Interviu cu domnul Cosmin Rãileanu, CEO ºi fondator Vindem-ieftin.ro)

Reporter: De când activaþi pe
piaþa noastrã de profil?

Cosmin Rãileanu: Vindem-ief-
tin.ro este un concept unic în
România, ce a fost lansat în 2014
cu scopul de a revoluþiona co-
merþul clasic cu materiale de con-

strucþii. Modelul nostru de busi-
ness ilustreazã expresia celei mai
puternice revoluþii în domeniu
din ultimii 100 de ani.

Compania eliminã costurile
mari de logisticã, stocare ºi mani-
pulare multiplã ºi face direct legã-

tura dintre fabricã ºi clientul final,
fãrã ca produsele sã mai treacã
prin depozitele unui magazin de
bricolaj. Este o modificare radica-
lã a modelului de business consa-
crat, care în englezã se numeºte
disruption.

În cei nouã ani de activitate am
reuºit sã atragem peste 300 de
furnizori excepþionali ºi peste
75.000 de clienþi ce au scutit timp
ºi mai ales bani. Suntem singura
companie din România care vin-
de beton la cifã cu o reþea naþio-
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Un concept unic în România, lansat în anul 2014 cu scopul de a re-
voluþiona comerþul clasic cu materiale de construcþii, Vindem-ief-
tin.ro a încheiat anul 2022 cu o cifrã de afaceri de 15 milioane de
euro. "Planul nostru este sã atingem pragul de 100 de milioane de
euro în 2028. Practic, ne dorim sã ajungem la fiecare client ce

construieºte ºi sã îi fim alãturi la fiecare etapã", ne-a spus Cosmin
Rãileanu, CEO ºi fondator Vindem-ieftin.ro, în cadrul unui interviu.
În opinia acestuia, materialele de construcþii ecologice vor prinde
din ce în ce mai mult teren, aceastã piaþã fiind acum estimatã la
2% din totalul vânzãrilor de materiale de profil din þara noastrã.
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nalã de peste 100 staþii. Oferim
toatã gama de materiale de con-
strucþii: de la materiale pentru
structurã ºi fundaþie, învelitori ºi
sisteme complete pentru acope-
riº, termoizolaþii pânã la materiale
pentru finisajele interioare ºi ex-
terioare. Cumperi totul dintr-un
singur loc, de la prima cãrãmidã ºi
pânã la ultimul bec. Consultanþa
este mereu gratuitã pentru toþi
clienþii, indiferent dacã vor cum-
pãra sau nu de la noi.

Am încheiat anul 2022 cu o cifrã
de afaceri de 15 milioane de euro.
Planul nostru este sã atingem
pragul de 100 de milioane de
euro în 2028. Practic, ne dorim sã-
ajungem la fiecare client ce con-
struieºte ºi sã îi fim alãturi la fieca-
re etapã.

Reporter: Care sunt caracteri-
sticile specifice francizei ce stã la
baza activitãþii dumneavoastrã?

Cosmin Rãileanu: Depozit Vir-
tual este conceptul pe care l-am
lansat în urmã cu un an ºi jumata-
te ºi înlocuieºte cu succes clasicul
Depozit de materiale de con-
strucþii. Este o afacere la cheie de-
stinatã freelancerilor pasionaþi de
inovare, cu un cost de activare de
1190 euro. Cu alte cuvinte, depo-
zitul fizic care vinde acum mate-
riale de construcþii se va transfor-
ma în viitor în virtual. Depozitul
Virtual este singura francizã de
materiale de construcþii din Rom-

ânia care atrage cei mai remarca-
bili vânzãtori cu experienþã sub
umbrela brandului creat în nouã
ani de activitate.

Orice persoanã cu spirit antre-
prenorial ºi talent în vânzãri poa-
te deveni partener îºi poate stabi-
li singur marjele comerciale,
având doar un computer ºi un te-
lefon, are autonomie ºi libertatea
de a lucra de oriunde. Ideea a
avut un rãspuns puternic ºi, de la
zece astfel de depozite virtuale
plãnuite pentru 2022, au fost acti-
vate 30. În urmãtorii ani vom acti-
va 200 de depozite virtuale ºi
vom extinde conceptul în douã
þãri europene.

Reporter: Cum au primit con-
sumatorii acest tip de afacere?

Cosmin Rãileanu: Consumato-
rul final nu a fost afectat de acea-
stã schimbare. Noi am fãcut tran-
sferul meseriei de consultant an-
gajat, cãtre cea de Depozit Vir-
tual. Paºii, procedurile ºi fluxul de
lucru au rãmas neschimbate.
Clienþii au înþeles economia de
timp, importanþa consultanþei,
negocierea preþurilor ºi avantaje-
le comerþului online. Fiecare listã
de materiale trimisã de un client
este alocatã unui Depozit Virtual
cu care stabileºte detaliile, nego-
ciazã preþurile produselor în fun-
cþie de cantitate ºi de zona de li-
vrare, iar apoi rãmân în contact
pentru orice informaþie sau nevo-

ie ulterioarã. Depozitul Virtual
este locul unde clienþii câºtigã
bani, timp ºi beneficiazã de con-
sultanþã tehnicã de specialitate.

Reporter: Ce evoluþie are cere-
rea pe acest segment ºi din ce
zone vine aceasta cu preponde-
renþã?

Cosmin Rãileanu: Cei care au
preluat un Depozit Virtual au ex-
perienþã anterioarã în vânzãri, iar
unii chiar în domeniul în care acti-
vãm ºi noi. Cât despre consuma-
torul final, aceºtia vin din zone va-
riate, atât din România, cât ºi din
Europa.

Reporter: Care este profilul
clientului dumneavoastra?

Cosmin Rãileanu: Profilul clien-
tului ar putea fi ilustrat de persoa-
ne care construiesc (civil sau in-
dustrial) sau renoveazã ºi pentru
care transparenþa este importan-
tã.

Clienþii care apeleazã la noi eco-
nomisesc timp ºi bani. Nu mai
sunt nevoiþi sã alerge prin depo-
zite ºi hipermarketuri pentru a
gãsi cel mai bun preþ, ci pot co-
manda orice au nevoie din con-
fortul casei. Tot procesul se reali-

zeazã telefonic, iar marfa este li-
vratã direct din fabricã la adresa
clienþilor. În medie, un client
ajunge sã economiseascã chiar ºi
20% la o listã întreagã de materia-
le. Depinde foarte mult de canti-
tate, produs ºi stocurile furnizori-
lor din momentul respectiv.

Reporter: Ce diferenþe existã
între preþurile materialelor de
construcþii comercializate în mod
tradiþional ºi costurile materiale-
lor pe care le vindeþi dumneavoa-
strã (daca existã)?

Cosmin Rãileanu: În domeniul
materialelor nimeni nu are cel
mai bun preþ tot timpul. Existã
fluctuaþii mari de preþuri ºi stocu-
ri. De aceea noi sfãtuim clienþii ca
înainte sã achiziþioneze sã aibã în
faþã mereu minim trei oferte.

Cel puþin noi avem sute de
exemple când diferenþele între
oferte au fost ºi peste 25%, pen-
tru cã cei ce le vindeau se bazau
pe lipsa de experienþã a clienþilor
sau pe comoditatea lor. Suntem
într-o perioadã în care clienþii nu
îºi mai permit sã amestece într-o
lucrare manopera cu materialele,
pentru cã lipseºte transparenþa ºi
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"Depozit Virtual este conceptul pe care l-am
lansat în urmã cu un an ºi jumatate ºi
înlocuieºte cu succes clasicul Depozit de
materiale de construcþii. Este o afacere la
cheie destinatã freelancerilor pasionaþi de
inovare, cu un cost de activare de 1190 euro".
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aºa apar pierderile pentru benefi-
ciar.

Aºa cum am menþionat mai sus,
clienþii plãtesc doar preþul mate-
rialelor, nu ºi costurile de logisti-
cã, manipulare sau stocare care
se regãsesc în preþul de la raft al
unui depozit clasic. Preþurile va-
riazã în funcþie de cantitate ºi
zona de livrare ºi pot fi chiar ºi cu
10-15% mai ieftine comparativ cu
un depozit clasic.

Nu suntem un magazin online
chiar dacã activam online ºi aºa ar
pãrea. Preþurile noastre nu sunt
fixe, ci între douã variabile de mi-
nim ºi maxim, iar clientul lasã pe
site doar o listã cu materialele de

care este interesat sau doar etapa
la care este construcþia. Vânzarea
se va face cu un Depozit Virtual
cu care clientul poate negocia
preþul ºi condiþiile.

Suntem primul market network
din România, iar pentru noi cele
douã sloganuri "Vindem ieftin
pentru cã vindem mult" ºi "Vin-
dem mult pentru cã vindem ief-
tin" transmit clar direcþia pe care
ne-am ales-o în aceastã piaþã.

Reporter: Cum apreciaþi evolu-
þia pieþei construcþiilor?

Cosmin Rãileanu: Scumpirile
din ultimul an s-au reflectat inclu-
siv în preþurile apartamentelor,
iar dorinþa de accesare a unui cre-
dit imobiliar pe 30 de ani s-a di-
minuat considerabil. Prin urmare,
vom asista la o încetinire a pieþei
imobiliare atât din punct de ve-
dere al ºantierelor deschise, pro-
iectelor livrate, dar ºi al tranzacþii-
lor.

Reporter: Ce tendinþe existã în
piaþa pe care activaþi?

Cosmin Rãileanu: Materialele
de construcþii ecologice vor prin-

de din ce în ce mai mult teren. În
România, aceastã piaþã este esti-
matã la 2% din totalul vânzãrilor
de materiale de profil. Cifra este
în continuã creºtere, producãtorii
din domeniu urmãrind cu interes
dezvoltarea de produse ºi soluþii
eco-friendly, ceea ce va duce la o
dublare a ponderii vânzãrii de
produse ecologice pânã la finele
anului 2024. Cele mai vândute
materiale de construcþii ecologi-
ce au fost vata din lânã de oaie,
cãrãmida eco, vopseaua lavabilã
sau linoleumul biodegradabil.

Reporter: Credeþi cã urmeazã o
nouã crizã în domeniu?

Cosmin Rãileanu: În virtutea si-
tuatiei create de razboi, asistãm
în ultima perioadã la o calmare a
preþurilor în piaþã, acest lucru
fiind datorat prin faptul cã impor-
tatorii români ºi-au mutat intere-
sul cãtre zone industriale din
Orientul Apropiat, astfel cã defici-
tul de materie primã ºi materiale
de construcþii a reuºit sã fie aco-
perit prin importurile din aceasta
zonã.

Reporter: Cum vedeþi perspec-

tivele sectorului?
Cosmin Rãileanu: Oamenii au

devenit mai interesaþi de constru-
irea caselor în regie proprie decât
de achiziþia unui apartament cu
douã camere printr-un credit pe
30 de ani. Astfel de proiecte vor
lua avânt în perioada urmãtoare.
Visul oricãrui om este sã aibã o
casã ºi o grãdinã, iar cei mai mulþi
urmeazã lanþul clasic: chirie, apar-
tament, casã. Pe fondul scumpiri-
lor din segmentul rezidenþial,
clienþii sunt tot mai tentaþi sã îºi
construiascã propria casã pe
pãmânt, încurajaþi de altfel ºi de
sistemul de lucru hibrid în care nu
mai este atât de necesarã o pre-
zenþã la birou.

Reporter: Mulþumesc!
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"Cele mai vândute
materiale de
construcþii
ecologice au fost
vata din lânã de
oaie, cãrãmida
eco, vopseaua
lavabilã sau
linoleumul
biodegradabil".
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