Materialele de constructii

ecologice vor prir
ce in ce mai mult’

de din
eren

(Interviu cu domnul Cosmin Raileanu, CEO si fondator Vindem-ieftin.ro)

Un concept unicin Romdnia, lansat in anul 2014 cu scopul de a re-
volutiona comertul clasic cu materiale de constructii, Vindem-ief-
tin.ro a incheiat anul 2022 cu o cifrd de afaceri de 15 milioane de
euro. "Planul nostru este sé atingem pragul de 100 de milioane de
euro in 2028. Practic, ne dorim sd ajungem la fiecare client ce

construieste si sa ii fim aldturi la fiecare etapa", ne-a spus Cosmin
Rdileanu, CEO sifondator Vindem-ieftin.ro, in cadrul unuiinterviu.
In opinia acestuia, materialele de constructii ecologice vor prinde
din ce in ce mai mult teren, aceastd piatd fiind acum estimatd la
2% din totalul vanzdrilor de materiale de profil din tara noastrd.

Reporter: De cand activati pe
piata noastra de profil?

Cosmin Raileanu: Vindem-ief-
tin.ro este un concept unic in
Romania, ce a fost lansat in 2014
cu scopul de a revolutiona co-
mertul clasic cu materiale de con-

structii. Modelul nostru de busi-
ness ilustreaza expresia celei mai
puternice revolutii in domeniu
din ultimii 100 de ani.

Compania elimina costurile
mari de logistica, stocare si mani-
pulare multipla si face direct lega-

tura dintre fabrica si clientul final,
fara ca produsele sa mai treaca
prin depozitele unui magazin de
bricolaj. Este o modificare radica-
Id a modelului de business consa-
crat, care in engleza se numeste
disruption.

In cei noua ani de activitate am
reusit sa atragem peste 300 de
furnizori exceptionali si peste
75.000 de clienti ce au scutit timp
si mai ales bani. Suntem singura
companie din Romania care vin-
de beton la cifa cu o retea natio-
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COSMIN
RAILEANU:

"Materialele de
constructii ecologice vor
prinde din ce in ce mai
mult teren. In Romania,
aceasta piata este
estimata la 2% din
totalul vanzarilor de
materiale de profil".
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nald de peste 100 statii. Oferim
toata gama de materiale de con-
structii: de la materiale pentru
structura si fundatie, invelitori si
sisteme complete pentru acope-
ris, termoizolatii pana la materiale
pentru finisajele interioare si ex-
terioare. Cumperi totul dintr-un
singur loc, de la prima caramida si
pana la ultimul bec. Consultanta
este mereu gratuita pentru toti
clientii, indiferent daca vor cum-
para sau nu de la noi.

Am incheiat anul 2022 cu o cifra
de afaceri de 15 milioane de euro.
Planul nostru este sa atingem
pragul de 100 de milioane de
euro in 2028. Practic, ne dorim sa-
ajungem la fiecare client ce con-
struieste si sa fi fim alaturi la fieca-
re etapa.

Reporter: Care sunt caracteri-
sticile specifice francizei ce sta la
baza activitatii dumneavoastra?

Cosmin Raileanu: Depozit Vir-
tual este conceptul pe care l-am
lansat in urma cu un an si jumata-
te si inlocuieste cu succes clasicul
Depozit de materiale de con-
structii. Este o afacere la cheie de-
stinata freelancerilor pasionati de
inovare, cu un cost de activare de
1190 euro. Cu alte cuvinte, depo-
zitul fizic care vinde acum mate-
riale de constructii se va transfor-
ma in viitor in virtual. Depozitul
Virtual este singura franciza de
materiale de constructii din Rom-

ania care atrage cei mai remarca-
bili vanzatori cu experienta sub
umbrela brandului creat in noua
ani de activitate.

Orice persoana cu spirit antre-
prenorial si talent in vanzari poa-
te deveni partener isi poate stabi-
li singur marjele comerciale,
avand doar un computer si un te-
lefon, are autonomie si libertatea
de a lucra de oriunde. Ideea a
avut un raspuns puternic si, de la
zece astfel de depozite virtuale
planuite pentru 2022, au fost acti-
vate 30. In urmatorii ani vom acti-
va 200 de depozite virtuale si
vom extinde conceptul in doua
tari europene.

Reporter: Cum au primit con-
sumatorii acest tip de afacere?

Cosmin Raileanu: Consumato-
rul final nu a fost afectat de acea-
sta schimbare. Noi am facut tran-
sferul meseriei de consultant an-
gajat, catre cea de Depozit Vir-
tual. Pasii, procedurile si fluxul de
lucru au ramas neschimbate.
Clientii au inteles economia de
timp, importanta consultantei,
negocierea preturilor si avantaje-
le comertului online. Fiecare lista
de materiale trimisa de un client
este alocata unui Depozit Virtual
cu care stabileste detaliile, nego-
ciaza preturile produselor in fun-
ctie de cantitate si de zona de li-
vrare, iar apoi raman in contact
pentru orice informatie sau nevo-

"Depozit Virtual este conceptul pe care I-am
lansat in urmd cu un an si jumatate si
inlocuieste cu succes clasicul Depozit de
materiale de constructii. Este o afacere la
cheie destinatd freelancerilor pasionati de
inovare, cu un cost de activare de 1190 euro”.

ie ulterioara. Depozitul Virtual
este locul unde clientii castiga
bani, timp si beneficiazd de con-
sultanta tehnica de specialitate.

Reporter: Ce evolutie are cere-
rea pe acest segment si din ce
zone vine aceasta cu preponde-
renta?

Cosmin Raileanu: Cei care au
preluat un Depozit Virtual au ex-
perienta anterioard in vanzari, iar
unii chiar in domeniul in care acti-
vam si noi. Cat despre consuma-
torul final, acestia vin din zone va-
riate, atat din Romania, cat si din
Europa.

Reporter: Care este profilul
clientului dumneavoastra?

Cosmin Raileanu: Profilul clien-
tului ar putea fiilustrat de persoa-
ne care construiesc (civil sau in-
dustrial) sau renoveaza si pentru
care transparenta este importan-
ta.

Clientii care apeleaza la noi eco-
nomisesc timp si bani. Nu mai
sunt nevoiti sa alerge prin depo-
zite si hipermarketuri pentru a
gasi cel mai bun pret, ci pot co-
manda orice au nevoie din con-
fortul casei. Tot procesul se reali-
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zeazad telefonic, iar marfa este li-
vrata direct din fabrica la adresa
clientilor. In medie, un client
ajunge sa economiseasca chiar si
20% la o lista intreaga de materia-
le. Depinde foarte mult de canti-
tate, produs si stocurile furnizori-
lor din momentul respectiv.

Reporter: Ce diferente exista
intre preturile materialelor de
constructii comercializate in mod
traditional si costurile materiale-
lor pe care le vindeti dumneavoa-
stra (daca exista)?

Cosmin Raileanu: in domeniul
materialelor nimeni nu are cel
mai bun pret tot timpul. Exista
fluctuatii mari de preturi si stocu-
ri. De aceea noi sfatuim clientii ca
fnainte sa achizitioneze sd aiba in
fata mereu minim trei oferte.

Cel putin noi avem sute de
exemple cand diferentele intre
oferte au fost si peste 25%, pen-
tru ca cei ce le vindeau se bazau
pe lipsa de experientad a clientilor
sau pe comoditatea lor. Suntem
intr-o perioada in care clientii nu
isi mai permit sa amestece intr-o
lucrare manopera cu materialele,
pentru ca lipseste transparenta si
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asa apar pierderile pentru benefi-
ciar.

Asa cum am mentionat mai sus,
clientii platesc doar pretul mate-
rialelor, nu si costurile de logisti-
ca, manipulare sau stocare care
se regasesc in pretul de la raft al
unui depozit clasic. Preturile va-
riaza in functie de cantitate si
zona de livrare si pot fi chiar si cu
10-15% mai ieftine comparativ cu
un depozit clasic.

Nu suntem un magazin online
chiar daca activam online si asa ar
parea. Preturile noastre nu sunt
fixe, ci intre doua variabile de mi-
nim si maxim, iar clientul lasa pe
site doar o lista cu materialele de

]

"Cele mai vandute
materiale de
constructii
ecologice au fost
vata din land de
oaie, cdrdmida
eco, vopseaua
lavabild sau
linoleumul
biodegradabil.
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care este interesat sau doar etapa
la care este constructia. Vanzarea
se va face cu un Depozit Virtual
cu care clientul poate negocia
pretul si conditiile.

Suntem primul market network
din Romania, iar pentru noi cele
douad sloganuri "Vindem ieftin
pentru ca vindem mult" si "Vin-
dem mult pentru ca vindem ief-
tin" transmit clar directia pe care
ne-am ales-o in aceasta piata.

Reporter: Cum apreciati evolu-
tia pietei constructiilor?

Cosmin Raileanu: Scumpirile
din ultimul an s-au reflectat inclu-
siv in preturile apartamentelor,
iar dorinta de accesare a unui cre-
dit imobiliar pe 30 de ani s-a di-
minuat considerabil. Prin urmare,
vom asista la o incetinire a pietei
imobiliare atat din punct de ve-
dere al santierelor deschise, pro-
iectelor livrate, dar si al tranzactii-
lor.

Reporter: Ce tendinte exista in
piata pe care activati?

Cosmin Raileanu: Materialele
de constructii ecologice vor prin-

de din ce in ce mai mult teren. In
Romania, aceasta piata este esti-
mata la 2% din totalul vanzarilor
de materiale de profil. Cifra este
n continua crestere, producatorii
din domeniu urmarind cu interes
dezvoltarea de produse si solutii
eco-friendly, ceea ce va duce la o
dublare a ponderii vanzarii de
produse ecologice pana la finele
anului 2024. Cele mai vandute
materiale de constructii ecologi-
ce au fost vata din 1ana de oaie,
caramida eco, vopseaua lavabila
sau linoleumul biodegradabil.

Reporter: Credeti ca urmeaza o
noua criza in domeniu?

Cosmin Raileanu: in virtutea si-
tuatiei create de razboi, asistam
in ultima perioada la o calmare a
preturilor in piatd, acest lucru
fiind datorat prin faptul ca impor-
tatorii romani si-au mutat intere-
sul cdtre zone industriale din
Orientul Apropiat, astfel ca defici-
tul de materie prima si materiale
de constructii a reusit sa fie aco-
perit prin importurile din aceasta
zona.

Reporter: Cum vedeti perspec-

tivele sectorului?

Cosmin Raileanu: Oamenii au
devenit mai interesati de constru-
irea caselor in regie proprie decat
de achizitia unui apartament cu
doua camere printr-un credit pe
30 de ani. Astfel de proiecte vor
lua avant in perioada urmatoare.
Visul oricarui om este sa aiba o
casa si o gradina, iar cei mai multi
urmeaza lantul clasic: chirie, apar-
tament, casa. Pe fondul scumpiri-
lor din segmentul rezidential,
clientii sunt tot mai tentati sa isi
construiasca propria casa pe
pamant, incurajati de altfel si de
sistemul de lucru hibrid in care nu
mai este atat de necesara o pre-
zenta la birou.

Reporter: Multumesc!




