'S-a tras frana de mana
N anumite segmente

din constructii

(Interviu cu Dragos Vlagali, directorul general al Bauindustry DC)

Desi nu se poate vorbi despre o crizd in domeniul imobiliar, cel
putin nu una asemdnadtoare celei din 2008, totusi sunt anumite
segmente din constructii unde s-a tras frdna de mand, este de
pdrere Dragos Vlagali, directorul general al Bauindustry DC,
care-si exprimd credinta cd abilitatea jucdtorilor din acest sec-
torilva salva de la un colaps.

"Daca Guvernul continud in sensul modificdrii taxelor care vor

impacta si domeniul constructiilor, atunci finalul de an nu va
ardta tocmai bine. Md astept la crearea de panica in randul ju-
cdtorilor din industrie si implicit la cresteri de preturi si probabil
la punerea pe hold a anumitor proiecte, fapt care nu va ajuta
economia din Romania", ne-a transmis Dragos Vlagali, in ca-
drul unui interviu. Compania pe care o conduce, Bauindustry
DC, activeazd in piata distribuitiei de materiale de constructii.
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Reporter: INS a publicat situatia
autorizatiilor de construire din
prima jumatate a anului, numarul
acestora scdzand cu aproape
25%. Cum se simte acest trend in
piata materialelor de constructii?

Dragos Vlagali: Analizand, prin
comparatie, statistica oferita pu-
blicului de catre INS si realitatea
din piata de constructii, am ob-
servat o diminuare a cererii veni-
te din partea dezvoltatorilor imo-
biliari inca de la inceputul acestui
an. Observand trendul finalului
de an 2022, ne-am adaptat politi-
ca de vanzari si ne-am dezvoltat
divizia online prin lansarea, in
luna februarie a acestui an, a ma-
gazinului www.platformadecon-
structii.ro, accesand astfel consu-
matorul casnic, micii meseriasi,
proiectantii, arhitectii etc. De ase-
menea, am investit foarte mult si
in diversificarea clientilor B2B pe
care i-am atras din zona construc-
torilor si arhitectilor care au pro-
iecte in retail, scoli si spitale, hote-
luri, crame etc. Nu trebuie sa ui-
tam insa ca proiectele reziden-
tiale incepute in anii trecuti au

continuat, totusi, reprezentand
pentru noi un segment inca im-
portant pe care ni-l dorim sa re-
vina in prim-plan cu forta anilor
trecuti.

Reporter: Considerati ca acesta
este inceputul unei crize in do-
meniu?

Dragos Vlagali: Nu putem vor-
bi despre o criza in domeniul
imobiliar, cel putin nu una ase-
mandtoare celei din 2008. S-a tras
frana de mana pe anumite seg-
mente din domeniul constructii-
lor, dar am credinta ca abilitatea
jucatorilor din acest domeniu il
va salva de la un colaps. Este ade-
vdrat ca si taxele despre care vor-
besc guvernantii, creditele imobi-
liare atat de greu de accesat, fluc-
tuatiile pe zona preturilor mate-
rialelor de constructii si, nu in ulti-
mul rand, instabilitatea sociala,
datorata totusi razboiului de la
granita, sunt factori care afectea-
zd domeniul in care compania
noastra BAUINDUSTRY DC, acti-
veaza. Noi suntem foarte atenti

(continuare in pagina 5)



(urmare din pagina 4)

cu cheltuielile, incercam sa ne pas-
tram clientii si partenerii, ba mai
mult, permanent investim in noi
produse de tip private label care
sa ne ofere o versatilitate si o po-
zitie sigurd in piata in care acti-
vam. Nu vreau sa cred ca toate
celelalte zone in care inca se mai
investeste nu vor putea tine pe li-
nia de plutire acest domeniu al
constructiilor, care are o pondere
importanta in economia Roma-
niei pe toate planurile ei.

Reporter: Cum au evoluat pre-
turile din sectorul materialelor de
constructii, in primele sapte luni
ale acestui an?

Dragos Vlagali: Anul a debutat
cu majordri de preturi pentru toa-
te tipurile de materiale de con-
structii. Acest fapt a determinat o
contractare a pietei si 0 scadere a
vanzarilor si pe fondul unui dome-
niu rezidential deja slabit. Vazand
efectul maririlor de preturi, produ-
catorii de materiale de constructie
si-au regandit politica si au ince-
put sa reduca din preturi la anu-
mite produse, sa apeleze la cam-
panii promotionale, tocmai pen-
tru a nu pierde clientii. In ceea ce
ne priveste, am incercat sa pa-
stram cat mai scazute preturile, sa

negociem cu partenerii in asa ma-
nierd incat sa nu punem presiune
atat de mare pe bugetul clientilor
nostri care, mai ales pe segmentul
B2B, sunt deja clienti fideli cu care
lucrdm inca de la inceput si pe
care dorim sa i sprijinim, deoare-
ce acest domeniu nu poate exista
in absenta unuia dintre jucatori
(proiectant/arhitect-investi-
tor-constructor/meserias-distribu-
itor de materiale de constructie).

Reporter: Dinspre ce segment
vin cele mai multe solicitari (biro-
uri, rezidential, industrial, comer-
cial)?

Dragos Vlagali: Daca ar fi sa fa-
cem un top al vanzarilor pe care
BAUINDUSTRY DC le-a avut in
2023, in primele opt luni, acesta
ar arata in felul urmator:

Locul 1- domeniul retail;

Locul 2 - domeniul rezidential
(ansambluri rezidentiale incepute
n anii trecuti);

Locul 3 - domeniul constructii-
lor apartinand persoanelor fizice
(prin intermediul magazinului
nostru online www.platformade-
constructii.ro);

Locul 4 - domeniul reabilitarilor
(scoli, gradinite, spitale, drumuri
etc);

Locul 5 - domeniul industrial.

Reporter: Cum au evoluat

vanzdrile in aceasta perioada si ce
tendinte sunt in piata, atat din
partea cererii, cat si in ceea ce pri-
veste oferta?

Dragos Vlagali: Pentru
BAUINDUSTRY DC, primele opt
luni ale anului 2023 au adus
cresteri ale vanzarilor cu 35% com-
parativ cu 2022. In ceea ce priveste
tendintele, noi investim foarte mult
in zona de inovatii si de aceea per-
manent ne imbunatatim oferta cu
materiale noi, inovative create spe-
cial sa usureze munca constructori-
lor din Romania. Astfel, am adus,
incad de la inceputul anului, din
Germania, in regim de private la-
bel, o folie extensibild/fixa BAUPro-
tekt, care pastreaza suprafetele cu-
rate in timpul vopsirii venind astfel
ca o alternativa la folia de plastic li-
pita cu bandad adeziva care lasa
urme atunci cand este desprinsa,
creand astfel neplaceri atat con-
structorilor, cat si beneficiarilor.
Pastrand aceeasi directie de busi-
ness, ne marim permanent gama
de produse, studiem producatorii
din Europa pentru a veni cu produ-
se revolutionare si suntem deschisi
la parteneriate, tocmai de aici vine
avantajul nostru competitiv. Am
observat de asemenea cd, consu-
matorul roman vrea si alege pro-
duse care sunt mai usor de folosit,

chiar dacad platesc uneori mai mult.
Ba mai mult, constatam ca se dez-
volta interesant zona vanzarilor
online pe segmentul cumparato-
rului casnic (persoane fizice, mese-
riasi).

Reporter: Care sunt perspecti-
vele pietei de profil?

Dragos Vlagali: Daca Guvernul
continua in sensul modificarii ta-
xelor care vor impacta si dome-
niul constructiilor, atunci finalul
de an nu va arata tocmai bine. Ma
astept la crearea de panica in
randul jucatorilor din industrie si
implicit la cresteri de preturi si
probabil la punerea pe hold a
anumitor proiecte, fapt care nu
va ajuta economia din Romania.
Am, insa, credinta ca orice s-ar
intampla in sectorul taxelor, noi,
antreprenorii vom reusi sa
depdsim si aceastd provocare
pentru a continua dezvoltarea
inceputd in anii pre-pandemici.
Intr-o formulad corectd, in care
aceste taxe nu vor intra in vigoa-
re, ma astept sa nu inregistram
cresteri de preturi ale materiale-
lor de constructii pana la finalul
anului, iar cererea sa creasca.

Reporter: Multumesc!
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