
Homplex ia în calcul
extinderea în
Europa de Est

(Interviu cu Bogdan Panainte, CEO ºi confondator Homplex)

Reporter: În ce constã caracte-
rul de smart al produselor Hom-
plex?

Bogdan Panainte: Portofoliul
Homplex este compus din peste
1.500 de produse ºi echipamente
moderne ºi în jur de 100.000 de
repere pe stoc, toate respectând
cele mai înalte standarde de cali-
tate. Multe dintre acestea sunt
dezvoltate ºi produse direct de
Homplex, iar altele sunt atent se-
lectate pentru a completa porto-
foliul brandului, toate fiind desti-

nate infrastructurilor de gaz, apã
ºi energie.

Fondatã în 2013, Homplex a
evoluat în zece ani, trecând de la
a fi un simplu distribuitor de ter-
mostate ºi detectoare de gaz la a
deveni un producãtor, furnizor ºi
integrator de soluþii smarthome
ºi echipamente inovative pentru
industriile de gaz ºi de apã. Com-
pania a investit în ultimii cinci ani
peste un million de euro pentru a
dezvolta ºi a oferi pieþei locale
soluþii inovatoare de control ºi

eficienþã energeticã la preþuri ac-
cesibile ºi cu raport optim calita-
te-preþ. În cazul produselor pro-
prii, dezvoltãm totul, începând
de la proiect ºi matriþe pânã la
soluþiile software. Aºa cum am
mai menþionat, anul trecut, de
exemplu, compania a lansat pe
piaþa localã primul sãu termostat
smart, care poate fi comandat
prin internet.

Reporter: Observaþi o creºtere
a gradului de educaþie a consu-
matorilor pe domeniul smart
home?

Bogdan Panainte: Dispozitive-
le smart home, cum ar fi asisten-
þii vocali, termostatele inteligen-
te, camerele de supraveghere ºi
sistemele de iluminat, au devenit
din ce în ce mai populare ºi acce-
sibile pe piaþã. Aceastã creºtere a
ofertei a expus consumatorii la
tehnologii ºi concepte noi, deter-
minându-i sã caute informaþii ºi
sã înþeleagã cum sã foloseascã
aceste produse. Consumatorii au
acces acum la o multitudine de
resurse online, inclusiv site-uri
web, forumuri ºi canale de social
media ºi asistenþi vocali celebri

dedicate smart home-ului. Pe
mãsurã ce tot mai mulþi oameni
au început sã integreze dispoziti-
ve smart home în casele lor, au
crescut ºi preocupãrile legate de
securitatea acestor dispozitive. În
ansamblu, aceºti factori au con-
tribuit la o mai mare educaþie a
consumatorilor în ceea ce pri-
veºte avantajele ºi riscurile aso-
c iate cu tehnologi i le smart
home.

Reporter: Cum au evoluat
vânzãrile din domeniu, în ultima
perioadã?

Bogdan Panainte: În general,
vânzãrile de termostate inteli-
gente au înregistrat o creºtere
semnificativã în ultimii ani, ali-
mentatã de interesul crescut al
consumatorilor pentru casele in-
teligente ºi pentru eficienþa
energeticã. Consumatorii au
început sã adopte tot mai rapid
termostatele inteligente, pe mã-
surã ce tehnologiile s-au dezvol-
tat ºi au devenit mai accesibile
din punct de vedere financiar.
Termostatele inteligente au de-
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Homplex, producãtor, furnizor ºi integrator de soluþii smarthome ºi
echipamente inovative pentru industriile de gaz ºi de apã, ia în calcul
extinderea în Europa de Est, dupã cum n-a spus Bogdan Panainte,
CEO ºi confondator al companiei. Acesta ne-a transmis, printre altele:
"Dispozitivele smart home, cum ar fi asistenþii vocali, termostatele in-
teligente, camerele de supraveghere ºi sisteme de iluminat, au deve-
nit din ce în ce mai populare ºi accesibile pe piaþã. Aceastã creºtere a
ofertei a expus consumatorii la tehnologii ºi concepte noi, deter-
minându-i sã caute informaþii ºi sã înþeleagã cum sã foloseascã

aceste produse. Pe mãsurã ce tot mai mulþi oameni au început sã in-
tegreze dispozitive smart home în casele lor, au crescut ºi preocupãri-
le legate de securitatea acestor dispozitive".
Homplex a înregistrat o creºtere a cifrei de afaceri de 20%, în primele
opt luni ale acestui an comparativ cu aceeaºi perioadã din 2022, ºi
ºi-a propus sã încheie anul cu o creºtere de 25% faþã de anul trecut,
dupã cum ne-a spus Bogdan Panainte: "Ne aºteptãm la o creºtere a
afacerilor de pânã la 41 de milioane lei, de la 32,5 milioane lei, cât am
înregistrat în 2022".
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venit o opþiune popularã pentru
persoanele care doresc sã-ºi au-
tomatizeze sistemele de încãlzire
ºi rãcire. De asemenea, consuma-
torii sunt din ce în ce mai intere-
saþi de soluþiile care pot ajuta la
reducerea amprentei de carbon
ºi la economisirea banilor.

Pe de altã parte, preocupãrile
tot mai mari privind securitatea
locuinþelor ºi a mediului de lucru,
au fãcut ca mulþi oameni sã îºi
doreascã sisteme de securitate
inteligente, respectiv detectoare
de gaz inteligente. Acest lucru a
condus la o creºtere a cererii
pentru astfel de produse. Tehno-
logia din spatele detectoarelor
de gaz inteligente a continuat sã
se dezvolte, oferind caracteristici
mai avansate ºi mai precise. ªi re-
glementãrile privind siguranþa la
nivel local ºi naþional ºi-au spus
cuvântul, influenþând cererea ºi
oferta de detectoare de gaz inte-
ligente. O preocupare tot mai
mare pentru mediul înconjurãtor
a stimulat, de asemena, cererea
pentru detectoare de gaz inteli-
gente care sã ajute la prevenirea
scurgerilor de gaz ºi a altor inci-
dente care pot avea un impact
negativ asupra mediului.

Reporter: În ce masura s-a di-
versificat oferta pe acest seg-
ment?

Bogdan Panainte: Homplex a
lansat în 2013 în România primul
termostat cu display in limba
românã (DG908) extinzând astfel
portofoliul existent de termosta-
te programabile. În 2014, Hom-

plex a fost pionier în piaþa din
România prin introducerea pri-
mului call center dedicat produ-
selor Homplex. În 2015, Homplex
a devenit distribuitor acreditat în
România al produselor AGRU
Kunststofftechnik GmbH (Au-
stria) ºi a propus proiectelor rom-
âneºti de infrastructurã, gaz ºi
apã fitinguri PE-100RC de o cali-
tate superioarã, rezistente la fisu-
ri, injectate sau cu electrofuziu-
ne, precum coturi, teuri, ºei, re-
ducþii, capace, mufe ºi multe al-
tele. În anul 2016, Homplex a fost
autorul unei soluþii care permite
simplificarea sistemului de alar-
mã, eliminând nevoia de staþii de
alarmã, module suplimentare
sau reþele complexe de conexiu-

ni. Inovaþia continuã în 2017 cu
primul centralizator pentru de-
tectoarele de gaz metan radio,
primul Finder radio, o soluþie
care extinde funcþionalitatea de-
tectoarelor de gaze radio prin
monitorizarea simultanã a zeci, ºi
posibil sute de detectoare în pa-
ralel. În 2020 s-a lansat prima firi-
dã de gaz din materiale compozi-
te produsã de o companie din
România. În 2022, apare Hom-
plex NX1: Primul termostat inteli-
gent produs de o companie rom-
âneascã. În strânsã legãturã cu
beneficiarii produselor noastre ºi
tendinþelor tehnologice, am
adoptat universul IoT, primul pas
fiind deja fãcut. Diversificarea ga-
mei de detectoare continuã cu
noi modele ºi anul acesta prin
lansarea detectoarelor cu control
multiplu - seria HDX ce pot fi in-
tegrate în sisteme BMS sau Dou-
ble Control cu declanºare dublã
12 / 230V, extinderea gamei PRO
cu varianta radio HD100 PRO RF
sau HD100 PRO 12V pentru elec-
trovalvele cu voltaj mic.

Reporter: Ce investiþii ºi ce
strategie aveþi pentru a avea o
afacere sustenabilã?

Bogdan Panainte: Crearea ºi
menþinerea unei afaceri sustena-
bile implicã luarea în considerare
a mai multor aspecte, inclusiv in-
vestiþii, strategie ºi practici ope-
raþionale. Pentru Homplex aface-
rea sustenabilã are legãturã di-

rect cu impactul asupra mediului
ºi comunitãþii. Or, Homplex dez-
voltã produse sau servicii care
sunt mai prietenoase cu mediul
ºi care rãspund nevoilor clienþilor
interesaþi de sustenabilitate, iar
aceasta a implicat incusiv inova-
þii în design ºi tehnologie.

Reporter: Ce sfaturi oferiþi con-
sumatorilor pentru a îndeplini
condiþiile de protecþie a mediu-
lui?

Bogdan Panainte: Protejarea
mediului este o preocupare glo-
balã din ce în ce mai importantã,
deoarece activitãþile umane au
un impact semnificativ asupra
ecosistemelor planetei noastre.
Înþelegerea ºi implementarea
unor practici durabile sunt esen-
þiale pentru conservarea resurse-
lor naturale ºi pentru menþinerea
unui mediu sãnãtos pentru gene-
raþiile viitoare. Ca sã contribuim
la protejarea mediului le suge-
rãm consumatorilor sã ia în con-
siderare reducerea consumului
de energie, utilizarea surselor de
energie regenerabilã, economisi-
rea apei, reducerea ºi reciclarea
deºeurilor, precum ºi eficienþa
energeticã.

Reporter: Ce perspective are
acest segment de piaþã?

Bogdan Panainte: Piaþa rom-
âneascã a echipamentelor nece-
sare în industria utilitãþilor a atins
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o maturitate binevenitã, dovedi-
tã de creºterea cererii pentru
produse de calitate ce pun ac-
cent tot mai mult pe siguranþã ºi
eficienþã. Cererea de echipamen-
te pentru lucrãri în domeniul uti-
litãþilor va începe sã creascã încã
din perioada imediat urmãtoare,
pentru cã este aºteptatã absor-
bþia de fonduri prin Planul Naþio-
nal de Redresare ºi Rezilienþã
(PNRR). În ultimii ani am observat
o creºtere spectaculoasã a numã-
rului de proiecte de infrastructu-
rã în utilitãþi, derulate cu bani pu-
blici ºi ceea ce ne-a atras atenþia
în mod special a fost cã, în pro-
iectele în care am devenit furni-
zori de echipamente pentru gaz
sau alimentare cu apã, a crescut
cererea pentru produse de calita-
te. În domeniul rezidenþial, Hom-
plex exceleazã în oferirea de de-
tectoare de gaz metan, soluþii ra-
dio, termostate ºi echipamente
HVAC, garantând confortul ºi si-
guranþa a peste 500,000 de rom-
âni. În sectorul industrial, ne di-
stingem ca furnizor de încredere
pentru fitinguri de polietilenã
AGRU ºi avem o gamã largã de
produse pentru dezvoltarea in-
frastructurii utilitãþilor.

O analizã eficientã a pieþei tre-
buie sã ia în calcul acest segment
atât din perspectivã cantitativã,
valoricã, dar ºi calitativã, al dura-
bilitãþii, sustenabilitãþii ºi alinierii
la tendinþele internaþionale în
materie. Bussinesul cu echipa-
mente necesare infrastructurii de
utilitãþi a evoluat foarte mult în
România, iar datele aratã cã utili-
zatorii ºi dezvoltatorii din mediul
privat, dar ºi public, au înþeles cât
de important este ca într-un pro-
iect sã foloseºti pe întreg lanþul
tehnologic echipamente de ace-
eaºi valoare, sã nu faci rabat de la
calitate. Evident, aceastã tendin-
þã se reflectã în vânzãri ºi este un
f a c t o r de c r e º t e r e a b us i-
ness-ului, de evoluþie a compa-
niei în ultimii ani. Pentru o pre-
zenþã cât mai bunã în piaþã, nu
ne-am rezumat doar la partene-
riatele cu firmele care lucreazã în
domeniul utilitãþilor, ci am intro-
dus în portofoliu ºi produse de-
stinate reþelelor de retail. Primul
mare lanþ de magazine de brico-
laj partener este Dedeman. Am

dezvoltat cu ei atât partea de ter-
mostate, cât ºi de detectoare de
gaz. De-a lungul timpului a mai
colaborat ºi cu alte magazine de
bricolaj, dar preferãm sã rãm-
ânem pe segmentul marilor pro-
iecte de construcþii. Chiar dacã
piaþa imobiliarã a stagnat, cred
cã aceasta îºi va reveni în perioa-
da urmãtoare ºi va fi nevoie in-
clusiv de lucrãri edilitare.

Homplex este un business su-
sþinut prin inovaþie, aºadar acolo
unde simþim ºi vedem cã putem
inova, acolo construim efectiv
produsele. De aceea, Homplex
este lider de piaþã pe segmentul
detectoarelor de gaz, reuºind sã
vândã anual peste 90.000 de uni-
tãþi. Deocamdatã, businessul
este concentrat pe piaþa localã,
însã luãm în calcul ºi o extindere
în afara þãrii, þinta fiind pieþe din
Europa de Est.

Homplex se numãrã, de aseme-
nea, printre furnizorii celor mai
performante detectoare de gaz
metan, iar relaþia de zece ani cu
furnizorii ºi distibuitorii de gaze
agreaþi este cea mai bunã dova-
dã a calitãþii produselor. În pri-
vinþa firidelor de gaz din compo-
zit, speciale pentru operatorii de
gaz, pe lângã aspectul modern,
cu un design mult mai estetic, si-
milar celui al detectorului de gaz,

acestea sunt mai uºoare, ignifu-
ge, au o duratã de viaþã mai lun-
gã, nu ruginesc, nu trebuie vopsi-
te, se curãþã uºor, nu au risc de
acccidentare, polueazã mult mai
puþin si sunt mai uºor de tran-
sportat. Firidele Homplex permit
o optimizare mai bunã a costuri-
lor de mentenanþã ºi sunt pregã-
tite ºi pentru zona de smart mee-
tering, adicã monitorizarea la di-
stanþã a consumului de utilitãþi,
pentru cã nu blocheazã undele
radio.

Pe mãsurã ce piaþa se maturize-
azã, Homplex îºi extinde oferta ºi
consolideazã parteneriatele du-
rabile cu marii jucãtori implicaþi
în industria de gaz sau alimenta-
re cu apã, cum este cazul parte-
neriatului cu compania AGRU din
Austria, datoritã cãruia Homplex
a devenit reprezentantul unuia
dintre cei mai importanþi produ-
cãtori globali de sisteme de con-
ducte si fitinguri din polietilenã.

Reporter: Ce cifrã de afaceri aþi
realizat în primele opt luni ale
acestui an, comparativ cu aceeaºi
perioadã din 2022?

Bogdan Panainte: În primele
opt luni ale acestui an am înregi-
strat o creºtere a cifrei de afaceri
de 20%, comparativ cu aceeaºi
perioadã din 2022. Suntem opti-
miºti ºi ne propunem sã înche-

iem anul cu o creºtere de 25%
faþã de anul trecut.

Conceptul de smart home devi-
ne din ce în ce mai popular ºi în
România. Ca furnizor de produse
ºi soluþii inovatoare, menite sã
sporeascã confortul ºi siguranþa
locuinþei, ne bucurãm de acest
semnal pozitiv. În ciuda climatu-
lui economic dificil, ne aºteptãm
ca, în 2023, acest trend sã susþinã
o creºtere a afacerilor pânã la 41
de milioane lei, de la 32,5 milioa-
ne lei cât am înregistrat în 2022.
Conform estimãrilor noastre, ter-
mostatul smart construit de
Homplex îºi va dubla vânzãrile în
2023, numãrul românilor intere-
saþi de soluþii smart home fiind în
creºtere acceleratã. De altfel, pe-
ste jumãtate din veniturile com-
paniei sunt generate de produse
ºi soluþii dezvoltate integral de
noi. Ne bazãm creºterea pe toate
produsele pe care le-am adãugat
în portofoliu, inclusiv pe firidele
din compozit pe care am început
sã le producem ºi sã le distribuim
tot mai mult în România.

Reporter: Mulþumesc!
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