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Adaptarea - solut
Drovocarile ecor

(Interviu cu Bogdan Precup, directorul general al Reve)

Compania Reve, producdtoroare de piscine, saune, bdi de aburi si
spa-uri, a incheiat anul 2023 cu o cifrd de afaceri de 500.000 de
euro, ne-a transmis Bogdan Precup, directorul general al

societadtii.

Reporter: Economia actuald vine
cu tot mai multe provocari -
dobanzi, inflatie, tehnologie etc...
Cum evolueazd domeniul in care
activati, in acest context?

Bogdan Precup: Adaptare. Aceas-
ta este solutia noastra referitoare
la situatia economica actuala. Fie-
care proiect inseamna o cerinta
noug, dar si un buget diferit si, din
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acest motiv, incercdm sa ne adap-
tam de fiecare data. Deoarece pro-
dusele noastra nu se incadreazd in
segmentul de solutii standard, fie-
care cerinta este tratata separat,
pornind de la dorinta Beneficiaru-
lui si pana la bugetarea corecta a
produsului final.

Reporter: Cum va adaptati noilor
tendinte tehnologice si trendului

d

Acesta estimeazd cd va putea pdstra rezultatul financiar de anul tre-
cut siin 2024, sperand la o usoard crestere a vanzadrilor.

Bogdan Precup ne-a vorbit, intr-un interviu, despre activitatea com-
paniei, dar si despre tendintete din piatd, noutdti si competitie.

de retail online?

Bogdan Precup: Constructia no-
astrd ca societate comerciald este
indreptata exclusiv catre mediul
offline. Am tatonat, bineinteles, si
trendul online, insa directia noas-
trd ramane neschimbata. Ne
indreptam atentia catre clientii
care doresc sa investeasca in pro-
iecte de uz privat sau comercial.

Satisfactia este infinit mai mare
cand vezi ca in urma ta rdmane un
lucru bine apreciat.

Reporter: Din ce zone vine cere-
rea in special?

Bogdan Precup: As putea spune
cd, in momentul de fata, exista o
pondere mai mare din partea me-

(continuare in pagina 50)



"Constructia noastra ca
societate comerciald este
indreptata exclusiv catre
mediul offline. Am tatonat,
bineinteles, si trendul
online, insa directia
noastrd ramane
neschimbata. Satisfactia

.
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diului privat, in special din partea
consumatorilor casnici. Se simte
totusi un trend in crestere si in
zona mediului comercial, insa
intr-un ritm destul de lent.
Reporter: Care sunt tendintele
n piata (piscine/spa&wellness)?
Bogdan Precup: Piata din Rom-
ania este destul de bine definita.
Existda produse si solutii tehnice
deja foarte cunoscute si aici fac
referire atat la piscina cu membra-
na PVC, cat si la piscina finisata cu
ceramica, insa destul de incet fsi
fac loc si alte produse: piscina din
inox, piscina din polipropilena, pis-
cina din ceramica, piscina din acril.
Reporter: Care este bugetul me-
diu al unui cumparator si ce profil
are clientul dumneavoastra?
Bogdan Precup: Bugetul mediu
se situeaza undeva la 30.000 de
euro pentru o piscind. Clientii
nostri sunt persoane care cer refe-
rinte din piata liber3, isi fac temei-
nic temele in ceea ce privesc ale-
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gerea partenerului de afaceri, iar
la final transfera increderea si res-
ponsabilitatea catre noi.

Reporter: Cum se educa clientii
din domeniu - ma refer atat la cei
care-si cumpara piscine, cat si la
cei care au amenajate spatii de
spa si wellness?

Bogdan Precup: Pentru pionie-
rii piscinelor si ai wellnessului pu-
tem vorbi de experimentare. Oda-
ta trecut prin situatii mai putin
placute, intelegi ce ai nevoie si au-
tomat stii si ce sa ceri in viitor.
Pentru un segment destul de
mare de clienti, aceasta a fost re-
teta uzuala. Pentru cei care inves-
tesc astazi, internetul ofera un su-
port extraordinar de bine pus la
punct in ceea ce priveste informa-
rea si documentarea. Existd gru-
puri dedicate de posesori de pis-
cine, documentatii de la diversi
producatori si furnizori, articole,
experimente etc.

Reporter: Ce produse noi aveti
anul acesta?

Bogdan Precup: Anul acesta

am introdus in portofoliul nostru
piscina din polipropilena. Acest
tip de produs este foarte apreciat
pe piata de vest a Europei, atat
datoritd proprietatilor materialu-
lui, cat si a timpului scurt de im-
plementare. De asemenea, pro-
movam si cdzile cu hidromasaj,
atat de uz privat, cat si uz comer-
cial, datorita timpului scurt de li-
vrare, dar si din cauza intretinerii
facile si usoare.

Reporter: Cum vedeti evolutia
Inteligentei Artificiale (este o pro-
vocare sau o oportunitate in acti-
vitatea dumneavoastra)?

Bogdan Precup: Pentru mo-
ment, Al nu se face simtita in
acest domeniu. Mai repede il pot
considera o provocare, deoarece
implementarea ei nu poate inlo-
cui factorul uman. Zona de interes
pentru Al este destul de insigni-
fianta in ceea ce presupune con-
structia unei piscine, saune etc.,
dar cred ca isi poate gasi o pozitie
in ceea ce inseamna tratarea apei
din piscina.

Reporter: Cum caracterizati
concurenta?

Bogdan Precup: Concurenta
din Romania se inscrie pe drumul
corect si normal. Evoluam impre-
una, dezvoltam parteneriate si
prietenii si participdm cu totii la
dezvoltarea pietei locale.

Reporter: Ce rezultate financia-
re ati avut anul trecut si ce estima-
ri faceti pentru acest an?

Bogdan Precup: Anul financiar
2023 a fost incheiat cu o cifra de
afaceri de 500.000 de euro. Esti-
marile noastre privesc o mentine-
re a acestei cifre, poate o usoard
crestere.

Reporter: Multumesc!




