
"Tensiunile politice ºi
economice pot influenþa
sentimentul de consum ºi
investiþiile în noi proiecte"

(Interviu cu Paul Chipriean, director REHAU Window Solutions Romania)

Reporter: Ce evoluþie are sec-
torul pe care activaþi?

Paul Chipriean: Piaþa pe care
activãm a evoluat semnificativ în
ultimii ani, fiind influenþatã de
câþiva factori majori. Unul dintre
aspectele cheie este progresul

tehnologic continuu care ne per-
mite sã îmbunãtãþim constant
eficienþa ºi calitatea produselor
noastre. Inovaþiile în materie de
materiale ºi procese de produc-
þie, precum ºi integrarea tehno-
logiilor digitale ne ajutã sã ofe-

rim soluþii de top, adaptate nevo-
ilor actuale ale consumatorilor.

De asemenea, observãm o
creºtere considerabilã a cererii
pentru profilele din PVC, alimen-
tatã de factori precum urbaniza-
rea rapidã ºi creºterea populaþiei.

Consumatorii devin din ce în ce
mai atenþi la aspectele de suste-
nabilitate ºi eficienþã energeticã,
ceea ce face ca soluþiile noastre
sã fie din ce în ce mai cãutate.
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Situaþia geopoliticã din regiune are un impact semnificativ asupra ac-

tivitãþii REHAU, atât în termeni de aprovizionare, cât ºi de fluctuaþii

economice ºi cerere, dupã cum ne-a spus Paul Chipriean, director

REHAU Window Solutions Romania. Acesta ne-a precizat, în cadrul

unui interviu: "Pe de o parte, instabilitatea geopoliticã poate crea

întreruperi în lanþurile de aprovizionare, afectând accesul la materii

prime ºi crescând costurile de producþie. Pe de altã parte, tensiunile po-

litice ºi economice pot influenþa sentimentul de consum ºi investiþiile

în noi proiecte, atât în sectorul public, cât ºi în cel privat. Totodatã, si-

tuaþia geopoliticã poate genera incertitudine în rândul consumatori-

lor ºi investitorilor, determinând amânarea unor proiecte de construc-

þie sau renovare".

(continuare în pagina 10)
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Cererea pentru soluþii sustena-
bile ºi eficiente energetic a cre-
scut considerabil, iar acest fapt a
impulsionat inovaþia în utiliza-
rea unor materiale ºi procese
tehnologice mai ecologice. La
R E H A U W i n do w S o lut i o n s
ne-am aliniat acestor schimbãri
ºi am fost pionieri în integrarea
materialelor reciclate în produ-
sele noastre, crescând constant
proporþia acestora în compozi-
þia ferestrelor. În plus, contribu-
im la reducerea emisiilor de car-
bon prin prelungirea duratei de
viaþã a sistemelor noastre.

Industria a cunoscut progrese
ºi în domeniul digitalizãrii, un
fenomen similar altor sectoare.
Cu doar câteva decenii în urmã,
nu ne-am fi imaginat cã vom pu-
tea accesa toate informaþiile de-
spre ferestrele noastre printr-o
simplã atingere pe telefonul
mobil. Astãzi, acest lucru este
posibil datoritã soluþiilor digita-

le precum Window.ID.
Creatã de REHAU, aplicaþia

Window.ID funcþioneazã ca o
carte de identitate digitalã pen-
tru ferestre, uºi ºi accesoriile
acestora. Aceasta furnizeazã to-
ate datele esenþiale, oferind
clienþilor acces rapid ºi uºor la
informaþiile de care au nevoie,
oricând ºi oriunde.

Reporter: Ce lipsuri are acea-
sta si care considerati ca sunt
perspectivele domeniului?

Paul Chipriean: Domeniul
este în continuã dezvoltare cu
atât mai mult cu cât suntem par-
te ale unor schimbãri majore în
ceea ce priveºte modul în care
trebuie sã privim viaþa noastrã
in corelare cu protecþia mediu-
lui. Pot spune cã reglementãrile
actuale ne ajutã foarte mult,
fiind o parghie de a accelera
procesul de a folosi cât mai mult
materiale durabile, ecologice,
care sã poatã fi recilcate ºi în
acelaºi timp sã fie adaptate ne-

voilor omului modern, sã asigu-
re confort. Iniþiativele de redu-
cere a amprentei de carbon ca-
talizeazã creºterea pieþei pentru
profilele din PVC.

Conºtientizarea globalã a pro-
blemelor de mediu joacã un rol
esenþial. Consumatorii ºi com-
paniile cautã soluþii care sã con-
tribuie la reducerea impactului
asupra mediului, iar noi, la
REHAU, suntem dedicaþi sã dez-
voltãm produse care rãspund
acestor nevoi. Prin urmare, piaþa
se aflã într-o expansiune accele-
ratã, iar noi ne concentrãm pe
inovare ºi sustenabilitate pentru
a rãspunde cerinþelor tot mai
complexe ale clienþilor noºtri.

Reporter: Cum apreciaþi com-
petiþia din sector?

Paul Chipriean: Competiþia
din sectorul tâmplãriei PVC este
robustã ºi diversificatã, cu nu-
meroase companii care inovea-
zã ºi îºi extind constant oferta
de produse. Aceasta stimuleazã

progresul tehnologic ºi îmbunã-
tãþeºte calitatea soluþiilor dispo-
nibile pe piaþã, ceea ce este be-
nefic pentru consumatori.

În plus, observãm o tendinþã
crescutã spre sustenabilitate ºi
eficienþã energeticã, iar compe-
titorii noºtri rãspund prin dez-
voltarea de produse care sã re-
specte aceste cerinþe. Aceastã
dinamicã ne determinã sã fim
mereu în avangarda inovaþiei, sã
ne îmbunãtãþim constant pro-
dusele ºi sã ne consolidãm rela-
þiile cu clienþii.

Totuºi, competiþia sãnãtoasã
ne motiveazã sã ne diferenþiem
prin calitate, servicii excelente ºi
soluþii personalizate care sã rã-
spundã nevoilor specifice ale
clienþilor. Ne concentrãm pe pã-
strarea poziþiei noastre de lider
în soluþii sustenabile pentru fe-
ronerie ºi tâmplãrie, investind în
cercetare ºi dezvoltare pentru a
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ne asigura cã produsele noastre
rãmân competitive ºi relevante
pe piaþã.

În concluzie, apreciem compe-
tiþia din sector ca pe o oportuni-
tate de a evolua ºi de a ne adap-
ta la nevoile pieþei, ceea ce ne
ajutã sã ne menþinem standar-
dele înalte de excelenþã.

Reporter: Ce investiþii derulaþi
acum pe piaþa de profil?

Paul Chipriean: REHAU Win-
dow Solutions are planuri ambi-
þioase de creºtere pe termen
lung, nu doar mediu, ºi rãmâne
dedicatã acestui angajament
pentru anii ce vin. În ceea ce pri-
veºte activitatea specificã, ne
vom concentra în continuare pe
promovarea proiectelor rezi-
denþiale verzi, aliniate la noile
standarde de eficienþã energeti-
cã. Pentru a sprijini acest obiec-
tiv, vom oferi dezvoltatorilor
cele mai avansate soluþii pentru

ferestre, continuând sã investim
resurse în inovaþie ºi dezvoltare.

Ne propunem sã optimizãm
eficienþa operaþionalã, sã ne
adaptãm rapid la cerinþele unei
pieþe în continuã evoluþie ºi sã
gestionãm provocãrile generate
de contextul geopolitic. De ase-
menea, ne concentrãm pe men-
þinerea poziþiei de lider în soluþii
sustenabile pentru ferestre ºi
uºi, sprijinind activ tranziþia cã-
tre o economie mai verde ºi asi-
gurând un impact pozitiv asu-
pra mediului ºi comunitãþilor în
care ne desfãºurãm activitatea.

Reporter: Cu ce produse noi
veniþi în acest an?

Paul Chipriean: Am avut me-
reu ambiþia de a fi un deschizã-
tor de drumuri în inovaþie ºi de a
anticipa atât tendinþele pieþei,
cât ºi cerinþele clienþilor, pentru
a rãmâne mereu cu un pas îna-
inte. Astfel, strategia REHAU
Window Solutions se bazeazã
pe capacitatea de a identifica ºi

anticipa nevoile clienþilor, în
timp ce adoptãm cele mai re-
cente tehnologii ºi tendinþe,
ceea ce ne ajutã sã ne consoli-
dãm poziþia de lider ca partener
All in One pentru industrie.

Cele mai noi soluþii REHAU
Window Solutions au fost pre-
zentate în martie anul acesta în
cadrul renumitei expoziþii inter-
naþionale dedicatã profesio-
niºtilor din domeniul ferestrelor,
F en s ter b au F r o n ta le , d i n
Nürnberg, Germania. Una dintre
inovaþiile care revoluþioneazã
modul de a privi fereastra este
ARTEVO TERRA, extensie a siste-
mului deja existent ARTEVO,
lansat anul trecut.

Ceea ce ARTEVO Terra aduce
nou în lumea ferestrelor este
faptul cã este realizat din PVC
bio-atribuit, ceea ce maximizea-
zã reducerea emisiilor de CO2
cu pânã la 90% în comparaþie cu
utilizarea PVC-ului pur. Putem
spune cã ARTEVO Terra aratã

modul în care REHAU Window
Solutions face în mod constant
ca sistemele sale premium sã fie
mai eficiente ºi mai durabile. De
asemenea, ARTEVO Terra este
complet integrat în economia
circularã REHAU, materialele re-
ciclate fiind reintegrate în ciclul
de producþie dupã faza de utili-
zare. Un alt avantaj al acestui si-
stem este eliminarea necesitãþii
armãturilor de oþel pentru fere-
stre de pânã la 2,4 metri, ceea ce
contribuie la o reducere semni-
ficativã a amprentei de CO2.

Sistemul include tehnologia
Low-E, care oferã cele mai bune
valori de izolare termicã, ga-
rantând o eficienþã energeticã
de vârf. Acest lucru asigurã nu
doar o producþie cu emisii redu-
se de CO2, dar ºi o utilizare ex-
trem de eficientã din punct de
vedere energetic, minimizând
impactul asupra mediului. În
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plus, ARTEVO Terra pãstreazã
uºurinþa în utilizare, fiind la fel
de simplu de produs ºi montat
ca sistemul standard ARTEVO.
Astfel, oferã o soluþie sustenabi-
lã, performantã ºi uºor de inte-
grat pentru orice proiect mo-
dern.

Sistemul ARTEVO a câºtigat 2
premii valoroase anul acesta, re-
spectiv German Design Award
2024 si Iconic Awards Innovati-
ve Architecture 2024.

Premiul Iconic Award 2024 do-
vedeºte încã o datã valoarea

adãugatã pe care ARTEVO o
pune la dispoziþia arhitecþilor ºi
inginerilor proiectanþi. Aceºtia
profitã de promisiunea perfor-
manþei-la-360-grade a sistemu-
lui inovator de ferestre, care ofe-
rã stabilitate maximã prin utili-
zarea materialului compozit ar-
mat cu fibrã de sticlã RAU-FIPRO
X ºi a profilurilor deosebit de
înguste pentru a obþine cât mai
multã luminã naturalã.

ARTEVO aduce o contribuþie
importantã la economisirea de
energie în faza de utilizare a clã-
dirii. Utilizarea, în proporþie de
pânã la 75%, a materialelor reci-

clate, renunþarea completã la ar-
marea cu oþel ºi proiectarea ba-
zatã pe reciclare îi conferã pro-
duslui nostru ARTEVO un carac-
ter unic în ceea ce priveºte su-
stenabilitatea.

Reporter: Din ce zone vine ce-
rerea cu preponderenþã?

Paul Chipriean: Cererea pen-
tru soluþiile de tâmplãrie PVC
vine preponderent din zona
construcþiilor noi, în special din
partea dezvoltatorilor imobiliari
care investesc în proiecte rezi-
denþiale moderne. Aceste pro-
iecte sunt, în general, orientate
spre construcþii eficiente ener-
getic, cum ar fi casele pasive sau
inteligente, care oferã beneficii
semnificative pe termen lung în
ceea ce priveºte reducerea co-
sturilor din energie. Într-un con-
text în care preþurile energiei
din România rãmân printre cele
mai ridicate din UE, interesul
pentru soluþii eficiente din
punct de vedere energetic este
în continuã creºtere.

De asemenea, cererea vine

atât din sectorul privat, cât ºi din
cel public, însã predominã pro-
iectele noi în detrimentul rea-
menajãrilor sau renovãrilor. Re-
novãrile tind sã se concentreze
pe modernizarea locuinþelor
care nu au investit pânã acum în
sisteme de izolaþie termicã, dar
acestea reprezintã o parte mai
micã din piaþã în comparaþie cu
proiectele noi. Clienþii indivi-
duali sunt atraºi în principal de
soluþii sustenabile ºi eficiente
energetic, în timp ce dezvolta-
torii imobiliari ºi companiile se
axeazã pe furnizarea de soluþii
premium, durabile, cum ar fi si-
s tem ele R E H A U, p r ec um
ARTEVO, SYNEGO ºi GENEO, ce
au o duratã de viaþã de pânã la
40 de ani, cu condiþia unei între-
þineri adecvate.

Astfel, pe termen mediu ºi
lung, ne aºteptãm ca piaþa sã fie
impulsionatã în continuare de
noile proiecte de construcþii, în
special cele care se aliniazã ce-
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"Cele mai noi soluþii REHAU Window Solutions
au fost prezentate în martie anul acesta în
cadrul renumitei expoziþii internaþionale
dedicatã profesioniºtilor din domeniul
ferestrelor, Fensterbau Frontale, din Nürnberg,
Germania. Una dintre inovaþiile care
revoluþioneazã modul de a privi fereastra este
ARTEVO TERRA, extensie a sistemului deja
existent ARTEVO, lansat anul trecut".



rinþelor de eficienþã energeticã
ºi sustenabilitate, venind atât
din partea dezvoltatorilor, cât ºi
din partea consumatorilor indi-
viduali.

Reporter: Cu ce cifrã de aface-
ri aþi încheiat primul semestru al
acestui an ºi ce estimaþi pentru
întreg anul în curs?

Paul Chipriean: Rezultatele
primelor ºase luni ale anului au
fost conforme aºteptãrilor ºi
previziunilor noastre. Încã de la
începutul anului, am direcþionat
resurse cãtre dezvoltare, acest
lucru fiind atestat ºi de prezenþa
noastrã în cadrul celei mai mari
expoziþii internaþionale de profil
Fensterbau Frontale. Acest lucru
s-a resimþit ºi în business ºi pre-
conizãm cã vom încheia 2024
pe un trend ascendent.

Reporter: Ce strategie aþi
abordat pentru a depãºi dificul-
tãþile macro-economice pe care

le traversãm - inflaþie mare,
dobânzi crescute, crize energe-
tice?

Paul Chipriean: Industria con-
strucþiilor ºi piaþa imobiliarã
sunt primele sectoare afectate
de crize economice, fiind foarte
sensibile, iar provocarea noastrã
permanentã este de a rãmâne
rezilienþi indiferent de ciclurile
economice. Facem eforturi con-
stante pentru conºtientizarea ºi
educarea clienþilor noºtri, pen-
tru a folosi produse durabile ºi
sustenabile, sã cunoascã benefi-
ciile unei tâmplãrii termoizolan-
te care le poate aduce econo-
mie de energie, cu ajutorul cãre-
ia sã contribuie ºi la protejarea
mediului. Prin economia− circu-
larã, dorim sã creºtem în conti-
nuare proporþia de PVC reciclat
în sistemele noastre de ferestre.
Calitatea premium REHAU Win-
dow Solutions garanteazã întot-
deauna durata de viaþã maximã
a ferestrelor noastre, care, dato-
ritã eficienþei energetice ridica-

te, contribuie de asemenea la
conservarea resurselor în faza
de utilizare.

Reporter: În ce mod vã afecte-
azã activitatea situaþia geo-poli-
ticã din zonã?

Paul Chipriean: Situaþia geo-
politicã din regiune are un im-
pact semnificativ asupra activi-
tãþii noastre, atât în termeni de
aprovizionare, cât ºi de fluctuaþii
economice ºi cerere. Pe de o
parte, instabilitatea geopoliticã
poate crea întreruperi în lanþuri-
le de aprovizionare, afectând
accesul la materi i pr ime ºi
crescând costurile de producþie.
Pe de altã parte, tensiunile poli-
tice ºi economice pot influenþa
sentimentul de consum ºi inve-
stiþiile în noi proiecte, atât în
sectorul public, cât ºi în cel pri-
vat.

Totodatã, situaþia geopoliticã
poate genera incertitudine în
rândul consumatorilor ºi investi-
torilor, determinând amânarea
unor proiecte de construcþie

sau renovare. Aceste provocãri
ne obligã sã ne adaptãm rapid ºi
sã fim flexibili în gestionarea re-
surselor ºi a parteneriatelor,
pentru a minimiza riscurile ºi
pentru a ne asigura cã putem
continua sã oferim soluþii efi-
ciente ºi sustenabile clienþilor
noºtri.

Cu toate acestea, cererea pen-
tru soluþii energetice eficiente ºi
sustenabile, cum sunt produse-
le noastre REHAU, rãmâne ridi-
catã, în special în contextul
creºterii preþurilor energiei ºi al
nevoii de reducere a costurilor.
Acest aspect contribuie la men-
þinerea unui interes constant
din partea pieþei, chiar ºi într-un
mediu geopolitic incert.

Reporter: Mulþumesc!
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