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Piata de mobila va creste
usor, in 2025

(Interviu cu Dan Drosu, Head of REHAU Interior Solutions Romania & Bulgaria)

In acest an, piata de mobild va creste usor, aceasta fiind sustinutd
de investitiile continue in sectorul rezidential si comercial, este de
pdrere Dan Drosu, Head of REHAU Interior Solutions Romdnia &

Bulgaria.

Acesta ne-a spus, in cadrul unui interviu, cd sustenabilitatea si dorin-
ta de a avea produse eficiente energetic vor influenta puternic cere-
rea, iar clientii vor pune tot mai mult accent pe materiale de calitate,

functionalitate si design premium.

Reporter: Cum a fost anul 2024
pentru REHAU Interior Solutions?

Dan Drosu: REHAU Interior Solu-
tion a avut parte, anul trecut, atat
de provocari, cat si de numeroae
oportunitati. Asa cum preconizam,
piata a resimtit fluctuatiile econo-
mice si contextul macroeconomic
global, insa in ciuda acestei provo-
cari, noi am reusit sd ne consoli-
dam cota de piata in industria so-
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lutiilor pentru interior, oferind in
continuare produse calitative, per-
fecte oricarui tip de design inte-
rior.

De asemenea, 2024 a insemnat
pentru REHAU Interior Solutions
inovatie. Astfel, am lansat in piata
produse precum RAUVISIO innara,
cea mai noua solutie pentru placa-
rea peretilor, HPL compact pentru
blaturile de bucatarie si am dez-

voltat gama de RAUVISIO noir,
care se remarca prin durabilitate si
design de exceptie.

Mai mult decat atat, in 2024 am
extins si parteneriatele cu desi-
gnerii si producatorii de mobilier
din tard, ceea ce ne-a ajutat sa
intelegem si mai bine nevoile
clientilor nostri. Totodata, am or-
ganizat evenimente care au fost
un punct central al strategiei noa-

stre de comunicare si colaborare,
demonstrand inca o data dorinta
noastra de a fi mai aproape de ar-
hitectii si designerii din Romania.

Reporter: Cum estimati ca va
evolua piata pe care activati, in
20257

Dan Drosu: Pentru 2025, antici-
pam o usoara crestere a pietei de

(continuare in pagina 44)



"Anul 2025 a
inceput pentru
REHAU Interior
Solutions cu
lansarea unui nou
produs, mai exact
RAUVISIO cube -
Betonul slefuit”.
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mobild, sustinuta de investitiile
continue in sectorul rezidential si
comercial. Suntem de pdrere ca
sustenabilitatea si dorinta de a
avea produse eficiente energetic
vor influenta puternic cererea, iar
clientii vor pune tot mai mult ac-
cent pe materiale de calitate, fun-
ctionalitate si design premium.
REHAU Interior Solutions este pre-
gatita sa raspunda acestor cerinte
printr-un portofoliu diversificat de
produse sustenabile, perfecte ori-
caror proiecte de amenajari inte-
rioare.

Reporter: Ce strategie ati abor-
dat pentru a depdsi dificultatile
macro-economice pe care le tra-
versam - inflatie mare, dobanzi
crescute, crize energetice?

Dan Drosu: Pentru a depasi difi-
cultatile macro-economice actua-
le, ne-am concentrat pe trei direc-
tii esentiale. In primul rand, am op-
timizat procesele operationale
pentru a reduce costurile sia men-
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fine competitivitatea preturilor, un
aspect esential intr-un context
economic marcat de inflatie si
dobanzi crescute.

De asemenea, ne-am orientat
spre inovatie si sustenabilitate, in-
vestind in produse cu durabilitate
crescutd si un impact redus asupra
mediului, ceea ce ne permite sa ra-
spundem cerintelor pietei actuale
si sa contribuim activ la un viitor
mai sustenabil.

Nu in ultimul rdnd, am consolidat
colaborarile strategice prin extin-
derea parteneriatelor cu produca-
torii si designerii de interior. Aces-
te parteneriate ne-au ajutat sa
dezvoltdam solutii personalizate,
adaptate nevoilor clientilor, si sa
raspundem rapid schimbarilor din
piata.

Strategia noastra ne permite sa
ne pastram pozitia de jucator de
top in piata pentru solutii de inte-
rior si sa continuam sa crestem,
chiar si intr-un context economic
marcat de obstacole. Privim cu
incredere spre viitor si suntem

pregatiti sa facem fata oricaror noi
provocari.

Reporter: Ce planuri de dezvol-
tare aveti pentru 2025?

Dan Drosu: in 2025, ne dorim s&
continuam sa crestem si sa ne dez-
voltam intr-un mod sustenabil,
punand accent pe cateva directii
pe care noi le considerdm deose-
bit de importante. Vom lucra la ex-
tinderea retelelor de distributie si
la consolidarea prezentei noastre
in mediul digital, pentru a fi mai
aproape de clienti si pentru a le
oferi acces facil la solutiile noastre,
indiferent de unde se afla.

De asemenea, la REHAU Interior
Solutions acordam o atentie deo-
sebita dezvoltarii profesionale a
partenerilor nostri. De aceea, vom
continua sa ii sprijinim si sa le fim
alaturi prin programe de training
si evenimente care sa le ofere in-
strumentele necesare pentru a
inova si a fi in pas cu trendurile de-
signului interior.

Mai mult, ne propunem sa con-
tribuim activ la consolidarea co-
munitatilor profesionale, orga-
nizand evenimente si stabilind
parteneriate strategice care sa
ncurajeze colaborarea si schimbul
de idei.

Credem cu tarie ca aceste initiati-
ve ne vor ajuta sa ne adaptam mai
bine la nevoile pietei si sa constru-
im relatii durabile cu toti cei aldturi
de care lucram.

Reporter: Cu ce produse noi ve-
niti in acest an?

Dan Drosu: Anul 2025 a inceput
pentru REHAU Interior Solutions
cu lansarea unui nou produs, mai
exact RAUVISIO cube - Betonul
slefuit. Cu noua suprafata

RAUVISIO cube, interioarele pot fi
amenajate cu un aspect stilat, de
beton racoros. Materialul se asea-
mana in texturd si aspect cu popu-
larul material de constructie, dar
prezinta avantaje clare in prelucra-
re. Datorita porilor naturali, fiecare
panou este individual si unic in
structura sa de suprafatd. Rezulta-
tul este o varietate aproape inepu-
izabila pentru un interior pur, mi-
nimalist. De asemenea, pentru
anul acesta avem in plan perfec-
tionarea portofoliului nostru de
produse, pentru a ne asigura ca
oferta noastra indeplineste cerin-
tele oricarui client.

Reporter: Din ce zone vine cere-
rea cu preponderenta?

Dan Drosu: Cererea se concen-
treaza in principal in zona privata,
venind atat din proiectele de con-
structii noi, cat si din cele de rea-
menajare. In ultimii ani, am obser-
vat o crestere semnificativa a inte-
resului din partea dezvoltatorilor
imobiliari, dar si a tamplarilor si
producatorilor de mobila, care do-
resc sa integreze solutii premium
si sustenabile in proiectele lor.

In acelasi timp, segmentul clien-
tilor individuali rdmane o compo-
nenta esentiald, acestia fiind atrasi
de produse care combina calitatea
cu designul personalizat. Indife-
rent de tipul de client, focusul este
pe solutii care sa rdspunda cerinte-
lor specifice si sé ofere un plus de
valoare proiectelor lor.

Reporter: Multumesc!



