
Piaþa de mobilã va creºte
uºor, în 2025
(Interviu cu Dan Drosu, Head of REHAU Interior Solutions România & Bulgaria)

Reporter: Cum a fost anul 2024
pentru REHAU Interior Solutions?

Dan Drosu: REHAU Interior Solu-
tion a avut parte, anul trecut, atât
de provocãri, cât ºi de numeroae
oportunitãþi. Aºa cum preconizam,
piaþa a resimþit fluctuaþiile econo-
mice ºi contextul macroeconomic
global, însã în ciuda acestei provo-
cãri, noi am reuºit sã ne consoli-
dãm cota de piaþã în industria so-

luþiilor pentru interior, oferind în
continuare produse calitative, per-
fecte oricãrui tip de design inte-
rior.

De asemenea, 2024 a însemnat
pentru REHAU Interior Solutions
inovaþie. Astfel, am lansat în piaþã
produse precum RAUVISIO innara,
cea mai nouã soluþie pentru placa-
rea pereþilor, HPL compact pentru
blaturile de bucãtãrie ºi am dez-

voltat gama de RAUVISIO noir,
care se remarcã prin durabilitate ºi
design de excepþie.

Mai mult decât atât, în 2024 am
extins ºi parteneriatele cu desi-
gnerii ºi producãtorii de mobilier
din þarã, ceea ce ne-a ajutat sã
înþelegem ºi mai bine nevoile
clienþilor noºtri. Totodatã, am or-
ganizat evenimente care au fost
un punct central al strategiei noa-

stre de comunicare ºi colaborare,
demonstrând încã o datã dorinþa
noastrã de a fi mai aproape de ar-
hitecþii ºi designerii din România.

Reporter: Cum estimaþi cã va
evolua piaþa pe care activaþi, în
2025?

Dan Drosu: Pentru 2025, antici-
pãm o uºoarã creºtere a pieþei de
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În acest an, piaþa de mobilã va creºte uºor, aceasta fiind susþinutã
de investiþiile continue în sectorul rezidenþial ºi comercial, este de
pãrere Dan Drosu, Head of REHAU Interior Solutions România &
Bulgaria.

Acesta ne-a spus, în cadrul unui interviu, cã sustenabilitatea ºi dorin-
þa de a avea produse eficiente energetic vor influenþa puternic cere-
rea, iar clienþii vor pune tot mai mult accent pe materiale de calitate,
funcþionalitate ºi design premium.
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mobilã, susþinutã de investiþiile
continue în sectorul rezidenþial ºi
comercial. Suntem de pãrere cã
sustenabilitatea ºi dorinþa de a
avea produse eficiente energetic
vor influenþa puternic cererea, iar
clienþii vor pune tot mai mult ac-
cent pe materiale de calitate, fun-
cþionalitate ºi design premium.
REHAU Interior Solutions este pre-
gãtitã sã rãspundã acestor cerinþe
printr-un portofoliu diversificat de
produse sustenabile, perfecte ori-
cãror proiecte de amenajãri inte-
rioare.

Reporter: Ce strategie aþi abor-
dat pentru a depãºi dificultatile
macro-economice pe care le tra-
versam - inflaþie mare, dobânzi
crescute, crize energetice?

Dan Drosu: Pentru a depãºi difi-
cultãþile macro-economice actua-
le, ne-am concentrat pe trei direc-
þii esenþiale. În primul rând, am op-
timizat procesele operaþionale
pentru a reduce costurile ºi a men-

þine competitivitatea preþurilor, un
aspect esenþial într-un context
economic marcat de inflaþie ºi
dobânzi crescute.

De asemenea, ne-am orientat
spre inovaþie ºi sustenabilitate, in-
vestind în produse cu durabilitate
crescutã ºi un impact redus asupra
mediului, ceea ce ne permite sã rã-
spundem cerinþelor pieþei actuale
ºi sã contribuim activ la un viitor
mai sustenabil.

Nu în ultimul rând, am consolidat
colaborãrile strategice prin extin-
derea parteneriatelor cu producã-
torii ºi designerii de interior. Aces-
te parteneriate ne-au ajutat sã
dezvoltãm soluþii personalizate,
adaptate nevoilor clienþilor, ºi sã
rãspundem rapid schimbãrilor din
piaþã.

Strategia noastrã ne permite sã
ne pãstrãm poziþia de jucãtor de
top în piaþa pentru soluþii de inte-
rior ºi sã continuãm sã creºtem,
chiar ºi într-un context economic
marcat de obstacole. Privim cu
încredere spre viitor ºi suntem

pregãtiþi sã facem faþã oricãror noi
provocãri.

Reporter: Ce planuri de dezvol-
tare aveþi pentru 2025?

Dan Drosu: În 2025, ne dorim sã
continuãm sã creºtem ºi sã ne dez-
voltãm într-un mod sustenabil,
punând accent pe câteva direcþii
pe care noi le considerãm deose-
bit de importante. Vom lucra la ex-
tinderea reþelelor de distribuþie ºi
la consolidarea prezenþei noastre
în mediul digital, pentru a fi mai
aproape de clienþi ºi pentru a le
oferi acces facil la soluþiile noastre,
indiferent de unde se aflã.

De asemenea, la REHAU Interior
Solutions acordãm o atenþie deo-
sebitã dezvoltãrii profesionale a
partenerilor noºtri. De aceea, vom
continua sã îi sprijinim ºi sã le fim
alãturi prin programe de training
ºi evenimente care sã le ofere in-
strumentele necesare pentru a
inova ºi a fi în pas cu trendurile de-
signului interior.

Mai mult, ne propunem sã con-
tribuim activ la consolidarea co-
munitãþilor profesionale, orga-
nizând evenimente ºi stabilind
parteneriate strategice care sã
încurajeze colaborarea ºi schimbul
de idei.

Credem cu tãrie cã aceste iniþiati-
ve ne vor ajuta sã ne adaptãm mai
bine la nevoile pieþei ºi sã constru-
im relaþii durabile cu toþi cei alãturi
de care lucrãm.

Reporter: Cu ce produse noi ve-
niþi în acest an?

Dan Drosu: Anul 2025 a început
pentru REHAU Interior Solutions
cu lansarea unui nou produs, mai
exact RAUVISIO cube - Betonul
ºlefuit . Cu noua suprafaþã

RAUVISIO cube, interioarele pot fi
amenajate cu un aspect stilat, de
beton rãcoros. Materialul se asea-
mãnã în texturã ºi aspect cu popu-
larul material de construcþie, dar
prezintã avantaje clare în prelucra-
re. Datoritã porilor naturali, fiecare
panou este individual ºi unic în
structura sa de suprafaþã. Rezulta-
tul este o varietate aproape inepu-
izabilã pentru un interior pur, mi-
nimalist. De asemenea, pentru
anul acesta avem în plan perfec-
þionarea portofoliului nostru de
produse, pentru a ne asigura cã
oferta noastrã îndeplineºte cerin-
þele oricãrui client.

Reporter: Din ce zone vine cere-
rea cu preponderenþã?

Dan Drosu: Cererea se concen-
treazã în principal în zona privatã,
venind atât din proiectele de con-
strucþii noi, cât ºi din cele de rea-
menajare. În ultimii ani, am obser-
vat o creºtere semnificativã a inte-
resului din partea dezvoltatorilor
imobiliari, dar ºi a tâmplarilor ºi
producãtorilor de mobilã, care do-
resc sã integreze soluþii premium
ºi sustenabile în proiectele lor.

În acelaºi timp, segmentul clien-
þilor individuali rãmâne o compo-
nentã esenþialã, aceºtia fiind atraºi
de produse care combinã calitatea
cu designul personalizat. Indife-
rent de tipul de client, focusul este
pe soluþii care sã rãspundã cerinþe-
lor specifice ºi sã ofere un plus de
valoare proiectelor lor.

Reporter: Mulþumesc!
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